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ОБЩИЕ УКАЗАНИЯ

Методические указания на курсовую работу предусматривают выполнение основных разделов анализа финансово - хозяйственной деятельности и диагностики основных показателей работы предприятия: объема производства и реализации продукции, доходов и расходов, уровня производительности труда, финансовых результатов, использования основных фондов и материальных ресурсов. Кроме того, рассчитываются основные характеристики финансового состояния предприятия, выполняется диагностика оценки платежеспособности, уровня финансово- экономической устойчивости предприятия, степени ликвидности его активов.

Анализ (от греческого - analisis) буквально означает расчленение, разложение изучаемого объекта на части, элементы, на внутренние, присущие этому объекту составляющие (мысленные и реальные).

Экономический анализ хозяйственной деятельности в условиях рыночной экономики все более приобретает характер системного анализа. При системном анализе особое внимание уделяется исследованию взаимосвязи и обусловленности его отдельных разделов, показателей и факторов производства.

Основными задачами экономического анализа являются: обоснование разработанных показателей и нормативов; оценка выполнения и динамика показателей; выявление причин и факторов, повлиявших на отклонение фактических уровней показателей от расчетных (базовых) их величин; изыскание резервов увеличения объемов производства и реализации продукции, снижения себестоимости, увеличения прибыли и рентабельности; разработка мероприятий, направленных на использование выявленных резервов и т.д.

Источниками информации для экономического анализа и диагностики являются:

·  плановая информация (коллективные договоры, расчетные технико-экономические показатели, хозяйственные договоры, данные о наличии производственной мощности, нормы расхода материально-сырьевых и топливно-энергетических ресурсов);

·  статистическая отчетность;

·  бухгалтерская отчетность;

·  первичная и оперативная отчетность;

·  вне учетные материалы (материалы ревизий и целевых проверок, переписка с поставщиками и потребителями, рекламации на поступающее сырье и материалы). 

Порядок выполнения работы

Курсовая работа выполняется в последовательности, предусмотренной в методических указаниях и задании.

Каждому студенту устанавливается индивидуальное задание на выполнение работы в виде двухзначного шифра варианта. Первая цифра варианта означает базисный (плановый) уровень показателя, а вторая цифра - фактический его уровень отчетного года.

По каждому разделу курсовой работы рекомендуется выполнять анализ в следующей последовательности:

1.  Подготовить таблицы исходной информации для своего варианта.

Исходные данные приведены в базовом (основном) варианте (табл. 1). Для каждого варианта заданы коэффициенты в виде процента прироста (снижения) уровня показателя базового варианта для того, чтобы подготовить исходную информацию для каждого отдельного варианта и привести ее в аналитический вид.

Например, формирование таблицы исходных данных для варианта 72 осуществляется выполнением следующих операций:

*  показатели базового (основного) варианта (см. табл. 1) корректируются (пересчитываются) на соответствующие коэффициенты их изменения (см. табл. 2): в базисном периоде - по варианту 7, в отчетном - по варианту 2;

* рассчитываются величины всех остальных недостающих показателей для варианта 72, необходимых для выполнения анализа по разделам курсовой работы;

* найденные величины показателей приводятся в аналитический вид: пересчитываются по формулам, логически и арифметически проверяются. Пример расчета недостающих показателей приведен в приложении 1.

2.  Формализовать задачи в виде аналитических формул зависимости, выбрать способы расчетов.

3.  Определить абсолютные и относительные изменения результативного показателя от влияния каждого технико-экономического фактора.

4.  Выполнить проверку полученных результатов, используя для этого баланс отклонений.

5.  В виде вывода по каждому разделу  сформулировать основные резервы улучшения работы предприятия.

Таблица 1.
Исходные данные (базовый - основной вариант).

	Показатели
	Обо-значе-ния
	План
	Отчет

	А
	Б
	1
	2

	1. Объем продукции в штуках всего, в том числе по типам:
                         А
                         Б
	V


VА
VБ
	85636


29973
55663
	84102


31959
52143

	2. Средняя цена единицы продукции в рублях, в том числе по типам:
                         А
                         Б 
	Ц

ЦА
ЦБ  
	250

157,11
300,02
	265

175,29
319,98

	3. Объем реализации в стоимостном выражении (доход), тыс. руб. в том числе по типам:
                        А
                        Б
	
D

DА
DБ
	
21409

4709
16700
	
22287

5602
16685

	4. Удельный вес производства продукции (%) по типам:
                        А
                        Б
	

fА
fБ
	

35
65
	

38
62

	5. Расходы на производство и реализацию продукции (тыс. руб.), всего:
      из них:
-постоянные
-зависящие

В том числе по типам продукции:
                      А
                      Б
	Е

Епост
Езав
ЕзавА
ЕзавБ
	19565

11739
7826

1937
5889
	20430

12258
8172

2150
6022

	6. Себестоимость производства единицы продукции (руб.)

Постоянная часть себестоимости

Себестоимость единицы продукции в зависящей части

в том числе по типам:

                     А

                     Б
	С

Спост
Сзав
СзавА
СзавБ
	228,467

137,08

91,387

64,62

105,80
	242,924

145,756

97,168

67,258

115,49


Продолжение табл. 1.

	А
	Б
	1
	2

	7. Среднегодовая численность производственного персонала, человек

8. Удельный вес рабочих в общем контингенте(%)
	Ч

fраб
	4875

65
	4917

70

	9. Среднегодовая выработка продукции на одного работающего (руб./чел)

10. Среднегодовая стоимость основных производственных фондов (млн руб.)

11. Фондоотдача (по доходам)

12. Удельный вес активных фондов в общей стоимости основных фондов (%)
	В

ОФ

Фо
fакт оф
	4392

230

93,08

30
	4533

235

91,10

30

	13. Затраты материалов на производство продукции (тыс. руб.)

14. Материалоотдача
	З

Мо
	8564

2,50
	8410

2,65


Таблица 2.
Коэффициенты изменения показателей по вариантам 
(% прироста/снижения к базовому варианту). 

	Показатели
	Варианты

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	0

	V
	+8
	+6
	+5
	+9
	+2
	+3
	+7
	-4
	-7
	-2

	fА
	-4
	+3
	+2
	-9
	-2
	-3
	+8
	+4
	-7
	+6

	ЦА
	-2
	-7
	-8
	+2
	-4
	+1
	+5
	-3
	+4
	-3

	СзавБ
	+3
	+2
	+5
	+9
	+4
	-4
	+3
	+15
	-2
	-8

	С
	-2
	-9
	-4
	-7
	3
	-6
	-3
	-4
	+3
	+4

	fзав Е
	-6
	-9
	-5
	-4
	+2
	-2
	-3
	-4
	+2
	+3

	Ч
	-8
	+9
	-2
	+8
	+2
	+7
	4
	+7
	+3
	+4


Продолжение табл. 2.

	Показатели
	Варианты

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	0

	fраб
	-1
	5
	-8
	+7
	-2
	+2
	+3
	+4
	+3
	+1

	ОФ
	+5
	2
	+2
	+4
	+1
	+9
	+8
	+6
	+7
	+1

	f акт ОФ
	+2
	+8
	+4
	+5
	+3
	+7
	+5
	+2
	+4
	+9

	З
	+9
	+1
	6
	+5
	+1
	+4
	+2
	+7
	+8
	+9

	Ц
	+6
	+1
	-4
	-6
	-2
	4
	+7
	-7
	+6
	+8


РАЗДЕЛ 1. Анализ выполнения производственной программы 
(объемы производства и реализации продукции).

Стоимость реализованной продукции - это объем реализации в стоимостном выражении (D), который изменяется в зависимости от объема продукции в натуральном выражении (V) и средней цены единицы продукции (Ц). На уровень средней цены продукции влияют факторы структурных изменений и индивидуальных цен по типам продукции:

D= V*Ц
D= DA + DБ
V= VА + VБ 
Ц= fi*цi
Расчет рекомендуется выполнить в типовых аналитических таблицах (табл. 3 и 4).

Таблица 3.
Анализ выручки от реализации по факторам (ТАТ - 1).
	В том числе от влияния
	Цен и струк-туры
	7=4-3
	
	
	

	
	Объемного фактора
	6=3-2
	
	
	

	Абсолютное отклонение, всего
	5=4-2
	
	-
	-

	Результативный показатель, тыс. руб.
	Отчет
	4
	
	-
	-

	
	Скорректи-рованный 
на рост объемного фактора
	3=1*2/100
	
	
	

	
	План
	2
	
	-
	-

	Темп роста объемного фактора, %
	1
	
	Х
	Х

	Показатели
	А
	1. Объем продукции:
2. Типа А
3. Типа Б
	4. Сумма по типам продукции (4=2+3)
	5. Влияние структуры
(5=1-4)


Таблица 4.
Анализ выручки от реализации по типам продукции (ТАТ-2)

	Типы продук-ции
	Структура производства

продукции по типам, (%)
	Средняя цена реализо-
ванной продукции (руб.)
	Отклонения базисной цены по типам продукции от ее среднего уровня

	
	План
	Отчет
	Откло-нения
	План
	Отчет
	Откло-нения
	

	А
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7 = 4 – Итог 4

	А

Б
	
	
	
	
	
	
	

	Итого
	100
	100
	-
	
	
	
	-


Продолжение табл. 4.

	Типы продук-ции
	Оценка влияния фактора на:

	
	изменение средней цены реализованной продукции
	стоимость реализованной продукции (выручки) (тыс. руб.)

	
	структурных изменений
	цен по типам продукции
	структурных изменений
	цен по типам продукции

	А
	8 = 3/100*7
	9 = 6*2/100
	10=V1*8
	11=V1*9

	А

Б
	
	
	
	

	Итого
	
	
	
	


РАЗДЕЛ 2. Анализ расходов и себестоимости продукции

Результативным показателем являются расходы на производство и реализацию продукции. Зависимость расходов от важнейших факторов выражена в виде уравнений (обозначения см. в табл. 1):

Е =V*С,
C=Cзав+Спост,
С= fi*ci
Определить влияние факторов - объема производства, качественных факторов (уровней себестоимости в зависящей и независящей части в целом и по типам продукции), а также структурных изменений на общую сумму расходов. Анализ выполнить способом корректировок. Алгоритм анализа приведен в приложении 2.

РАЗДЕЛ 3. Анализ финансовых результатов от производства и 
реализации продукции

В этом разделе следует обобщить результаты анализа доходов и расходов, полученные в двух предыдущих разделах. Это обобщение приводится в аналитической таблице (см. табл. 5). Сделать вывод о наличии резервов увеличения прибыли (в разрезе анализируемых факторов).

РАЗДЕЛ 4. Анализ использования трудовых ресурсов

Результативным показателем, характеризующим эффективность использования трудовых ресурсов, принят показатель уровня выработки (В) как суммы выручки от реализации (D) в расчете на одного работающего (Ч). В составе численности работающих (контингента) выделяются категории рабочих и прочего персонала. В данной зависимости контингент принимается как качественный фактор.

Расчет влияния первичных факторов на изменение уровня выработки выполнить способами элиминирования, определив при этом абсолютные и относительные отклонения, а также долю влияния каждого из факторов в общей величине изменения выработки. Факторная модель выражена в виде функциональной взаимосвязи параметров системы:

В = ς (V, Ц, D, Ч, Чраб., Чпроч.)

В данной постановке задачи не предусмотрено деление контингента на зависящий от объемов производства и условно постоянный. Формулы взаимосвязи результативного показателя, субфакторов и первичных факторов данной системы известны студентам из конкретной экономики. Следует обратить внимание на наличие в факторной системе обратной аддитивной зависимости результативного показателя от факторов Чраб., Чпроч. и использования в анализе способа долевого распределения отклонений.
РАЗДЕЛ 5. Анализ эффективности использования основных
 производственных фондов

Результативным показателем, характеризующим эффективность использования основных производственных фондов, принят уровень фондоотдачи (Фо) - величина дохода (D), приходящегося на единицу стоимости основных производственных фондов (ОФ), т.е. показатель съёма продукции с рубля основных фондов. В составе основных производственных фондов выделена их активная и пассивная часть. В данной функциональной зависимости фондоотдачи принимается, что основные фонды отражают условия производства, а объем реализации - финансовый результат. Эта информация необходима для ранжирования факторов.

Факторная модель выражена в виде функциональной взаимосвязи параметров системы:

Фо = ς (D, ОФ, ОФакт., ОФпас.).

Расчет влияния первичных факторов на изменение уровня фондоотдачи выполнить способами элиминирования, определив при этом абсолютные и относительные отклонения, а также долю влияния каждого из факторов в общей величине изменения результативного показателя. Следует обратить внимание на наличие в факторной системе обратной аддитивной зависимости результативного показателя от факторов ОФакт., ОФпас. и использования в анализе способа долевого распределения отклонений.
РАЗДЕЛ 6. Анализ использования материальных ресурсов

Результативным показателем, характеризующим эффективность использования материальных ресурсов, принят показатель материалоотдачи предметов труда (Мо).

Mo= D / 3;

D= V * Ц;

Мо = ς (З, V, Ц).

При анализе материалоотдачи возможна детализация выручки (D) по составным элементам (типам продукции А и Б), а также по основным факторам: объем реализации в натуральном выражении (V), средняя цена единицы продукции (Ц), структурные изменения по видам реализованной продукции (fi).

Факторный анализ Мо выполнить в следующей последовательности:

· выполнить ранжирование факторов по известным критериям;

· способом относительных величин найти относительные изменения Мо от влияния первичных факторов;

· по трехкомпонентной формуле взаимосвязи абсолютного и относительного отклонений, а также базисного уровня результативного показателя определить абсолютные изменения по всем первичным факторам;

· балансовым способом выполнить аналитическую проверку.

Таблица 5.

Анализ финансовых результатов от производства и реализации продукции (ТАТ-3)

	Показатели
	План
	Отчет
	Общее отклонение, (+,-)
	В том числе по факторам

	
	
	
	
	Объем реализации
	Себестоимость продукции

	А
	1
	2
	3
	4
	5

	Доходы
	
	
	
	
	-

	Расходы
	
	
	
	
	

	Прибыль
	
	
	
	
	

	Прирост прибыли, %
	
	
	
	
	

	Доля влияния фактора, %
	
	
	
	
	


Продолжение табл. 5.

	Показатели
	В том числе по факторам

	
	из них
	Цена единицы продукции
	из них

	
	СПостV
	СПост
	fV
	СЗавА
	СЗавБ
	
	fV
	ЦА
	ЦБ

	А
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14

	Доходы
	-
	-
	-
	-
	-
	
	
	
	

	Расходы
	
	
	
	
	
	-
	-
	-
	-

	Прибыль
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Прирост прибыли, %
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Доля влияния фактора, %
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Приложения к разделам 1-6.

Приложение 1. Пример выполнения анализа работы предприятия.
Анализ выполнения производственной программы (объемы производства и реализации продукции)

Таблица П.1
Объем и стоимость реализованной продукции (базовый вариант)

	Показатели
	Условные 
обозначения
	1ый год
(база)
	2ой год
(отчет)
	Отклонение
	Темп
роста, %

	Объем продукции в натуральном выражении, штук, в том числе по типам:
	V
	85636
	84102
	-1534
	98,21

	типа А
	VA
	29973
	31959
	1986
	106,63

	типа Б
	VБ
	55663
	52143
	-3520
	93,68

	Средняя цена единицы, руб.,

в том числе по типам продукции:
	      Ц
	250,00
	265,00
	15,00
	106,00

	типа А
	
ЦА
	157,11
	175,29
	18,18
	111,57

	типа Б
	
ЦБ
	300,02
	319,98
	19,96
	106,65

	Удельный вес продукции, %:

типа А
	
[image: image1.wmf]f
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А


	35
	38
	3
	-

	типа Б
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	65
	62
	-3
	-


Продолжение табл. П1.

	Показатели
	Условные 
обозначения
	1ый год
(база)
	2ой год
(отчет)
	Отклонение
	Темп
роста, %

	Объем реализации продукции в стоимостном выражении, тыс. руб.,

в том числе по типам:
	D
	21409
	22287
	878
	104,10

	типа А
	DА
	4709
	5602
	893
	118,96

	типа Б
	DБ
	16700
	16685
	-15
	99,91


На основании данных базового варианта (табл. П.1) и заданных в процентах изменений показателей формируется таблица исходной информации (табл. П.2).

Таблица П.2
Расчет объема и стоимости реализации продукции с учетом темпов прироста факторов на базисном и отчетном уровнях по отношению к базовому варианту
	Темпроста, 
%
	101,215
	119,075
	92,014
	-

103,961
	-

105,194
	108,367

	Отк-лонение
	1020
	5443
	-4423
	-

10,2987
	-

8,5681
	25,8511

	2-ой год (отчет)
	84943
	33977
	50966
	270,3000

270,2989
	173,5371

173,5292
	334,8114

	1-ый год (база)
	83923
	28534
	55389
	260,0000

260,0002
	164,9655

164,9611
	308,9603

	Порядок расчета (БВ – базовый вариант, К – коэффициент пересчета)
	1. V=VБВ*(1+к/100)

(округлить)
	3. VА = V * fVA
(округлить)
	4. VБ = V - VA
	
6. Ц = ЦБВ*(1+к/100)


8. Ц = D/V (пересчет)
	9. ЦА = ЦАБВ*(1+к/100)

11. ЦА = DА/VА

(пересчет)
	13. ЦБ = DБ/VБ

(пересчет)

	Показатели
	Объем продукции в натуральном выражении, штук, в том числе по типам:
	типа А
	типа Б
	Средняя цена единицы, руб., в том числе по типам:
	типа А
	типа Б


Продолжение табл. П.2

	Темп

роста, %
	105,225
	125,260
	99.714
	-
	-

	Отк-лоне-ние
	1140
	1189
	-49
	6,00
	-6,00

	2-ой год (от-чет)
	22960
	5896
	17064
	40,00
	60,00

	1-ый год (база)
	21820
	4707
	17113
	34,00
	66,00

	Порядок расчета (БВ – базовый вариант, К – коэффициент пересчета)
	
7. D = Ц * V
 (округлить)

	10. DA = VA * ЦА

(округлить)
	12. DБ = D - DA
	2. fVA = fБВA + к

(пересчет)
	5. fVБ = 100 - fVA

	Показатели
	Объем реализации продукции в стоимостном выражении, тыс. руб., в том числе по типам:
	типа А
	типа Б
	Удельный вес продукции, %:

типа А
	типа Б


Анализ стоимости реализованной продукции (дохода) по основным факторам выполняется в типовых аналитических таблицах (ТАТ-1 и ТАТ-2) (см. табл. П.3 и П.4).

Таблица П.3
Анализ доходов по основным факторам, тыс. руб. (ТАТ-1)

	В т.ч. от влияния
	Цены и структуры
	7=4-3
	875
	291
	1318
	1609
	-734

	
	Объема продукции
	6=3-2
	265
	898
	-1367
	-469
	734

	Отклонения
	5=4-2
	1140
	1189
	-49
	1140
	-

	Стоимость продукции, тыс. руб.
	Отчет
	4
	22960
	5896
	17064
	22960
	-

	
	Скоррек-тир. на рост V
	3=2*1/100
	22085
	5605
	15746
	21351
	734

	
	План
	2
	21820
	4707
	14113
	21820
	-

	Темп роста объема реализации
	1
	101,215
	119,075
	92,014
	х
	х

	Показатели
	А
	1. Объем продукции, в том числе
	2. Типа А
	3. Типа Б
	4. Сумма по типам продукции (4=2+3)
	5. Влияние структуры 

(5=1-4)


Таблица П 4.
Анализ выручки от реализации и средней цены 

по типам продукции (ТАТ-2).

	Типы продук-ции
	Структура производства

продукции по типам, (%)
	Средняя цена реализо-
ванной продукции, (денежных единиц)
	Отклонения цены по типам продукции

	
	План
	Отчет
	Откло-нения
	План
	Отчет
	Откло-нения
	

	А
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	А

Б
	34

66
	40

60
	+6

-6
	164,9611

308,9603
	173,5292

334,8114
	8,5681

25,8511
	-95,0393

48,9601

	Всего
	100
	100
	0
	260,0002
	270,2989
	10,2987
	-


Продолжение табл. П 4.

	Типы продук-ции
	Оценка влияния фактора на:

	
	изменение средней цены реализованной продукции, руб.
	стоимость реализованной продукции (выручки) (тыс. руб.)

	
	структурных изменений
	цен по типам продукции
	структурных изменений
	цен по типам продукции

	А
	8 
	9 
	10
	11

	А

Б
	-5,702346

-2,937606
	3,42724

15,51066
	-484

-250
	291

1318

	Итого
	-8,639952
	18,9379
	-734
	1609


Результаты анализа обобщаются в табл. П.5. Расчет относительных отклонений фактических доходов от базисного уровня по любому из факторов и доля его влияния производится по следующим формулам:
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где  x - любой фактор. 

Таблица П.5
Баланс отклонений и расчет доли влияния основных факторов 
на изменение стоимости реализованной продукции

	Изменение фактора
	%
	1,215
	3,961
	5,194
	8,367
	-
	-
	-

	
	абсолют-ное
	1020
	10,2987
	8,5681
	25,8511
	6%
	-6%
	-

	Доля влияния фактора в общем изменении стоимости реализации
	23,2
	76,8
	25,5
	115,6
	-42,4
	-21,9
	100,0

	Результат изменения стоимости реализации
	%
	1,215
	4,010
	1,334
	6,040
	-2,218
	1,146
	5,225

	
	тыс. руб.
	265
	875
	291
	1318
	-484
	-250
	1140

	Показатели
	1. Объем продукции, штук
	2. Средняя цена реализованной продукции, руб., в том числе:
	2.1. Цена продукции типа А
	2.2. Цена продукции типа Б
	2.3. Уд. вес продукции типа А
	2.4. Уд. вес продукции типа Б
	3. Стоимость реализованной продукции, тыс. руб.


По результатам анализа объема и стоимости реализованной продукции в данном примере можно сделать следующие выводы (примерный вариант интерпретации итогов анализа и диагностики):

1. Объем реализации продукции в стоимостном выражении (доход) возрос на 1140 тыс. руб. или на 5,225% и составил 22960 тыс. руб.

2. При этом за счет увеличения объема реализованной продукции и цен по видам продукции доходы возросли на 1874 тыс. руб. или на 8,589%, что составило 164,3% от общей величины изменения доходов (максимальное воздействие оказал рост цены по продукции типа Б на 8,367%, приведший к увеличению доходов на 1318 тыс. руб. или на 6,040%, что составляет 115,6% от общей величины изменения доходов); за счет изменения структуры производства по типам продукции в сторону увеличения объема выпуска продукции с меньшей ценой доходы упали на 734 тыс. руб. или на 3,364%, что составило -64,3% от общей величины изменения доходов, причем увеличение удельного веса продукции типа А на 6% вызвало уменьшение доходов на 484 тыс. руб. или на 2,218%, что составляет -42,4% от общей величины изменения доходов.

Приложение 2. Анализ расходов и себестоимости продукции

Для выявления резервов снижения себестоимости необходимо глубоко и комплексно анализировать хозяйственную деятельность фирмы. Только на основе анализа можно установить причины отклонений фактических себестоимости и затрат от уровня пред отчетного периода, вскрыть резервы повышения экономичности работы.

Таблица П. 2.1.

Расходы и себестоимость производства продукции (базовый вариант)

	Показатели
	Условные 
обозначения
	1ый год

(база)
	2ой год

(отчет)
	Откло-нение
	Темп роста, %

	Расходы на производство и реализацию продукции, тыс. руб.
	
[image: image6.wmf]Е


	19565
	20430
	865
	104,421

	Расходы на производство и реализацию продукции в независящей части, тыс. руб.
	
[image: image7.wmf]Е

Пост


	11739
	12258
	519
	104,421

	Расходы на производство и реализацию продукции в зависящей части, тыс. руб., в том числе:
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Зав


	7826
	8172
	346
	104,421

	типа А
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Зав

А


	1937
	2150
	213
	110,996

	типа Б
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	5889
	6022
	133
	102,258

	Объем продукции, штук,

в том числе:
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	85636
	84102
	-1534
	98,21

	типа А
	
[image: image12.wmf]V

А


	29973
	31959
	1986
	106,63

	типа Б
	
[image: image13.wmf]V

Б


	55663
	52143
	-3520
	93,68

	Себестоимость производства и реализации продукции, руб.
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	228,467
	242,924
	14,457
	106,328

	Себестоимость производства единицы продукции в зависящей части, в т.ч.:
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Зав


	91,387
	97,168
	5,781
	106,326

	типа А
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А


	64,620
	67,258
	2,638
	104,082

	типа Б
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Б


	105,800
	115,490
	9,690
	109,159

	Себестоимость производства единицы продукции в независящей части
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	137,080
	145,756
	8,676
	106,329

	Удельный вес продукции:

типа А
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На основании данных базового варианта (табл.П.2.1) и заданных в процентах изменений показателей формируется таблица исходной информации (табл. П.2.2).

Таблица П. 2.2
Расчет расходов и себестоимости производства продукции с учетом темпов прироста факторов на базисном и отчетном уровнях  по отношению к базовому (основному) варианту

	Темп

роста, %
	101,215
	119,075
	92,014
	105,285

105,286
	107,374
	104,882
	105,277

	Отк-лоне-ние
	1020
	5443
	-4423
	12,3169

12,3178
	16,2172
	11,7061
	5,5335

	2-ой год (отчет)
	84943
	33977
	50966
	245,3532

245,3528
	236,1303
	251,5010
	110,4034

	1-ый год (база)
	83923
	28534
	55389
	233,0363

233,0350
	219,9131
	239,7949
	104,8699

	Порядок расчета (БВ – базовый вариант, К – коэффициент пересчета)
	1. V= см. табл. П.1

	2. VА = см. табл. П.1

	3. VБ = см. табл. П.1
	
7. С  = СБВ*(1+к/100)


9. С = Е/V (пересчет)
	21.   СА = ЕА/VА

	22.   СБ = ЕБ/VБ

	18.   СЗав = ЕЗав/V


	Показатели
	1. Объем продукции в натуральном выражении, штук, в том числе:
	1.1. типа А
	1.2. типа Б
	2. Средняя себестоимость, руб.,
в том числе:
	2.1. типа А
	2.2. типа Б
	3. Себестоимость в зависящей части, руб., в том числе:


Продолжение табл. П 2.2

	Темп

роста, %
	107,354
	-

104,878
	106,565
	127,857
	96,507
	106,556
	127,833
	96,503
	106,375

	Отк-лоне-ние
	7,2786
	-

5,2640
	1284
	1748
	-464
	577
	786
	-209
	687

	2-ой год (отчет)
	106,2483
	113,1802

113,1735
	20841
	8023
	12818
	9378
	3610
	5768
	11463

	1-ый год (база)
	98,9697
	107,9160

107,9095
	19557
	6275
	13282
	8801
	2824
	5977
	10776

	Порядок расчета (БВ – базовый вариант, К – коэффициент пересчета)
	17.   САЗав = ЕАЗав/VА

	10. СБЗав = СБ Зав,БВ*(1+к/100)


12. СБЗав = ЕБЗав/VБ (пересчет)
	 8.   Е = V*C
(округлить)
	19. ЕA = (ЕA/ fAЗав)* 100
	20. ЕБ = Е - ЕA
	13. ЕЗав=Е* fЕЗав
	16. ЕАЗав = ЕЗав – ЕБЗав
	11. ЕБЗав = VБ* СБЗав (округлить)
	15. ЕПост=Е - ЕЗав

	Показатели
	3.1. Типа А


	3.2. типа Б
	4. Расходы, тыс. руб., в том числе:
	4.1. типа А
	4.2. типа Б
	5. Зависящие расходы, тыс. руб., в т.ч.
	5.1. Типа А
	5.2. Типа Б
	6. Постоянные расходы, тыс. руб.


Окончание табл. П 2.2

	Темп

роста, %
	 - 

 - 
	 - 
	 - 

	Отк-лонение
	 - 

-0,0040
	6,00
	-6,00

	2-ой год (отчет)
	45,00

44,9978
	40,00
	60,00

	1-ый год (база)
	45,00

45,0018
	34,00
	66,00

	Порядок расчета (БВ – базовый вариант, К – коэффициент пересчета)
	6. fЕЗав= fЕЗав+к

14. fЕЗав=(ЕЗав/Е)*100
(пересчет)
	4. fVA= табл. П.1
	5. fVБ= табл. П.1

	Показатели
	7. Удельный вес зависящих расходов, %
	8. Удельный вес производства продукции по их типам, %:

   8.1 Типа А
	8.2. типа Б


Анализ расходов и себестоимости производства и реализации продукции целесообразно выполнить способом корректировок (см. алгоритм анализа в этом приложении).

Расчет влияния факторов - структурных изменений по видам продукции - на общую сумму расходов выполняется  способом оценки влияния структурных  изменений:
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Расчет относительных отклонений фактических расходов от базисного уровня по любому из факторов производится по следующей формуле:
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Доля влияния факторов в общем изменении расходов рассчитывается по формуле:
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Результаты расчетов отражены на рисунке по следующей схеме:
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 ,  где   Х  -  любой фактор.
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Анализ расходов и себестоимости продукции позволяет сделать следующие примерные выводы для данного условного примера:

1. Расходы на производство продукции увеличились на 1284 тыс. руб. или на 6,565% и составили 20844 тыс. руб.

2. Рост объемов производства, общее увеличение постоянной составляющей себестоимости и зависящей составляющей себестоимости привели к общему росту расходов на 1459 тыс. руб. или на 7,460%, что составляет 113,6% от общей величины роста расходов, причем максимальное отрицательное воздействие оказал общий рост постоянной составляющей себестоимости, приведший к росту расходов на 686 тыс. руб. или на 3,508%, что составило 53,4% от общей величины изменения расходов; уменьшение постоянной составляющей себестоимости за счет увеличения объемов производства и перераспределение структуры производства в пользу производства продукции с меньшей себестоимостью в зависящей части привели к уменьшению расходов на производство на 175 тыс. руб. или на 0,895%, что составило -13,6% от общей величины изменения расходов на производство. При этом положительное максимальное воздействие оказало уменьшение постоянной составляющей себестоимости за счет роста объемов производства, повлекшее снижение расходов на производство на 130 тыс.руб. или на 0,665%, что составляет -10,1% в общей величине изменения расходов.
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Рис. 1 Баланс отклонений и доли влияния факторов в общем изменении расходов.
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Раздел 7. Диагностика и оценка финансового

 состояния предприятия

ВВЕДЕНИЕ

Результаты финансово-хозяйственной деятельности коммерческой организации представляет интерес для различных категорий аналитиков: управленческого персонала, представителей финансовых органов, аудиторов, налоговых инспекторов, работников банковской системы, кредиторов и т.д. Диагностика и оценка результатов деятельности, как правило, осуществляется в рамках финансового анализа. Основной информационной базой такого анализа служит бухгалтерская (финансовая) отчетность. Бухгалтерская отчетность – единая система данных об имущественном и финансовом положении организации и о результатах ее хозяйственной деятельности, составляемая на основе данных бухгалтерского учета по установленным формам. Главной целью финансового анализа является получение параметров, характеризующих финансовое положение предприятия, анализ их динамики и соответствие рекомендуемым критериальным значениям. К таким параметрам можно отнести изменения в структуре активов и пассивов, в расчётах с дебиторами и кредиторами, изменения в составе прибыли и убытков и т.д. Результаты такого анализа необходимы, чтобы принимать решения в сфере производства, сбыта, финансов и инвестиций.

В курсовой работе следует выполнить диагностику и оценку финансового положения некоторого предприятия по данным публичной бухгалтерской отчетности по основным его разделам. Студентам предложено на примере выполненных аналитических расчетов по отдельным показателям и разделам финансового состояния предприятия и некоторых общих выводов сделать более углубленные обобщения и дать рекомендации по укреплению финансового положения организации.

7.1. ЭКСПРЕСС-АНАЛИЗ ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ ПРЕДПРИЯТИЯ

Цель экспресс-анализа – получить обобщенную оценку результатов хозяйственной деятельности анализируемого предприятия. Такой анализ проводится с той или иной степенью детализации в интересах различных пользователей. Для его оценки и анализа используется система показателей, большая часть которых является структурными коэффициентами, исчисленными по данным бухгалтерского баланса.

Таблица 7.1.1 
Оценка показателей, характеризующих экономический 

потенциал предприятия

	темп роста, %
	105,90
	99,16
	93,77
	106,23
	100,31
	112,94
	108,49
	113,48

	изме-нения
	18678
	-0,0024
	-5,46
	12480
	0,0019
	0,0476
	0,149
	1,633

	конец года
	335173
	0,2823
	82,11
	212884
	0,6351
	0,4153
	1,900
	13,751

	начало года
	316495
	0,2847
	87,57
	200404
	0,6332
	0,3677
	1,751
	12,117

	норма-тивное значение
	 - 
	-
	 - 
	 - 


	0,5
	0,1
	2,0
	3,0

	Порядок расчета
	Ф 1 стр. 300
	Ф 1 стр. 120/ стр.300
	(1-Ф5 стр.394/ Ф1 стр. 120)
	Ф1 стр. 490
	Ф1 стр.490/ стр. 300
	Ф1 (стр. 490 – стр. 190)/ 

стр. 290
	Ф.1 стр.290/ (стр.690-стр.640-стр.. 650)
	Ф.1 стр.690/(Ф.2 стр.010*1/12)

	Наименование
	1. Всего имущества
	2. Доля основных средств в общей величине активов
	3. Коэффициент годности основных средств
	4. Собственный капитал
	5. Коэффициент автономии
	6. Коэффициент обеспе-ченности собственными оборотными средствами
	7. Коэффициент текущей ликвидности
	8. Коэффициент платежеспособности


При экспресс-анализе просматривается структура актива и пассива баланса. Начинают  такую оценку с изучения изменения источников средств. Оценивается удельный вес капитала и резервов в валюте баланса. Данное соотношение отражает коэффициент финансовой автономии. По данным табл. 7.1.1 стр.5 видно, что коэффициент финансовой автономии за отчетный период незначительно увеличился. Темп прироста составил 0,31%. Это говорит об увеличении доли собственных источников в формировании активов и снижении доли заемных источников. Из сравнительного аналитического баланса (приложение к курсовой работе) можно увидеть, что рост собственных источников (стр.490 - темп прироста 6,23%) происходил более высокими темпами, чем привлечение заемных источников (стр.590+690 - темп прироста 5,34%). Это обусловило увеличение доли собственных источников в валюте баланса. Считается, что если величина коэффициента финансовой автономии (КФА) больше нормативного значения 50%, то предприятие способно погасить свои обязательства за счет собственных средств. В нашем случае  КФА = 63,51%.

Из табл. 7.1.1 видно, что в отчетном периоде произошло увеличение коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами (темп прироста 12,94%), т.е. роль собственных источников оборотных средств в формировании запасов возросла.

Обобщающей характеристикой финансового состояния предприятия является его  платежеспособность. При экспресс-анализе применяют упрощенные способы оценки уровня платежеспособности предприятия. Для оценки используют коэффициент текущей ликвидности. Он характеризует финансовую надежность предприятия, показывает, какую часть текущих обязательств по краткосрочным кредитам и расчетам можно погасить, мобилизовав все оборотные средства. За отчетный период произошло увеличение коэффициента текущей ликвидности (темп прироста 8,49%) и составил 1,9 на конец года. Это означает, что увеличилась платежеспособность предприятия.

В отчетном периоде произошло увеличение коэффициента платежеспособности на 1,63 единицы. Уровень этого коэффициента больше норматива.

Произведем оценку прибыльности и рентабельности экономической деятельности предприятия.

Таблица 7.1.2.
Оценка результативности деятельности предприятия

	Темп роста, %
	108.76
	110,74
	104,46
	90,44
	105,90
	96,05
	85,40
	

	Изме-нение
	8652
	7413
	1239
	-2398
	18678
	-1,11
	-1,16
	

	Отчет
	107399
	78408
	28991
	22680
	335173
	26,99
	6,77
	

	Базис
	98747
	70995
	27752
	25078
	316495
	28,10
	7,92
	

	Порядок расчета
	Ф 1 стр. 010
	Ф 2 стр. 020+ стр.030+ стр.040
	Ф.2 стр. 050
	Ф2 стр. 140
	Ф1 стр. 300
	Пр / W
	Пб / А
	Таб.2 стр.1 / стр.6

	Символ
	W
	E
	Пр
	Пб
	А
	Rпр
	RА
	К

	Наименование показателя
	1. Выручка от продаж
	2. Себестоимость продаж
	3. Прибыль от продаж, т.р.
	4. Прибыль до налогообложения
	5. Среднегодовая стоимость активов, т.р.
	6. Рентабельность продаж, %
	7. Рентабельность активов
	8. Капиталоотдача


В отчетном периоде прибыль от продаж предприятия увеличилась по сравнению с предыдущим годом на 1239 руб. или 4,46%. Однако снизилась рентабельность продаж. Причиной такого изменения является, что темпы роста себестоимости продукции выше темпов роста получаемой прибыли. Снижение рентабельности – отрицательный фактор, который говорит об ухудшении финансового состояния предприятия.

По сравнению с предыдущим годом снизилась величина прибыли до налогообложения на 2398 руб. или 9,66%. Рентабельность активов снизилась на 14,6%. Это свидетельствует об ухудшении эффективности деятельности предприятия.

7.2. АНАЛИЗ ПАССИВОВ

Пассивы организации – источники финансирования активов, состоят из собственного капитала, резервов, долгосрочных и краткосрочных заемных средств и кредиторской задолженности. При анализе пассивов организации их условно подразделяют на 2 группы: устойчивые и неустойчивые пассивы (краткосрочные). В первую группу входят собственный капитал (ф1 стр.490) и средства, приравненные к собственным – долгосрочные обязательства (cтр.590), доходы будущих периодов (стр.640) и резервы предстоящих расходов и платежей (стр.650). Во вторую группу входят краткосрочные кредиты и займы (ф1 стр.610), кредиторская задолженность (стр.620). Исходные данные для анализа  пассивов представлены в табл. 7.2.1.

По анализируемому предприятию доля собственных и приравненных к ним источников средств в валюте баланса на конец года составила 67,16%. Из них доля собственных средств составляет 63,32%, что говорит о способности погасить свои обязательства в случае необходимости (банкротства), а доля приравненных к собственным источников средств составляет 3,56%. По сравнению с началом периода доля устойчивых пассивов увеличилась на 0,29%. Это что говорит об увеличении финансовой устойчивости предприятия.

Доля долгосрочных кредитов и займов в валюте баланса на конец года составляет 2,73%, в т.ч. просроченные 2,31%, величина которых увеличилась на 0,28%, говорит о том, что у предприятия нет необходимости привлекать большие средства для поддержания своей деятельности. Увеличение просроченных платежей свидетельствует об ухудшении финансового состояния предприятия.

К краткосрочным заемным средствам относятся: краткосрочные кредиты и займы, краткосрочная кредиторская задолженность и прочие краткосрочные обязательства. Доля краткосрочных заемных средств в валюте баланса начало года она составляла 32,37%, а на конец года составила 31,84%. Ее значение снизилось на 0,53%. Доля краткосрочных кредитов и займов в валюте баланса  на конец года составила 18,53%, в том числе просроченные – 2,28% . Наличие просроченной задолженности показывает о неспособности предприятия вовремя погасить свои обязательства. Соответствующие величины на начало года составляли 24,74% и 7,14%. За отчетный период произошло значительное снижение доли краткосрочных кредитов и займов и доли просроченной задолженности. Доля кредиторской задолженности в валюте баланса на конец года составила 14,31%, в том числе доля просроченной кредиторской задолженности  3,41%. Соответствующие величины на начало года составляли 8,38% и 1,75%. За отчетный период произошло значительное увеличение кредиторской задолженности. Темп прироста кредиторской задолженности составил 114,7%. Кроме того, увеличилась  доля просроченной кредиторской задолженности. Темп прироста просроченной кредиторской задолженности составил 31,4%. Это свидетельствует о том, что предприятие не справляется со своими обязательствами.

7.3. АНАЛИЗ АКТИВОВ.

Активы организации состоят из оборотных и внеоборотных активов.  Статьи активов группируются исходя из степени их ликвидности. Выделяют четыре группы:

· В состав наиболее ликвидных активов включают  денежные средства и краткосрочные финансовые вложения;

· Быстро реализуемые активы – дебиторская задолженность до 12 месяцев; 

· Медленно реализуемые активы – вложения в запасы, включая НДС, долгосрочная  дебиторская задолженность и прочие оборотные активы.

· Трудно реализуемые активы -  внеоборотные активы, 

Исходные данные для анализа активов представлены в балансе ф1.

По анализируемому предприятию доля внеоборотных активов в валюте баланса снизилась за отчетный период на 4,39% на конец года и составила 37,6%. В начале года доля внеоборотных активов в валюте баланса составляла 41,99%. Это объясняется тем, что снизилась величина внеоборотных активов (темп прироста -5,16%).

Соответственно, доля оборотных активов увеличилась – с 58,01% до 62,4%. 

Отрицательным моментом для организации является уменьшение доли наиболее ликвидных активов – остатка денежных средств на 0,75% и краткосрочных финансовых вложений на 0,41%. Темп прироста остатка денежных средств за отчетный период составил -25,86%, а темп прироста краткосрочных финансовых вложений -43,24%.

Снизилась доля краткосрочной дебиторской задолженности в валюте баланса с 20,87% до 19,85% (на 1,02%). В том числе доля просроченной дебиторской задолженности в валюте баланса на конец года составила  15,96%, т.е. почти вся краткосрочная дебиторская задолженность является просроченной.

Доля долгосрочной дебиторской задолженности в валюте баланса на конец года составила 0,14%. На начала года она составляла 0,09%.

Доля запасов в валюте баланса увеличилась за отчетный период с 32,59 до 39,70%. Данное изменение в активах за весь отчетный период является наиболее значимым, так как составляет 160,3% от общего изменения валюты баланса. Рост запасов может быть связан с расширением масштаба деятельности предприятия или с ростом цен. Положительным моментом является снижение величины незавершенного производства на 16,67%.

Снижение доли неликвидных активов, в виде внеоборотных активов, является положительным результатом. Однако рост оборотных активов произошло за счет увеличения медленно реализуемых активов, таких как запасы.
7.3.1. Анализ движения денежных средств прямым способом.

Исходные данные для анализа выбираются из отчета ф 4. В отчете приводятся сведения о движении денежных средств в целом по предприятию и по видам деятельности. Выделяются  текущая, инвестиционная и финансовая деятельность. При анализе движения денежных средств прямым  методом данные отчета ф 4 дополняются показателем структуры поступления и расходования денежных средств.

По данным отчета ф 4 видно, что 94,71% общей суммы притока денежных средств получено от текущей деятельности предприятия. Причем 84,76% общей суммы поступления денежных средств от текущей деятельности представляет собой выручка от продажи товаров, работ, услуг и 14,26% - полученные кредиты, полученные авансы - 0,22%, прочие поступления - 0,76%.

Приток денежных средств от инвестиционной деятельности составляет 0,79% общей суммы притока денежных средств и связан с поступлением выручки от продажи основных средств и иного имущества (85,4%) и полученных дивидендов (14,6%).

Поступления денежных средств от финансовой деятельности 4,5% в общей сумме поступления и представляют собой полученные кредиты (33,88%) и займы (56,98%) и полученные проценты по финансовым вложениям (9,14%).

Из анализа видно, что 88,45% общей суммы используемых денежных средств (отток) связано с текущей деятельностью. Остальные средства были использованы для нужд инвестиционной деятельности (9,11%) и финансовой деятельности (2,43%). Отток денежных средств связанный с текущей деятельностью распределяется следующим образом: оплата приобретенных товаров, работ, услуг – 64,77%, оплата труда – 19,28%, отчисления на соц. нужды – 2,11%, выдача подотчетных сумм – 7,02%, выдача авансов – 3,71%, оплата % по полученным кредитам и займам – 1,69% и прочие выплаты – 0,54% и т.д..

Условием финансовой устойчивости предприятия является превышение притока денежных средств над оттоком в сфере текущей деятельности, которое направляется на покрытие потребностей инвестиционной и финансовой деятельности или  вызывает рост конечного остатка денежных средств. В нашем случае это условие соблюдается – приток денежных средств от текущей деятельности на 6547 руб. превышает отток.
7.3.2. Анализ движения денежных средств косвенным способом.

При анализе структуры денежных средств косвенным методом следует учитывать, что увеличение сумм по статьям актива баланса вызывает отток денежных средств, а рост сумм по статьям пассива баланса к притоку денежных средств.

Таблица 7.3.1 
Анализ движения денежных средств косвенным способом, тыс. руб.

	№ п/п
	Показатель
	Движение денежных средств

	
	
	Приток
	Отток

	1
	2
	3
	4

	1.
	Оценка финансовых результатов работы предприятий

	1.1
	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) отчетного года (ф2 стр.190 гр.3)
	16005
	0

	1.2
	Результат от ликвидации недоамортизированного имущества   (справка к отчету ф5)
	
	

	1.3
	Амортизационные отчисления от стоимости НМА и основных фондов (ф.5 стр. 640 гр.3) 
	17156
	

	
	ИТОГО
	33161
	0

	2.
	Оценка изменений сумм по группам статей “Пассива” баланса

	2.1
	Собственный капитал без нераспределенной прибыли отчетного года (ф1 стр.490 (гр.4-гр.3)-стр.470 гр.4-стр 475 гр.4)
	
	3525

	2.2
	Приравненные  к собственным источникам  средств 
(ф1 стр.640,650 (гр.4-гр.3))
	
	526

	2.3
	Краткосрочные кредиты и займы (ф1 стр. 610 (гр.4-гр.3))
	
	16195


Продолжение табл. 7.3.1.

	1
	2
	3
	4

	2.4
	Кредиторская задолженность (ф1 стр.620 (гр.4-гр.3))
	21426
	

	2.5
	Прочие краткосрочные обязательства (за исключением приравненных к собственным источникам средств)
	
	

	
	ИТОГО
	21426
	20246

	3.
	Оценка изменения сумм по группам статей “Актива” баланса

	3.1
	Остаточная стоимость НМА, основных фондов, незавершен. строительства, увеличенная на сумму амортизации и результаты от ликвидации недоамортизированного имущества   

(ф1 стр.110 (гр.4-гр.3) +стр.120 (гр.4-гр.3)+стр.130(гр.4-гр.3) + Ф.5 стр.640 гр.3+результат от ликвидации недоамортизированного имущества (справка к Отчету Ф.5)
	
	8331

	3.2
	Доходные вложения в материальные ценности (ф1 стр.135 (гр.4-гр.3) + стр 140 (гр.4-гр.3) +стр.250 (гр.4-гр.3)
	747
	

	3.3
	Запасы (с учетом НДС по приобретенным ценностям)
	
	28140

	3.4
	Дебитор. задолженность (включая прочие оборотные активы)  (ф1 стр 230 (гр.4-гр.3) + стр.240 (гр.4-гр.3)+стр.270 (гр.4-гр.3)
	
	677

	
	ИТОГО
	747
	37148

	
	ВСЕГО
	55334
	57394

	
	Изменения остатка денежных средств
	
	2060


По финансовым результатам работы предприятия в отчетном периоде получен возможный приток средств в размере 27206 руб. , который сложился из нераспределенной прибыли отчетного года 16005 руб. и амортизационных отчислений 11201 руб. Из таблицы видно, что предприятие использовало часть собственного капитала. Отток денежных средств составил 3525 руб. Уменьшилась величина средств, приравненных к собственным. Отток - 526 руб. Кроме того, были выплачены часть краткосрочных кредитов и займов. Отток денежных средств составил 16195 руб. Приток денежных средств по статьям пассива обозначился по кредиторской задолженности. Величина кредиторской задолженности увеличилась на 21426 руб. и тем самым предприятие привлекло дополнительные денежные средства в оборот.

По статьям пассива наблюдается отток денежных средств, что связано с увеличением расходов. Хотя расходы по незавершенному производству уменьшились (см баланс), увеличились расходы на приобретение и амортизацию основных средств.

Главным направлением оттока денежных средств были затраты, направление на увеличение запасов 28140 руб. Увеличение дебиторской задолженности привело к отвлечению денежных средств на сумму 677 руб.

Доходные вложения в материальные ценности принесли приток денежных средств в размере 747 руб.
Общее изменение денежных средств составило -2060 руб., отток денежных средств превышает приток.

7.4. АНАЛИЗ ВЗАИМОСВЯЗИ СТАТЕЙ АКТИВА И ПАССИВА БАЛАНСА.

7.4.1. Анализ формирования и использования оборотных средств.

Оборотные средства предприятия формируются за счет собственных и заемных источников. Анализ формирования и использования оборотных средств можно провести на основе данных, представленных в табл. 4.1.

Таблица 7.4.1.
Анализ формирования и использования оборотных средств

	Показатель
	Порядок расчета
	Начало года
	Конец года
	Изменение
	Темп роста,%

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. Собственные  источники средств
	Ф.1 стр.490
	200404
	212884
	12480
	106,23

	2. Внеоборотные активы
	Ф.1 итог стр. 190
	132896
	126039
	-6857
	94,84

	3. Собственные источники оборотных средств
	Таб. стр.1-стр.2
	67508
	86845
	19337
	128,64

	4. Заемные источники оборотных средств
	Ф.1стр.590+стр.690
	116091
	122289
	6198
	105,34

	5. Всего источников оборотных средств (стр.290)
	Таб.стр.3 +стр.4
	183599
	209134
	25535
	113,91

	6. Удельный вес собственных источников оборотных средств в валюте баланса, %
	(Таб.стр.3/Ф.1   стр.700)*100
	21,33
	25,91
	4,58
	121,48

	7. Удельный вес собственных источников оборотных средств в общей их сумме, %
	(Таб.стр.3/стр.5)*100
	36,77
	41,53
	4,76
	112,94


Продолжение табл. 7.4.1.

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	8. Удельный вес собственных источников оборотных средств в общей величине собственных источников средств, % 
	(Таб.стр.3/стр.1)*100
	33,69
	40,79
	7,11
	121,10

	9. Обеспечен-ность запасов собственными источниками оборотных средств
	(Таб.стр.3/Ф.1 стр.210)
	0,655
	0,653
	-0,002
	99,7


Превышение собственных источников средств над величиной внеоборотных активов оценивают, как источник собственных оборотных средств. Из табл. 4.1 видно, что собственные источники оборотных средств составляют на начало года 67508 руб., а на конец года 86845 руб.

Коэффициент финансовой автономии в формировании оборотных средств рассчитывается, как удельный вес собственных источников оборотных средств в общей величине источников оборотных средств. Доля собственных источников в общей величине источников оборотных средств увеличилась с 36,77 до 41,53%.
Превышение темпа прироста собственных источников оборотных средств (128,64%) над темпом прироста роста заемных источников оборотных средств (105,34%) является признаком улучшения структуры источников оборотных средств и укрепления финансового устойчивости предприятия.

Имеющиеся собственные источники оборотных средств не превышают величину созданных запасов. Обеспеченность запасов собственными источниками оборотных средств составляет около 65% и в течение отчетного периода практически не меняется.

Эффективность использования оборотных средств характеризуется оборачиваемостью. Оценим оборачиваемость оборотных средств. Для этого необходимо рассчитать продолжительность оборота в днях.
tb= Ob/Wb, где -
Ob- средняя сумма оборотных средств; 
Ob= (Ob0 + Ob1)/2

Wb - однодневная выручка; 


Wb = Wr/T; где

Wr - выручка от продаж (ф 2 стр.10);

Т – 360 дней;


Ob= (183599 + 209134)/2 = 196366,5

Wb0 = Wr0/T =  98747/360 = 274,3

Wb1 = Wr1/T =  107399/360 = 298,3

tbо  =  196366,5/274,3= 715,9;       tb1 =196366,5/298,3= 658,2 .

Полученные результаты означают следующее: длительность одного оборота ОБС на начало года составляла 715,9 дней, а на конец года – 658,2 дня, т.е. произошло ускорение оборачиваемости  на 57,7 дней. Это позволяет высвободить часть оборотных средств:

(Ob(tb) =Wb1*( tb=298,3*·(-57,7)= -17211,9 руб.

7.4.2. Анализ ликвидности баланса.

Ликвидность баланса определяется как степень покрытия обязательств предприятия ее активами, срок превращения которых в денежные средства соответствует сроку погашения обязательств. Анализ ликвидности баланса заключается в сравнении средств по активу, сгруппированных по степени их ликвидности и расположенных в порядке убывания, с обязательствами по пассиву, сгруппированными по срокам их погашения и расположенными в порядке возрастания. В зависимости от степени ликвидности, активы предприятия делятся на следующие группы:

А1 - наиболее ликвидные активы – все статьи денежных средств предприятия и краткосрочные финансовые вложения (ценные бумаги).

А1 = стр.250+260

А2 - быстро реализуемые активы – дебиторская задолженность, платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты

А2 = стр.240

А3 – медленно реализуемые активы – статьи раздела II актива баланса, включающие запасы, налог на добавленную стоимость, дебиторскую задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты) и прочие оборотные активы.

А3 = стр.210+220+230+270

А4 – труднореализуемые активы – внеоборотные активы (основные средства предприятия)

А4 = стр.190

П1 – наиболее срочные обязательства – к ним относится кредиторская задолженность.

П1 = стр.620

П2 – краткосрочные заемные средства, задолженность учредителям по выплате дивидендов, прочие пассивы.

П2 = стр.610+630+660

П3 – долгосрочные кредиты и заемные средства, а также доходы будущих периодов, резервы предстоящих расходов и платежей.

П3 = стр.590+640+650

П4 – статьи раздела “Капитал и резервы” (собственный капитал предприятия). П4 = стр.490

Для определения ликвидности баланса  следует сопоставить итоги  групп по активу и пассиву баланса.

Баланс считается абсолютно ликвидным, если выполняются следующие условия:

А1>=П1;   А2>=П2;   А3>=П3;   А4<=П4

Таблица 4.2
Анализ ликвидности баланса

	АКТИВ
	На начало периода (0)
	На конец периода (1)
	Изменение
	Темп прироста, %

	1
	2
	3
	4
	5

	Наиболее ликвидные активы (А1)
	10791
	7509
	-3282
	-30,4

	Быстро реализуемые активы (А2) 
	66051
	66531
	480
	0,7

	Медленно реализуемые активы (А3)
	106757
	135094
	28337
	26,5

	Трудно реализуемые активы (А4)
	132896
	126039
	-6857
	-5,2

	БАЛАНС
	316495
	335173
	-
	-


Продолжение табл. 4.2

	ПАССИВ
	На начало периода
	На конец периода
	Изменение
	Темп прироста, %
	Платежный излишек или недостаток

	6
	7
	8
	9
	10
	11 = 2-7
	12 = 3-8

	Наиболее срочные обязательства (П1)
	26524
	47950
	21426
	80,8
	-15733
	-40441

	Краткосрочные пассивы (П2) 
	78302
	62107
	-16195
	-20,7
	-12251
	4424

	 Долгосрочные пассивы (П3)
	11265
	12232
	967
	8,6
	95492
	122862

	 Постоянные пассивы (П4)
	200404
	212884
	12480
	6,2
	-67508
	-86845

	 БАЛАНС
	316495
	335173
	-
	-
	-
	-


Результаты расчетов по данным анализируемого предприятия показывают, что сопоставление итогов групп по активу и пассиву на конец года имеет следующий вид:

{A1<П1; А2> П2; A3 > П3; A4>П4}

Исходя из этого, можно охарактеризовать ликвидность баланса как недостаточную. Сопоставление наиболее ликвидных активов и наиболее срочных обязательств показывает недостаток средств на покрытие обязательств, причем за отчетный период платежный недостаток по наиболее срочным обязательствам значительно возрос (темп прироста срочных обязательств 80,8%, а темп прироста наиболее ликвидных активов -30,4%). Предприятие может погасить только 15% наиболее срочных обязательств (7509/47950). Однако следует отметить, что перспективная ликвидность, которую показывает третье неравенство, отражает значительный платежный излишек.

Проводимый анализ ликвидности баланса по этой схеме является приближенным. Более детальным является анализ при помощи коэффициентов платежеспособности.

Таблица 7.4.3
Расчет коэффициентов платежеспособности

	Коэф-фициенты 
платежес-пособности
	Порядок расчета
	На начало периода
	На конец периода
	Откло-нение

	1. Общий показатель платежеспособности (L1)
	(А1+0,5А2+0,3А3)/(П1+0,5П2+0,3П3)
	1,098
	0,983
	-0,115 

	2. Коэф-фициент абсолютной ликвидности (L2)
	А1/(П1+П2)
	0,103
	0,068
	-0,035 

	3. Коэф-фициент « критической оценки « (L3)
	(А1+А2)/(П1+П2)
	0,710
	0,651
	-0,059 

	4. Коэф-фициент текущей ликвидности (L4)
	(А1+А2+А3)/(П1+П2)
	1,751
	1,900
	0,149 

	5. Коэф-фициент маневрен-ности функциони-рующего капитала (L5)
	А3 / [(А1+А2+А3)-(П1+2)]
	1,355
	1,364
	0,008 

	6. Доля оборотных средств в активах (L6)
	(A1+A2+A3)/Б
	0,580
	0,624
	0,044 

	7. Коэф-фициент обеспечен-ности собст-венными
	(П4-А4)/(А1+А2+А3)
	0,368
	0,415
	0,048 


Динамика коэффициентов L1, L2, L3 анализируемого предприятия отрицательная. Коэффициент абсолютной ликвидности L2 на конец  отчетного периода равен 0,068. Это означает, что предприятие может оплатить лишь 6,8%  своих краткосрочных обязательств денежными средствами и ценными бумагами. Коэффициент критической ликвидности показывает, какая часть текущих обязательств может быть погашена не  только деньгами,  но и за счет ожидаемых поступлений от разных дебиторов. У анализируемого предприятия значение коэффициента L3 на начало года было близким к оптимальному, однако на конец года его значение снизилось. Это  отрицательная тенденция. Коэффициент текущей ликвидности позволяет установить, в какой кратности текущие  активы покрывают краткосрочные обязательства. Нормальное значение для данного коэффициента от 2.0 до 3.0. Если его значение ниже 1.0, то можно говорить о  высоком финансовом риске, связанным с тем, что организация не в состоянии оплатить свои счета.  Значение  коэффициента L4 на конец года составило 1,9.

7.4.3 Анализ состояния расчетов
Анализ расчетов предприятия начинается с анализа структуры и динамики заемных источников средств.

Таблица 7.4.4.
Структура и динамика обязательств предприятия

	Изменения
	В % к величине на начало года
	19,54
	-20,68
	78,93
	129,89

	
	В абсо-лют-ной величине
	1493
	-16195
	15722
	3846

	
	В удель-ных весах
	0,89
	-16,66
	11,99
	3,02

	Удельный вес, %
	На конец
	7,47
	50,79
	29,14
	5,57

	
	На 
начало
	6,58
	67,45
	17,16
	2,55

	Абсолютная величина
	На конец
	9135
	62107
	35641
	6807

	
	На 
начало
	7642
	78302
	19919
	2961

	Код строки баланса
	590
	610
	621+622+

+623+627
+628
	625+626

	Вид обязательств
	1.Долго-срочные кредиты и займы
	2.Кратко-срочные кредиты и займы
	3. Задол-женность другим ор-ганизациям
	4.Задолжен-ность перед бюджетом и внебюджетны-ми фондами


Продолжение табл. 7.4.4.

	Изменения
	В % к величине на начало года
	18,33
	0,00
	4,34
	5,34

	
	В абсо-лют-ной величине
	1332
	0
	4705
	6198

	
	В удель-ных весах
	0,77
	0,00
	-0,89
	0,00%

	Удельный вес,%
	На конец
	7,03
	0,00
	92,53
	100,0

	
	На на-чало
	6,26
	0,00
	93,42
	100,0

	Абсолютная величина
	На конец
	8599
	0
	113154
	122289

	
	На на-чало
	7267
	0
	108449
	116091

	Код строки баланса
	624+630+640+650
	Часть стр. 660
	690
	590+690

	Вид обязательств
	5. Внутрен-ний долг предприя-тия, в т.ч.
	6. Задолже-нность вышестоя-щей орга-низации
	7. Кратко-срочные обязатель-ства
	8. Всего заемных источников средств


Из табл. 7.4.4. можно видеть, что наибольший удельный вес в общей величине заемных средств составляют краткосрочные кредиты и займы (на конец года – 50,79%, в то время как на начало года эта величина составляла 67,45%). Доля краткосрочных кредитов и займов снизилась на 16,6%.

Доля долгосрочных кредитов и займов в общей величине задолженности увеличилась с 6,58% до 7,47%. 

Удельный вес задолженности другим организациям повысился с 17,16% до 29,14%. Доля задолженности перед бюджетом и внебюджетными фондами также повысилась на 3,02%. Темп прироста задолженности перед бюджетом составил 129%. Данные изменения в составе кредиторской задолженности имеет положительные и отрицательные моменты: с одной стороны увеличивая кредиторскую задолженность предприятие тем самым привлекает дополнительные денежные средства в оборот. С другой стороны увеличение кредиторской задолженности увеличивает риск непогашения своих обязательств вовремя и тем самым увеличивает риск банкротства.

Анализ дебиторской и кредиторской задолженности. Данные представлены в табл. 7.4.5. «Анализ состава и движения дебиторской и кредиторской задолженности» 
Данные табл. 7.4.5 показывают, что к концу года сумма остатка дебиторской задолженности возросла на 1,02%. Доля краткосрочной дебиторской задолженности в общей величине дебиторской задолженности уменьшилась на 0,29% и составила 99,29% на конец отчетного года  (соответственно доля долгосрочной дебиторской задолженности увеличилась на ту же самую величину). Доля просроченной дебиторской задолженности от общей суммы задолженности в начале отчетного года составляла 30,29%. К концу отчетного года она повысилась до 32,3%. Следовательно, организации не удалось добиться погашения части просроченных долгов. Существенно увеличился остаток дебиторской задолженности со сроком погашения свыше трех месяцев. Его доля увеличилась с 25,7% до 30,3%, а темп прироста составил 18,1%. 

Из табл. 7.4.5 видно, что в начале года кредиторская задолженность состояла на 91,03% из краткосрочной и на 8,97% из долгосрочной задолженности. К концу года доля краткосрочной кредиторской задолженности повысилась на 1,98%. В составе краткосрочной задолженности увеличилась доля просроченных обязательств на 2,89% и концу отчетного года они составила 23,83% от всей величины задолженности. Однако, доля просроченной задолженности со сроком погашения более 3х месяцев уменьшилась на 13,74 с 20,94% до 7,2%.

Ситуация, когда сумма привлеченных в оборот предприятия заемных источников превышает отвлеченные средства, считается наиболее предпочтительной.

В отчетном периоде задолженность перед поставщиками увеличилась на 14878 руб. и составила на конец года 32007 руб. Задолженность покупателей продукции предприятия практически не и составила 53504 руб. Это означает отвлеченные средств из оборота на сумму 21497 руб. Следует отметить, что произошло уменьшение разрыва между дебиторской и кредиторской задолженностью и на конец года величина отвлеченных средств меньше чем на начало года. Задолженность предприятия перед персоналом организации увеличилась на 1858 руб. и на конец года составила 5502 руб. Увеличилась задолженность перед бюджетом на 2190 руб. и на конец года составила 3418 руб.; перед внебюджетными фондами задолженность увеличилась на 1733 руб. и составила 3389 руб. По всем этим позициям наблюдается привлечение  средств в оборот на сумму остатка задолженностей на конец года. По расчетам с дочерними предприятиями, с прочими кредиторами и выданным авансам наблюдается отвлечение денежных средств из оборота.

7.5. РЕЙТИНГОВАЯ ОЦЕНКА ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ ПРЕДПРИЯТИЯ

По методике сбербанка для оценки кредитоспособности заемщика рассчитываются пять коэффициентов, характеризующих финансовое состояние клиента.
· Коэффициент абсолютной ликвидности - показывает, какую часть краткосрочной задолженности организация может погасить в ближайшее время за счет денежных средств и ценных бумаг.
· Промежуточный коэффициент покрытия (критической ликвидности) – показывает, какая часть краткосрочных обязательств организации может быть немедленно погашена за счет средств на различных счетах, в краткосрочных ценных бумагах, а также поступлений по расчетам с дебиторами.

· Коэффициент текущей ликвидности (общий коэффициент покрытия) - показывает, какую часть текущих обязательств по кредитам и расчетам можно погасить, мобилизовав все оборотные средства. Он позволяет установить, в какой кратности текущие активы покрывают краткосрочные обязательства.

· Коэффициент соотношения собственных и заемных средств.

· Рентабельность вложений = прибыль до налогообложения / итог баланса.

Таблица 7.5.1
Критерии для оценки кредитоспособности

	Пока-затели
	Величина показателя
	Категория заемщика
	Значи-мость в  оценке кредито-способ-ности

	
	норма-тивное значе-ние
	факти-ческое значе-ние
	1
	2
	3
	

	Кал (L2)
	0,2
	0,068
	Кал≥0,2
	0,15-0,2
	Кал<0,15
	0,11

	Ккл (L3) 
	0,8
	0,651
	Ккл≥0,8
	0,5-0,8
	Ккл<0,5
	0,05

	Ктл. (L4)
	2
	1,900
	Ктл≥2
	1,0-2,0
	Ктл<1,0
	0,42

	Кс/з (U5)
	1
	1,741
	Кс/з ≥1
	0,7-1,0
	Кс/з<0,7
	0,21

	Rактивов
	15%
	7,48%
	R≥0,15
	0-0,15
	0
	0,21

	
	
	
	
	
	Итого
	S


Устанавливают 3 класса заемщиков:

· Рейтинг(S) -- [1-1,05].1-й класс - кредитование не вызывает сомнений;

· S – (1,05-2,42). 2-й класс - кредитование требует взвешенного подхода;

· S ≥ 2,42. – 3-й класс - кредитование связано с повышенным риском.

Рейтинг определяется как произведение категории заемщика по тому или иному показателю на значимость этого показателя в оценке кредитоспособности/

S = 0,11*3+0,05*2+0,42*2 +0,42*1+0,21*2 = 1,9 < 2,42(2-й класс

ПРИЛОЖЕНИЯ к разделу 7. 
ИНФОРМАЦИОННОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ВЫПОЛНЕНИЯ ФИНАНСОВОГО АНАЛИЗА.

Бухгалтерский баланс

	АКТИВ
	Код стро-ки
	На начало отчет-ного года
	На конец отчет-ного года

	1
	2
	3
	4

	I. Внеоборотные активы

	Нематериальные активы (04, 05)
	110
	639
	619

	в том числе:

патенты, лицензии, товарные знаки (знаки обслуживания), иные аналогичные с перечисленными праваи активы
	111
	639
	619

	Организационные расходы
	112
	
	

	Деловая репутация организации
	113
	
	

	Основные средства ( 01, 02, 03)
	120
	90111
	94632

	в том числе:

земельные участки и объекты природопользования
	121
	
	

	Здания, машины и оборудование
	122
	90111
	94632

	Незавершенное строительство (07, 08, 61)
	130
	30317
	18484

	Доходные вложения в материальные ценности (03)
	135
	
	

	в том числе:

имущество для передачи в лизинг
	136
	
	

	Имущество, предоставляемое по договору проката 
	137
	
	

	Долгосрочные финансовые вложения (06, 82)
	140
	11829
	12304

	в том числе:

инвестиции в дочерние общества
	141
	4784
	5049

	Инвестиции в зависимые общества
	142
	
	

	Инвестиции в другие организации
	143
	
	

	Займы, предоставляемые организациям в срок более 12 месяцев 
	144
	7045
	7255

	Прочие, долгосрочные финансовые вложения
	145
	
	

	Прочие внеоборотные активы
	150
	
	

	ИТОГО по разделу 1
	190
	132896
	126039

	II. Oборотные активы

	Запасы
	210
	103134
	133077

	в том числе:

сырье, материалы и другие аналогичные ценности (10, 12, 13,16)
	211
	18560
	9887

	Животные на выращивании и откорме (11)
	212
	
	

	Затраты на незавершенном производстве (издержках обращения) (20, 21, 23, 29, 30, 36, 44)
	213
	1224
	2465

	Готовая продукция и товары для перепродажи (16, 40,41)
	214
	83130
	120289

	  Товары отгруженные (45)
	215
	
	

	Расходы будущих периодов (31)
	216
	219
	437

	Прочие запасы и затраты
	217
	
	

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям (19)
	220
	3342
	1539

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	230
	281
	478

	в том числе:

покупатели  и заказчики  (62, 76, 82)
	231
	
	

	векселя к получению (62)
	232
	
	

	Задолженность дочерних и зависимых обществ (78)
	233
	
	

	авансы выданные (61)
	234
	281
	478

	прочие дебиторы 
	235
	
	

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение  12 месяцев после отчетной даты)
	240
	66051
	66531

	в том числе:

  покупатели  и заказчики  (62, 76, 82)
	241
	53349
	53504

	  векселя к получению (62)
	242
	
	

	  задолженность дочерних и зависимых обществ (78)
	243
	761
	602

	  задолженность участников (учредителей) по взносам  в     уставный капитал (75)
	244
	
	

	  авансы выданные (61)
	245
	8423
	6268

	  прочие дебиторы
	246
	3518
	6157

	Краткосрочные финансовые вложения (56, 58, 82)
	250
	2826
	1604

	в том числе:

  займы, предоставленные организациям на срок не         менее 12 месяцев
	251
	
	

	   Собственные акции, выкупленные у акционеров
	252
	
	

	   прочие краткосрочные финансовые вложения 
	253
	2826
	1604

	Денежные средства
	260
	7965
	5905

	в том числе:

   касса (50)
	261
	655
	539

	   Расчетные счета (51)
	262
	5325
	3459

	   Валютные счета (52)
	263
	963
	1180

	   Прочие денежные средства (55, 56, 57)
	264
	1022
	727

	Прочие оборотные активы
	270
	
	

	ИТОГО по разделу II
	290
	183599
	209134

	БАЛАНС (сумма стр. 190+290)
	300
	316495
	335173


	ПАССИВ
	Код стро-ки
	На начало года
	На конец года

	1
	2
	3
	4

	III. Капиталы и резервы

	Уставный капитал (85)
	410
	63852
	70568

	Добавочный капитал  (97)
	420
	23012
	24172

	Резервный капитал (86)
	430
	14169
	14401

	  в том числе:

 резервы, образованные в соответствии с законодательством
	431
	
	

	 Резервы, 
	432
	14169
	14401

	Фонд социальной сферы (88)
	440
	83165
	87738

	Целевые финансирование и поступления (96)
	450
	
	

	Нераспределенная прибыль прошлых лет (88)
	460
	16206
	0

	Непокрытый убыток прошлых лет (88)
	465
	
	

	Нераспределенная прибыль отчетного года (88)
	470
	0
	16005

	Непокрытый убыток отчетного года (88)
	475
	
	

	ИТОГО по разделу III
	490
	200404
	212884

	IV. Долгосрочные обязательства

	Займы и кредиты (92, 95)
	510
	7642
	9135

	  в том числе:

  кредиты банков, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты
	511
	6930
	8394

	  займы, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты 
	512
	712
	741

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	
	

	ИТОГО по разделу IV
	590
	7642
	9135

	V. Краткосрочные обязательства

	Займы и кредиты (92, 95)
	610
	78302
	62107

	  в том числе:

  кредиты банков, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты
	611
	67743
	55307

	  займы, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты 
	612
	10559
	6800

	Кредиторская задолженность
	620
	26524
	47950

	в том числе:    поставщики и подрядчики (60, 76)
	621
	17129
	32007

	   Векселя к уплате (60)
	622
	
	

	   Задолженность перед дочерними и зависимыми обществами (78)
	623
	
	

	   Задолженность перед персоналом организации (70)
	624
	3644
	5502

	   Задолженность перед государственными вне бюджетными фондами (69)
	625
	1733
	3389

	   Задолженность перед бюджетом (68)
	626
	1228
	3418

	   Авансы полученные (64)  
	627
	410
	282

	   Прочие кредиторы 
	628
	2380
	3352

	Задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов (75)
	630
	
	

	Доходы будущих периодов (83)
	640
	3623
	3097

	Резервы предстоящих расходов (89)
	650
	
	

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	
	

	ИТОГО по разделу V
	690
	108449
	113154

	БАЛАНС (сумма стр. 490+590+690)
	700
	316495
	335173


Отчет о прибылях и убытках

	Наименование показателя
	Код стро-ки
	За отчет-ный период
	За анало-гич-ный период преды-дущего года

	1
	2
	3
	4

	I. Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	
	
	

	Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	107399
	98747

	    в том числе от продажи:


	011
	89346
	80284

	
	012
	12583
	14612

	
	013
	5470
	3850

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	020
	69744
	70203

	    в том числе проданных:


	021
	59470
	60254

	
	022
	6893
	7305

	
	023
	3381
	2644

	Валовая прибыль 
	029
	37655
	28544

	Коммерческие расходы
	030
	5562
	594

	Управленческие расходы
	040
	3102
	198

	Прибыль (убыток) от продаж (стр. 010-020-030-040)
	050
	28991
	27752

	II. Операционные доходы и расходы
	
	
	

	Проценты к получению
	060
	1610
	4654

	Проценты к уплате
	070
	3102
	4188

	Доходы от участия в других организациях
	080
	4814
	1064

	Прочие операционные доходы
	090
	749
	600

	Прочие операционные расходы
	100
	11344
	3584

	III. Внереализационные доходы и расходы
	
	
	

	Внереализационные доходы
	120
	1604
	495

	Внереализационные расходы
	130
	642
	1715

	Прибыль (убыток) до налогообложения (стр. 050+060-070+080+090-100+120-130)
	140
	22680
	25078

	Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи
	150
	6675
	8872

	Прибыль (убыток) от обычной деятельности
	160
	16005
	16206

	IV. Чрезвычайные доходы и расходы
	
	
	

	Чрезвычайные доходы
	170
	—
	—

	Чрезвычайные расходы
	180
	—
	—

	Чистая прибыль(нераспределенная прибыль (убыток) отчетного периода (стр. 160+170-180))
	190
	16005
	16206


Отчет о движении денежных средств
	Наименование показателя
	Код строки
	Сум-ма
	Из нее

	
	
	
	По текущей деятель-ности
	По инвести-ционной деятель-ности
	По финан-совой деятель-ности

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1.Остаток денежных средств на начало года
	010
	010
	7965
	
	

	2. Поступило денежных средств –всего за год
	020
	020
	133798
	126716
	1055

	в том числе:

выручка от продажи товаров, продукции, работ и услуг
	030
	
	
	
	

	Выручка от продажи основных средств и иного имущества
	040
	030
	107399
	107399
	0

	Авансы полученные от покупателей заказчиков)
	050
	040
	901
	0
	901

	Бюджетное ассигнования и иное целевое финансирование
	060
	050
	282
	282
	0

	Безвозмездно
	070
	060
	0
	0
	0

	Кредиты полученные
	080
	070
	0
	0
	0

	Займы полученные
	085
	080
	20114
	18072
	0

	Дивиденды, проценты по финансовым вложениям
	090
	085
	3434
	0
	0

	Прочие поступления
	110
	090
	705
	0
	154

	3.Направлено денежных средств - всего
	120
	110
	963
	963
	0

	   В том числе:

На оплату приобретенных товаров, работ, услуг
	130
	120
	135858
	120169
	12383

	На оплату труда
	140
	
	
	
	

	Отчисления в государственные  внебюджетные фонды
	150
	130
	79196
	77838
	1358

	На выдачу подотчетных сумм 
	160
	140
	23172
	23172
	0

	На выдачу авансов
	170
	150
	2530
	2530
	0

	На оплату долевого участия в строительстве
	180
	160
	8435
	8435
	0

	На оплату машин, оборудования и транспортных средств
	190
	170
	5469
	4459
	1010

	На финансовые вложения
	200
	180
	116
	0
	116

	На выплату дивидендов, процентов по ценным бумагам
	210
	190
	9899
	0
	9899

	На расчеты с бюджетом
	220
	200
	1194
	0
	0

	На оплату процентов и основой суммы по полученным кредитам,  займам
	230
	210
	2112
	0
	0

	Прочие выплаты, перечисления и т.п.
	250
	220
	1054
	1054
	0

	4.Остаток денежных средств на конец отчетного года
	260
	230
	2031
	2031
	0


Приложение к балансу
Движение заемных средств

	Наименование показателя
	Код стро-ки
	Остаток на начало отчет-ного года
	Полу-чено
	Пога-шено
	Остаток на конец отчетного года

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Долгосрочные кредиты
	110
	6930
	2042
	578
	8394

	 в том числе не погашенные в срок
	111
	6441
	1884
	578
	7747

	Долгосрочные займы
	120
	712
	1157
	1128
	741

	 в том числе не погашенные в срок
	121
	
	
	
	

	Краткосрочные кредиты
	130
	67743
	18072
	30508
	55307

	 в том числе не погашенные в срок
	131
	21000
	456
	13804
	7652

	Краткосрочные займы
	140
	10559
	2277
	6036
	6800

	 в том числе не погашенные в срок
	141
	1584
	0
	1584
	0


Движение дебиторской и кредиторской задолженности.

	Наименование показателя
	Код стро-ки
	Остаток 
на начало отчет-ного года
	Воз-никло обяза-тельств
	Пога-шено обяза-тельств
	Остаток 
на конец отчет-ного года

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Дебиторская задолженность краткосрочная
	210
	66051
	361358
	360878
	66531

	  в том числе просроченная
	211
	20093
	108377
	106829
	21641

	    из нее длительность свыше 3-х месяцев
	212
	17039
	14753
	11671
	20121

	    Долгосрочная
	220
	281
	197
	0
	478

	  в том числе просроченная
	221
	
	
	
	

	    из нее длительность свыше 3-х месяцев
	222
	
	
	
	

	  из стр.220 задолженность, платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты
	223
	281
	197
	0
	478

	Кредиторская задолженность краткосрочная
	230
	24144
	217374
	196920
	44598

	  в том числе просроченная
	231
	5553
	34638
	28766
	11425

	    из нее длительность свыше 3-х месяцев
	232
	5553
	1406
	3508
	3451

	    Долгосрочная
	240
	2380
	5626
	4654
	3352

	  в том числе просроченная
	241
	
	
	
	

	    из нее длительность свыше 3-х месяцев
	242
	
	
	
	


	Наименование показателя
	Код строки
	Остаток на начало отчет-ного года
	Поступи-ло (введено)
	Выбы-ло
	Остаток на конец отчет-ного года

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	I. Нематериальные активы
	
	
	
	
	

	Права на объекты интеллектуальной (промышленной) собственности
	310
	519
	509
	518
	510

	  в том числе права, возникающие:
из авторских и иных договоров на произведения науки, литературы, искусства и объекты смежных прав, на программы ЭВМ, базы данных и д.р.
	311
	265
	-25
	0
	240

	  из патентов на изобретения,

промышленные образцы, селекционные достижения, из свидетельств на полезные модели, товарные знаки и знаки обслуживания или лицензионных договоров на их использование
	312
	254
	534
	518
	270

	   из прав на ноу-хау
	313
	0
	0
	0
	0

	Права на пользование обособленными природными объектами
	320
	120
	-11
	0
	109

	Реорганизационные расходы
	330
	0
	0
	0
	0

	Деловая репутация организации
	340
	0
	0
	0
	0

	Прочие
	349
	0
	0
	0
	0

	Итого (сумма строк 310+320+330+340+349)
	350
	639
	498
	518
	619

	II. Oсновные средства
	
	
	
	
	

	Земельные участки и объекты природопользования
	360
	
	
	
	

	Здания
	361
	19622
	3806
	0
	23428

	Сооружения
	362
	0
	0
	0
	0

	Машины и оборудование
	363
	38691
	6176
	4702
	40165

	Транспортные средства
	364
	13213
	-731
	0
	12482

	Производственный и хозяйственный инвентарь
	365
	12999
	4721
	1777
	15943

	Рабочий скот
	366
	0
	0
	0
	0

	Продуктивный скот
	367
	0
	0
	0
	0

	Многолетние насаждения
	368
	0
	0
	0
	0

	Другие виды основных средств
	369
	5586
	-153
	2819
	2614

	Итого (сумма стр. 360 - 369)
	370
	90111
	
	
	94632

	   в том числе:  производственные
	371
	83796
	14169
	9298
	88667

	непроизводственные
	372
	6315
	0
	350
	5965

	III. Доходные вложения в материальные ценности
	
	
	
	
	

	Имущество для передачи в лизинг
	381
	
	
	
	

	Имущество, предоставляемое по договору проката
	382
	
	
	
	

	Прочие
	383
	
	
	
	

	Итого (сумма строк 381 - 383)
	385
	
	
	
	


Амортизируемое имущество справка к разделу 3
	Наименование показателя
	Код строки
	На начало отчет-ного года
	На конец отчет-ного года

	1
	2
	3
	4

	Из строки 371, графы 3 и 6:

        Передано в аренду –всего
	387
	
	

	в том числе:

  здания
	388
	
	

	 Сооружения
	389
	
	

	
	390
	
	

	
	391
	
	

	 Переведено на консервацию
	392
	
	

	Амортизация амортизируемого имущества:

   Нематериальных активов
	393
	113
	228

	   основных средств – всего
	394
	11201
	16928

	в том числе:

  зданий и сооружений
	395
	
	

	  машин, оборудования, транспортных средств 
	396
	
	

	Других
	397
	
	

	  доходные вложения в материальные ценности
	398
	
	

	СПРАВОЧНО

Результат по индексации в связи с переоценкой основных средств:

Первоначальной (восстановительной) стоимости  
	401
	
	Х

	Амортизации
	402
	
	Х

	Имущество, находящееся в залоге
	403
	
	

	Стоимость амортизируемого имущества, по которому амортизация не начисляется – всего
	404
	
	

	в том числе:

 нематериальных активов
	405
	
	

	   основных средств
	406
	
	


Расходы по обычным видам деятельности

	Наименование показателя
	Код строки
	За  отчетный год
	За  предыду-щий год

	1
	2
	3
	4

	Материальные затраты
	610
	
	

	     в том числе:


	611
	
	

	
	612
	
	

	
	613
	
	

	Затраты на оплату труда
	620
	23172
	

	Отчисления на социальные нужды
	630
	2530
	

	Амортизация
	640
	15663
	

	Прочие затраты
	650
	
	

	    в том числе:
	651
	
	

	
	652
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