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ВВЕДЕНИЕ

Социально-экономическая ситуация в современной России требует переосмысления теоретических подходов и практических решений, связанных с профессиональной подготовкой специалистов к динамично изменяющимся условиям.

Комплексное изучение хозяйственной деятельности предприятия, основанное на широком применении системного подхода, позволяет студентам, будущим руководителям, специалистам-экономистам в значительной степени повысить обоснованность  принимаемых ими управленческих решений, их научность, обеспечить более действенный контроль за исполнением управленческих решений.

Работники финансово-экономических служб должны уметь формировать и вовремя предоставлять необходимую информацию, чтобы определить пути более эффективного управления организацией.

Сегодня могут успешно осуществлять свою производственно-хозяйственную деятельность только те организации, которые получают от нее наивысший экономический результат. Те же организации, которые работают неэффективно, малорентабельно, тем более убыточно, нежизнеспособны. Следовательно, в каждой организации необходимо выявлять наличие факторов непроизводительных потерь, неразумного вложения средств и т.п. для их устранения. Следует выявлять и включать в работу организации резервы производства, рационального и эффективного использования материальных, трудовых и финансовых ресурсов, природных богатств.

Для оперативного формирования информации необходимо использовать новые технологии автоматизации учетных процессов, широко используя программное обеспечение.

Анализировать деятельность организации должны уметь все руководители линейные и функциональные, низшего, среднего и высшего уровня, а также специалисты любого профиля 

Анализ деятельности организации должен всегда быть творческим и разнообразным по содержанию, применению различных аналитических приемов с учетом специфики производства, его организации на конкретном предприятии. 

Экономический анализ занимает важное значение в системе управления предприятием. Эффективность управления заключается в реализации основных функций управления:

- маркетинг;

- планирование;

- организация;

- координация;

- мотивация

- другие.

Управление можно трактовать как процедуру постоянной разработки и принятия управленческого решения.  А, как известно, любое управленческое решение принимается в три этапа:

1) постановка проблемы и диагностика ситуации;

2) обработка и анализ информации;

3) принятие управленческого решения.

Таким образом, анализ – это такая функция управления, которая занимает промежуточное положение между постановкой проблемы и принятием решения и сводится к обоснованию этого решения.

В настоящее время экономический анализ рассматривают на микро- и макроуровнях. Экономический анализ на микроуровне связан с повседневной финансово-хозяйственной деятельностью предприятия. Это разработка и обоснование планов предприятия, сравнительный анализ маркетинговых мероприятий, анализ возможностей производства, сбыта, выявления внутренних и внешних факторов повышения эффективности производства. Подробный и глубокий анализ вышеуказанных ситуаций позволяет выявить все недостатки в процессе производства и сбыта, а следовательно и обеспечить его рациональную организацию. Предметом изучения экономического анализа являются хозяйственные процессы и конечные финансовые результаты, складывающиеся под воздействием объективных и субъективных факторов и отражающиеся в системе экономической информации.

Таким образом:

1) экономический анализ изучает экономику предприятия как в статике, так и в динамике;

2) экономический анализ рассматривает экономику предприятия не изолированно, а под воздействием определенных факторов (экономический анализ – факторный анализ).

Объективные факторы – факторы, не зависящие от деятельности предприятия (налоговая политика, ценовая политика, структурная политика, инфляционная политика, демографическая ситуация, экологическая, политическая обстановки и т.д.). Объективные факторы экономический анализ оценивает по воздействию на экономику предприятия и учитывает при разработке планов и стратегий. Игнорировать действие объективных факторов нельзя. 

Субъективные факторы – факторы, полностью зависящие от деятельности предприятия (учетная политика, организация производства, ценовая политика предприятия, организация управления, технологическая дисциплина, материально-производственное обеспечение). Экономический анализ особое внимание уделяет субъективным факторам, т.к. здесь кроются потенциальные возможности, зависящие от конкретного предприятия, и нереализованные резервы. 

3) все хозяйственные процессы и результаты деятельности предприятия должны отражаться в системе экономической информации. От того, насколько рационально сформулирована система экономической информации, зависит эффективность развития предприятия.
Экономический анализ как наука представляет собой систему специальных знаний, связанную:

1) с исследованием экономических процессов в их взаимосвязи, складывающихся под воздействием объективных экономических законов и факторов субъективного порядка;

2) с научным обоснованием бизнес-планов, с объективной оценкой их выполнения;

3) с выявлением положительных и отрицательных факторов и количественным измерением их действия;

4) с раскрытием тенденций и пропорций хозяйственного развития, с определением неиспользованных внутрихозяйственных резервов;

5) с обобщением передового опыта, с принятием оптимальных управленческих решений.

Задачи экономического анализа:

1) повышение научно-экономической обоснованности бизнес-планов и нормативов (в процессе их разработки);

2) объективное и всестороннее исследование выполнения бизнес-планов и соблюдения нормативов (по данным учета и отчетности);

3) определение экономической эффективности использования трудовых, материальных и финансовых ресурсов (отдельно и в совокупности);

4) контроль осуществления требований коммерческого расчета (в его полной и незавершенной форме);

5) выявление и измерение внутренних резервов (на всех стадиях производственного процесса);

6) испытание оптимальности управленческих решений (на всех ступенях иерархической лестницы).

В учебном пособии излагаются основы  современного экономического анализа, обосновывается методологическая база и методические подходы к анализу производства и реализации продукции, использования  материальных, трудовых и финансовых ресурсов, себестоимости продукции, даются подходы к комплексной оценке  хозяйственной деятельности предприятия.

Особое внимание уделено рассмотрению проблем как управленческого, так и финансового анализа.

Данное учебное пособие соответствует рабочей программе дисциплины «Экономический анализ». Учебное пособие предназначено для студентов очной формы обучения по специальности 38.05.01 «Экономическая безопасность».

ТЕМА 1. АНАЛИЗ ПРОИЗВОДСТВА И РЕАЛИЗАЦИИ ПРОДУКЦИИ
1.1. Задачи и источники анализа производственных результатов

Производственным результатом деятельности организации является выпуск продукции определенного ассортимента и качества в натуральных и стоимостных показателях, ориентированных на достижение целей организации. 

Цель анализа производства и реализации продукции состоит в выявлении наиболее эффективных путей увеличения объема выпуска продукции и улучшение ее качества, в изыскании внутренних резервов роста объема производства и реализации. Выручка от реализации является основным каналом поступления финансовых ресурсов на предприятие, а  задачей управляющей подсистемы является максимизация финансовых ресурсов в распоряжении организации, что  дает возможность решения многочисленных задач, стоящих перед ней: повышения эффективности деятельности,  укрепления финансового состояния, конкурентоспособности,  расширения доли рынка при максимальном использовании производственных мощностей. 

Основными задачами анализа объема производства и реализации продукции являются:

1) оценка динамики по основным показателям объема, структуры и качества продукции;

2) проверка сбалансированности и оптимальности планов, программ, плановых показателей, их напряженности и реальности;

3) выявление степени количественного влияния факторов на изменение величины объема производства и реализации продукции;

4) выявление внутрихозяйственных резервов увеличения выпуска и реализации продукции;

5) разработка мероприятий по использованию внутрихозяйственных резервов для повышения темпов роста продукции, улучшения ассортимента и качества.

Объектами данного направления анализа являются:

1) объем производства и реализации продукции;

2) ассортимент и структура продукции;

3) качество продукции;

4) ритмичность продукции.

Для характеристики производственных результатов используют показатели производства важнейших видов продукции в натуральном выражении, включая показатели качества продукции и стоимостные показатели – товарная продукция, валовая продукция, выручка от продаж.

Товарная продукция представляет собой объем всей произведенной организацией за определенный период конечной продукции, исчисленный в денежном выражении. Товарная продукция включает готовую продукцию, полуфабрикаты собственного изготовления для реализации на сторону и работы и услуги промышленного характера. Отличается от валовой тем, что в нее не включаются остатки незавершенного производства и внутрихо​зяйственный оборот. Выражается в оптовых ценах, действующих в отчетном году.

Валовая продукция включает товарную продукцию и незавершенное производство.
Величина реализованной продукции определяется на основе формулы балансовой увязки показателей:

  РП = ТП + ( Онг – Окг) – ПО  (1.1); 

где ТП – товарная продукция;

      Онг – остатки готовой продукции на складе на начало года;

      Окг – остатки готовой продукции  на складе на конец года;

      ПО – продукция отгруженная и  не оплаченная покупателями в отчетном периоде.

В процессе анализа производства и реализации продукции должны быть вскрыты причины, тормозящие рост производства:

1) недостатки в организации производства и труда;

2) нерациональное использование материальных, трудовых и денежных ресурсов;

3) брак продукции.
Анализ производственных результатов проводится как в целом по предприятию, так и по каждому виду деятельности.

В качестве источников информации для проведения ретроспективного анализа объема выпуска и реализации продукции используются статистическая отчетность, а также данные бухгалтерского учета, отраженные в ведомости №16 «Движение готовых изделий, их отгрузка и реализация» и др.
Перечисленные источники информации используются для проведения ретроспективного анализа, значительная роль кото​рого подтверждается практикой хозяйственной деятельности. 

Перспективный анализ выпуска и реализации составляет содержание управленческого анализа и применяется при оценке альтернативных управленческих решений и выборе из них оптимального.
1.2. Общая оценка объема выпуска и реализации продукции

Общая оценка выпуска и реализации проводится по показателям: товарная (валовая) продукция, выручка от продаж.

Последовательность проведения анализа:

1. Показатели объема выпуска и реализации сравнивают по годам рассматриваемого периода, характеризуют динамику.

2. Стоимостные показатели выпуска и реализации пересчитывают в сопоставимые цены. Для пересчета можно использовать следующие способы:

1) прямой;

2) на основе индексов цен.

Прямой способ. Выпуск продукции (реализации) отчетного года раскрывается по наименованиям продукции, работ, услуг.  По каждому наименованию отчетный выпуск в натуральном измерении умножают на цену этого же наименования в базовом году. Полученные произведения складывают по всему перечню наименований. Рассчитанный таким образом показатель называют товарная (валовая) продукция отчетного периода в сопоставимых ценах.

Выполнить пересчет в сопоставимые цены можно по форме таблицы 1.1

Таблица 1.1 – Пересчет показателей выпуска в сопоставимые цены

	Наименование

продукции
	Прошлый год
	Отчетный год
	Стоимость выпуска отчетного года в ценах прошлого 

	
	Натуральный объем выпуска, т
	Оптовая цена за 1 т, тыс.р. 
	Стоимость продукции, тыс.р.
	Натуральный объем выпуска, т
	Оптовая цена за 1 т, тыс.р.
	Стоимость продукции, тыс.р.
	

	А
	1000
	22
	22000
	1100
	23
	25300
	24200

	Б
	500
	18
	9000
	450
	19
	8550
	8100

	В
	620
	24
	14880
	650
	23
	14950
	15600

	  Г
	50
	28
	1400
	53
	31
	1643
	1484

	Итого
	2170
	-
	47280
	2253
	-
	50443
	49384


Способ на основе индексов цен. 

Этот способ используют в торговле и в организациях, оказывающих услуги. При этом способе объем услуг отчетного периода раскрывают по наименованиям и по каждому наименованию объем услуг отчетного года делят на индекс роста цен на это наименование за рассматриваемый период. Скорректированные таким образом суммы складывают по всему перечню наименований. Пример пересчета приведен ниже.

Таблица 1.2 – Пересчет объема услуг в сопоставимые цены

	Наименование услуг
	Отчетный год
	Индекс цен (Iц)
	Стоимость услуг отчетного года в ценах прошлого года

	А
	20000
	1,145
	17021,3

	Б
	15000
	1,162
	12908,8

	В
	800
	1,181
	677,4

	С
	500
	1,133
	441,3

	Итого
	36300
	-
	31048,8


3. Сравнивают показатели выпуска в действующих и сопоставимых ценах, выявляют и количественно измеряют влияние факторов первого порядка на показатели.

Чтобы определить влияние натурального объема выпуска (реализации) на товарную (валовую) продукцию, необходимо из показателя товарной (валовой) продукции отчетного периода в сопоставимых ценах вычесть товарную (валовую) продукцию базового периода:
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Индекс натурального объема выпуска определяется как соотношение указанных выше показателей:
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Влияние цен определяют как разницу между товарной продукцией отчетного периода и товарной продукцией отчетного периода в сопоставимых ценах:
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Индекс цен на выпускаемую в среднем по предприятию продукцию определяется как отношение указанных выше показателей:
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Таблица 1.3 – Показатели выпуска продукции

	Показатели
	Прошлый год
	Отчетный год
	Абсолютное отклонение
	Темп роста, %

	ТП в действующих ценах, тыс.р.
	47280
	50443
	3163
	106,7

	ТП в сопоставимых ценах, тыс.р.
	47280
	49384
	2104
	104,5


Влияние натуральных объемов производства составит:
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Индекс роста натуральных объемов по формуле:
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Влияние цен на выпускаемую продукцию определяется:
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Индекс цен на выпускаемую продукцию:
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По данным таблицы 1.3 видно, что за анализируемый период товарная продукция предприятия увеличилась на 3163 тыс.р. или на 6,7% к уровню базового года. Причем за счет роста натуральных объемов выпуска на 4,5% товарная продукция увеличилась на 2104 тыс.р., за счет роста цен, в среднем, на выпускаемую продукцию на 2,1%, товарная продукция дополнительно увеличилась на 1059 тыс.р.

1.3. Анализ динамики выпуска продукции

Анализ динамики выпуска продукции выполняют в два этапа:

1) На первом этапе по показателям выпуска и показателям факторов производства рассчитывают показатели динамики. 

Показателями выпуска продукции являются товарная или валовая продукция. Факторы производства рассматриваются с точки зрения труда, средств труда и предметов труда. 

Труд характеризуется с количественной стороны показателем среднесписочная численность персонала, с качественной – производительностью труда. 

Средства труда: с количественной – среднегодовой стоимостью основных производственных фондов, с качественной – фондоотдачей. 

Предметы труда: С количественной – суммой материальных затрат, с качественной – материалоотдачей.

2) на втором этапе оценивают влияние факторов на динамику выпуска. Оценку влияния выполняют с точки зрения каждого фактора в отдельности.

В ходе анализа влияния факторов:

а) количественно измеряют влияние каждого фактора на динамику выпуска:
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где 
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- изменение объема выпуска продукции за счет количественного фактора;
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    - изменение количественного фактора;
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     - качественный фактор в базовом периоде.
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 где  
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- изменение объема выпуска за счет качественного фактора;
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    - количественный фактор в отчетном периоде;
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   - изменение качественного фактора.

2) определяют характер развития предприятия. 

Характер развития определяется только в том случае, когда за рассматриваемый период наблюдается прирост выпуска продукции, исчисленный в натуральных измерителях или в сопоставимых ценах.

Характер развития определяют по доле вклада количественных и качественных факторов в прирост выпуска:
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Если в результате расчетов доли количественного и качественного факторов – положительные числа, то характер развития смешанный с преобладанием экстенсивного, если доля количественного фактора более 50 % или интенсивного, если доля качественного фактора более 50 %. 

Если доля количественного фактора более 100 %, а качественного – отрицательное число, то характер развития экстенсивный, если наоборот, то интенсивный.

3) определяют относительную экономию (перерасход) каждого вида производственного ресурса:
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где  
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  - экономия производственного ресурса;
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 - индекс роста объема выпуска продукции.

Если в результате расчета получается положительная величина – предприятием достигнута относительная экономия ресурса за счет повышения эффективности его использования, если отрицательная – перерасход.

4) рассчитывают соотношение темпов прироста ресурса и объема выпуска продукции:
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Экономический смысл формулы – на сколько процентов при сложившемся на предприятии характере развития необходимо увеличить потребление ресурса, чтобы достигнуть повышение объема выпуска на 1 %.

Рассмотрим пример. Данные для расчетов приведены в таблице 1.4

Таблица 1.4 – Показатели динамики выпуска продукции

	Показатели
	Прошлый год
	Отчетный год
	Абс. откл.
	ТР,%
	ТПР,%
	Абс. 1%

	1.ТП в сопоставимых ценах, тыс.р.
	47280
	49384
	2104
	104,5
	4,5
	467,56

	2.Среднесписочная численность персонала, чел
	92
	94
	2
	102,2
	2,2
	0,91

	3. Производительность труда, тыс.р.
	513,91
	525,36
	11,45
	102,2
	2,2
	5,21

	4.Среднегодовая стоимость основных производственных фондов
	28650
	29540
	890
	103,1
	3,1
	287,10

	5.Фондоотдача,р.
	1,6502
	1,6718
	0,0216
	101,3
	1,3
	0,0166

	6.Материальные затраты, р
	22140
	23660
	1520
	106,87
	6,87
	221,23

	7.Материалоотдача, р.
	2,1355
	2,0872
	-0,0483
	0,9774
	-0,0226
	2,1372


По формуле (1.6) определим влияние количественного фактора – численности, на товарную продукцию:
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По формуле  (1.7) определим влияние качественного фактора – производительности труда на товарную продукцию:
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ПТ = 94 * 11,45 = 1076,2 (тыс. р.)

Общее влияние факторов составит;
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Далее определим характер развития предприятия с точки зрения использования трудовых ресурсов. Для этого сначала по формулам (1.8) и (1.9) рассчитаем доли количественного и качественного факторов в приросте товарной продукции.
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На основании выполненных расчетов видно, что характер развития предприятия с точки  зрения использования трудовых ресурсов смешанный с преобладанием интенсивного.

По формуле  (1.10) рассчитаем относительную экономию трудовых ресурсов предприятия:

       ЭЧ = 92 * 1,045 – 94 = 2,14 (чел.)

Соотношение темпов прироста численности и темпов прироста товарной продукции по формуле (1.11) составит:
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Таким образом, на основании проведенных расчетов видно, что за счет роста численности персонала на 2 человека или 2,2%, товарная продукция предприятия увеличилась на 1027,8 тыс.р., за счет повышения производительности труда на 11,45 тыс.р. или на 2,2%, товарная продукция дополнительно увеличилась  на 1076,2 тыс.р. Характер развития предприятия с точки зрения трудовых ресурсов смешанный с преобладанием интенсивного. 

За счет повышения производительности труда достигнута относительная экономия численности в размере 2,14 человек.

 При сложившемся на предприятии характере развития для повышения товарной продукции на 1% необходимо увеличить численность на 0,49%.

1.4. Анализ ассортимента выпуска

Ассортимент - перечень наименований изделий с указанием количества по каждому из них. Различают полный, групповой и внутригрупповой ассортимент. Систематизированный перечень наименований изделий с указанием кодов по общесоюзному классификатору промышленной продукции (ОКПГТ), а также шифров изделий (номенклатурных номеров) — это номенклатура.
Ассортимент – перечень наименований и объемов по этим наименованиям.

Анализ ассортимента проводится в натуральных, условно-натуральных измерителях или в сопоставимых ценах. В качестве базы сравнения принимают показатели товарной стратегии, планов развития предприятия или условий договоров поставок продукции.


Последовательность проведения анализа:

1) По каждому наименованию выпускаемой продукции сравнивают отчетные объемы выпуска с установленной базой сравнения, характеризуют динамику. В качестве базы используют планы, программные стратегии, т.к. в прошлом году ассортимент не может быть идеальным;

2) Определяют сумму, засчитываемую в счет базового ассортимента. Для этого по каждому наименованию базовый объем выпуска сравнивают с отчетным и выбирают наименьшую величину. Сумма, засчитанная в счет базового ассортимента, определяется сложением засчитанных величин по каждому наименованию.

Таблица 1.5 – Показатели характеристики ассортимента выпускаемой продукции

	Показатели
	Товарная стратегия
	Отчетный год
	Засчитано в счет базового ассортимента

	А
	800
	1100
	800

	Б
	620
	450
	450

	В
	730
	650
	650

	С
	42
	53
	42

	Итого
	2192
	2253
	1942


3) определяют коэффициент соответствия базовому ассортименту (коэффициент ассортиментности) как отношение суммы, засчитанной в счет базового ассортимента к базовому объему выпуска продукции в целом по перечню наименований, т.е. 
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4) определяю недополученную по ассортименту продукцию. В приведенном примере недополучено по продукции Б 170 т, по продукции В 120т. 

Всего недополучено по ассортименту 290т. 

5) устанавливают причины нарушения ассортимента, разрабатывают рекомендации по их устранению, либо корректируют товарную стратегию.

1.5. Анализ структуры выпуска

Экономический анализ структуры выполняется в следующей последовательности:

1) по каждому наименованию выпущенной продукции отчетный выпуск сравнивается с установленной базой сравнения;

2) рассчитывают отчетный объем выпуска при базовой структуре. Для этого по каждому наименованию базовый объем выпуска умножают на индекс роста объема выпуска в целом по перечню наименований. Сумма пересчитанных величин абсолютно равна отчетному объему выпуска.

3) по каждому наименованию выпускаемой продукции отчетный объем выпуска сравнивают с отчетным объемом выпуска при базовой структуре и выбирают наименьшую величину. Сумма, засчитываемая в счет базовой структуры выпуска, определяется сложением засчитанных величин по отдельным наименованиям;

4) определяют коэффициент соответствия базовой структуре выпуска. Для этого сумму, засчитанную в счет базовой структуры выпуска, делят на отчетный выпуск в целом по наименованиям: 

5) определяют недополученный по структуре выпуск продукции, а также дополнительный выпуск;

6) устанавливают причины нарушения структуры выпуска. Разрабатывают мероприятия по устранению нарушений, либо корректируют товарную стратегию.

Пример:

Таблица 1.6 – Показатели оценки структуры выпуска продукции

	Показа-тели
	Товарная стратегия
	Отчетный год
	Темп роста, %
	Отчетный объем выпуска при базовой структуре
	Абсолютн. отклонение
	Засчитано в счет базовой структуры

	А
	800
	1100
	137,5
	800*1,028=822,3
	277,7
	822,3

	Б
	620
	450
	72,6
	620*1,028=637,2
	-187,2
	450

	В
	730
	650
	89,0
	730*1,028=750,3
	-100,3
	650

	Г
	42
	53
	126,2
	42*1,028=43,2
	9,8
	43,2

	Итого
	2192
	2253
	102,8
	2553
	0
	1965,5


Определим коэффициент соответствия структуре выпуска продукции:
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Недополучено по структуре выпуска продукции Б - 187,2т, продукции В – 100,3т. Дополнительно выпущено продукции А – 277,7т, продукции Г – 9,8т.

1.6. Анализ ритмичности выпуска

Анализ ритмичности может проводиться графическим и аналитическим методами. Графический метод более нагляден, однако существенным недостатком является сложность сопоставления данных за различные периоды. Этот недостаток устраняет аналитический метод, который предполагает расчет интегрального показателя – коэффициента ритмичности.

В специальной литературе известны несколько способов расчета этого коэффициента:

1 способ. Оценка ритмичности проводится в пределах установленной базы сравнения. 

В этом случае на снижение коэффициента ритмичности влияет только недополучение продукции по сравнению с установленной базой.  

Расчет коэффициента аналогичен расчету коэффициента ассортиментности. 

База сравнения – расчетная величина выпуска, которая определяется расчетным путем. Анализ проводится в натуральных величинах, либо в сопоставимых ценах;

2 способ.  Анализ ритмичности проводится в пределах фактического выпуска отчетного периода, т.е. на снижение коэффициента ритмичности в данном случае влияет как недополучение, так и увеличение выпуска по сравнению с установленной базой. Последовательность выполнения расчетов следующая:

1. По каждому элементарному промежутку отчетный выпуск сравнивают с базовым, характеризуют динамику.

2. Определяют отчетный выпуск при базовой ритмичности  

Для этого по каждому элементарному промежутку базовый выпуск умножают на индекс роста объема выпуска в целом за период (пересчитанная величина должна быть равна отчетному объему выпуска).

3. По каждому элементарному промежутку определяют разницу между отчетным объемом выпуска и отчетным объемом выпуска при базовой ритмичности.

4. Полученные разницы возводят в квадрат.

5. Определяют сумму квадратов разностей.

6. Определяют среднее квадратичное отклонение:
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где 
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- сумма квадратов разностей;

       n - количество элементарных промежутков в анализируемом периоде.

7. Определяют коэффициент вариации:
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где   
[image: image47.wmf]s

 - среднее квадратичное отклонение;
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8. Рассчитывают коэффициент ритмичности:
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9. Устанавливают недополученную продукцию вследствии нарушения ритмичности выпуска.

10.  Устанавливают причины нарушения ритмичности, разрабатывают рекомендации по их устранению.

Пример. 

Таблица 1.7 – Показатели оценки ритмичности выпуска продукции

	Периоды
	База сравнения
	Отчетный год
	ТР,%
	Отчетный выпуск при базовой ритмичности
	Абс. откл (
[image: image50.wmf]s

)
	

	I квартал
	532
	498
	93,1
	532*1,028=546,8
	-48,8
	2381,44

	II квартал
	550
	564
	102,5
	550*1,028=565,3
	-1,3
	8,4032

	III квартал
	560
	582
	103,9
	560*1,028=575,6
	6,4
	40,96

	IY квартал
	550
	605
	110,0
	550*1,028=565,3
	39,7
	1576,09

	Итого
	2192
	2253
	102,8
	2253
	0
	4006,8932


По формуле (1.12) определим среднеквадратичное отклонение:
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Тогда по формуле (1.13) коэффициент вариации составит:

     К вар= 
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Коэффициент ритмичности будет равен:

   Критм = 1-0,058 = 0,942

 На основании выполненных расчетов видно, что выпуск продукции по сравнению с установленной базой увеличился на 2,8% , при этом ритмичность производства составила 94,2%. 

На нарушение ритмичности производства повлияло недополучение продукции по первому кварталу в размере 48,8т, по второму – 1,3т, а также увеличение выпуска в третьем квартале на 6,4т, в четвертом – 39,7т

Вопросы для самоконтроля 

1. Назовите цели и направления анализа производства и реализации продукции.

2. Что является источниками информации анализа производства и реализации  продукции?

3. Охарактеризуйте в целом методику анализа производства и реализации продукции.

4. Как анализируется выполнение плана  и динамика производства и реализации продукции.

5. Что является оценочным показателем в анализе ассортимента продукции.

6. Что такое структура продукции и как она влияет на экономические показатели деятельности предприятия?

7. Назовите  показатели оценки качества продукции.

8. Изложите методику анализа ритмичности работы предприятия.

9. Перечислите основные резервы увеличения объема производства и реализации продукции.

ТЕМА 2. АНАЛИЗ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ МАТЕРИАЛЬНЫХ РЕСУРСОВ
2.1. Задачи и источники анализа

Материальные ресурсы – это различные виды сырья, материалов, топлива, энергии, комплектующих и полуфабрикатов, которые хозяйствующий субъект закупает для использования в хозяйственной деятельности с целью выпуска продукции, оказания услуг и выполнения работ.

Задачами анализа использования материальных ресурсов являются:

1) определение уровня обеспеченности хозяйствующего субъекта необходимыми материальными ресурсами по видам, сортам, маркам, качеству и срокам поставок;

2) анализ уровня материалоемкости продукции в динамике;

3) изучение действия отдельных факторов на изменение уровня материалоемкости продукции;

4) выявление потерь вследствие вынужденных замен материалов, а также простоев оборудования и рабочих из-за отсутствия материалов;

5) оценка влияния организации материально-технического снабжения и использования материальных ресурсов на объем выпуска и себестоимости продукции;

6) выявление неиспользованных возможностей (внутрихозяйственных резервов) снижения материальных затрат и их влияние на объем производства.

Источниками информации анализа обеспеченности хозяйствующих субъектов материальными ресурсами служат данные:

- бизнес-плана;

- оперативно-технического и бухгалтерского учета;

- сведения аналитического бухгалтерского учета о поступлении, расходе и остатках материальных ресурсов;

- форма № 5-з «Сведения о затратах на производство и реализацию продукции (работ, услуг)».

Цель анализа материальных ресурсов – повышение эффективности производства за счет рационального использования ресурсов.

2.2. Анализ обеспеченности предприятия материальными ресурсами

1. Характеризуется сумма материальных затрат в целом по перечню наименований по каждому году анализируемого периода, рассчитывают показатели динамики. Темпы роста материальных затрат сравнивают с темпами роста выпущенной или реализованной продукции.

2. Выполняют общую оценку материальных затрат, выявляют влияние факторов первого порядка на изменение суммы материальных затрат:
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Сначала необходимо пересчитать в сопоставимые цены индексным способом.
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3. Характеризуют состав и структуру потребленных материальных ресурсов по номенклатурным группам или по видам материальных ресурсов.

4. Рассчитывают коэффициент обеспеченности предприятия материальными ресурсами. Предварительно рассчитывают общую потребность предприятия в материальных ресурсах. Она складывается из потребности на фактический выпуск и величины запаса материальных ресурсов.

Потребность на фактический выпуск определяется по каждому наименованию материальных ресурсов умножением фактического объема выпуска в отчетном году в натуральных измерителях на норму расхода этого материального ресурса на конкретный вид выпускаемой продукции. Если данный вид материального ресурса используется в нескольких наименованиях продукции, то рассчитывают выпуск по каждому наименованию, результаты складываются.

Величина запаса рассчитывается, исходя из среднесуточного потребления конкретного наименования материального ресурса и нормы запасов дня.
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Коэффициент обеспеченности рассчитывается по каждому наименованию материальных ресурсов как отношение фактического наличия к общей потребности. Интегральный коэффициент обеспеченности по всему перечню сырья и материалов рассчитывается аналогично коэффициенту ассортиментности.

	Показатели
	Общая потребность
	Фактическое наличие
	Засчитано в счет общей потребности

	Мука в/с
	3600
	4200
	3600

	Дрожжи
	560
	600
	560

	Эссенция
	720
	580
	580

	Итого
	4880
	5380
	4740
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5. Характеризуют соблюдение норм расхода сырья и материалов. 

Коэффициент соблюдения норм расхода равен отношению минимальной величины к максимальной из рассматриваемых: потребность на фактический выпуск и ассортимент отчетного периода и фактический расход в отчетном периоде.

6. Характеризуют качество поставляемых сырья и материалов. Анализ ведут в трех аспектах: 

1) в целом по перечню наименований сырья и материалов;

2) по каждому конкретному наименованию (в разрезе поставщиков);

3) по каждому поставщику (в разрезе поставляемых наименований).

Оценка качества конкретного наименования сырья и материалов проводится по характерным показателям качества для этого наименования.

7. Оценивают ритмичность поставок сырья и материалов. В качестве базы сравнения в анализе ритмичности поставок рассматривают заключенные договора поставок готовой продукции (в пересчете на потребность сырья и материалов). Анализ ритмичности проводят одним из известных методов.

8. Характеризуют состояние договорной работы по заключению договоров на поставку сырья и материалов. Рассчитывают коэффициент обеспеченности договорами поставок, который равен отношению объема материальных ресурсов по заключенным договорам к общей потребности за минусом остатков на складе на начало анализируемого периода. Интегральный показатель обеспеченности договорами рассчитывают аналогично расчету коэффициента.

9. Оценивают соблюдение договоров поставок сырья и материалов.

Рассчитывают коэффициент соблюдения договоров как отношение фактических поставок и объема материальных ресурсов по заключенным договорам.

10. Характеризуют организацию внутризаводского обеспечения материальными ресурсами.

11. Выявляют причины нерациональной обеспеченности материальными ресурсами, разрабатывают мероприятия по устранению.

2.3. Анализ эффективности использования материальных ресурсов

1. По годам рассматриваемого периода рассчитывают показатели использования материальных ресурсов в действующих и сопоставимых ценах, характеризуют динамику.

2. Определяют влияние эффективности использования материальных ресурсов на выпуск и реализацию продукции (расчет в действующих ценах):
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3. Определяют характер развития предприятия с точки зрения использования материальных ресурсов (расчет в сопоставимых ценах):
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4. Определяют относительную экономию (перерасход) материальных ресурсов:


[image: image63.wmf]о

ОВ

б

МР

МР

I

МР

Э

-

×

=

          (2.9)
5. Определяют соотношение темпов прироста материальных ресурсов и объема выпуска (на сколько процентов надо увеличить материальные ресурсы, чтобы на 1% увеличить объем выпуска):
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6. Далее выполняют факторный анализ:

Факторы первого порядка:
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Когда работаем с факторами первого порядка, стоимостные показатели берутся в действующих ценах.

Факторы второго порядка.

Выполняют ряд вспомогательных расчетов:

1) 
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2) 
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3) 
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4) 
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5) 
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.

Определяем влияние факторов второго порядка:
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В результате расчетов получается отклонение материалоемкости по действующим ценам.

Факторы третьего порядка:

1) 
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где
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2.4. Анализ соблюдения норм расходов сырья и материалов

1. Определяют количество и удельный вес материальных ресурсов, по которым осуществляется нормирование.

2. Аналогичный расчет выполняется по видам производимой продукции.

3. В общем количестве используемых норм и нормативов определяют удельный вес технически обоснованных и опытно-статистических норм. Характеризуют динамику по годам.

Примечание. Такие расчеты выполняются в целом по предприятию, а также по основному и вспомогательному производству.

4. По основному производству по каждому виду материальных ресурсов определяется удельный вес опытно-статистических и технически обоснованных норм (тон).

5. Характеризуют соблюдение норм расходов материальных ресурсов и их напряженность, характеризуют динамику по годам.
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Если единичное производство, соблюдение норм можно оценивать на основе рецептур или технологических карт.

Вопросы для самоконтроля:

1. Каковы составные элементы оборотного капитала?

2. В чем заключается анализ обеспеченности предприятия оборотными средствами?

3. Изложите методику анализа состояния складских запасов материальных ресурсов.

4. Как определяется оптимальная партия заказа и запаса?

5. По каким показателям определяется эффективность использования оборотного капитала и материальных ресурсов?

ТЕМА 3. АНАЛИЗ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ОСНОВНЫХ ФОНДОВ
3.1. Задачи и источники анализа

Основной целью анализа основных фондов является определение путей повышения эффективности использования основных фондов.

Задачами анализа состояния и эффективного использования основных фондов являются:

1) установление обеспеченности предприятия и его структурных подразделений основными фондами – соответствие величины состава и технического уровня фондов потребности в них;

2) изучение состава и динамики основных средств, темпов обновления активной части;

3) определение степени использования основных фондов и факторов, на них повлиявших;

4) установление полноты применения парка машин и оборудования и его комплексности;

5) определение влияния использования основных фондов на объем продукции и другие экономические показатели работы хозяйствующего субъекта;

6) выявление резервов роста фондоотдачи, увеличения объема продукции и прибыли за счет улучшения использования основных фондов.

Полнота и достоверность результатов анализа основных фондов зависят от качества, содержания экономической информации, используемой в анализе. Возможности анализа основных средств на предприятиях ограничены низким уровнем организации оперативно-технического учета времени и простоев оборудования, их производительности и степени загрузки, отсутствие аналитических, финансовых результатов по операциям с объектами основных фондов.

В качестве источников данных для анализа основных фондов используются данные бухгалтерской и статистической отчетности, формы отчетности № 1, 5 годовой бухгалтерской отчетности. К источникам анализа относятся форма № 1-П «Отчет предприятия по продукции», форма № 11 «Отчет о наличии и движении основных фондов и других нематериальных активов», форма № 11-Ф «Отчет о наличии и движении основных средств» (для предприятий всех отраслей народного хозяйства, кроме промышленности и строительства), форма БМ «Баланс производственной мощности»,форма № 7 «Отчет о запасах неустановленного оборудования, находящегося на складах, в капитальном строительстве», форма № НО-1 «Бланк переписи неустановленного, излишнего оборудования», форма № 1 – переоценка, форма № 2-КС «Отчет о выполнении плана ввода в действие объектов основных фондов и использовании капитальных вложений», инвентарные карточки и другие источники информации.

3.2. Анализ состава и структуры основных фондов

Методика проведения анализа:

1. Характеризуют состав основных средств предприятия (наличие и перечень групп основных средств).

2. Рассчитывают структуру основных фондов в целом по предприятию (т.е. удельный вес производственных и непроизводственных фондов в общей их стоимости). Оценивают изменение структуры. Характеризуют прогрессивность структуры основных фондов в целом. Прогрессивность структуры оценивается в зависимости от вида проводимого анализа. Так, например, при проведении технико-экономического анализа, прогрессивность структуры будет оцениваться по удельному весу основных промышленно-производственных фондов (ОППФ), а при проведении социально-экономического анализа, по удельному весу основных непроизводственных фондов (ОНФ).

3. Характеризуют состав и структуру каждой из имеющихся групп основных фондов и, в первую очередь, ОППФ. При этом каждую группу раскрывают по элементам, сравнивают стоимость каждого элемента в динамике, рассчитывают удельный вес каждого элемента, оценивают прогрессивность структуры (по удельному весу активной части).

4. Характеризуют технологическую структуру основных фондов, т.е. структуру самой активной части. Прогрессивность технологической структуры определяется удельным весом рабочих машин и оборудования.

Анализ может проводиться в обще-экономическом (можно брать среднегодовые показатели) и в финансовом аспекте (на определенную дату).
3.3. Анализ движения основных фондов


Данный анализ проводят на основе абсолютных и относительных величин.

При анализе движения на основе абсолютных величин по годам рассматриваемого периода сравнивают следующие показатели:

1) стоимость основных фондов на начало года;

2) стоимость введенных основных средств, в т.ч. по группам;

3) стоимость выбывших основных средств, в т.ч. по группам;

4) стоимость основных средств на конец года;

5) среднегодовая стоимость основных средств.

По перечисленным показателям рассчитывают показатели динамики, характеризуют структуру ввода и выбытия основных средств, дают оценку изменений этих структур.

При характеристике основных средств на основе относительных величин рассчитывают следующие показатели:

1) коэффициент обновления:
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2) коэффициент выбытия:
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3) коэффициент прироста основных средств:
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4) коэффициент структуры поступления:
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3.4. Анализ технического состояния

Оценка технического состояния основных фондов проводится по системе показателей:

1) по всему перечню используемого оборудования выделяют: промышленно изготовленные и изготовленные хозяйственным способом. Рассчитывают удельные веса той и другой группы, проверяют на соответствие типовому оборудованию, рекомендованному для данной отрасли;

2) характеризуют возрастной состав и структуру основных средств. Причем анализ ведут отдельно по активной и пассивной частям. В активной части выделяют следующие возрастные группы:

- до 5 лет;

- 5-10 лет;

- 10-15 лет;

- более 15 лет.

Сравнивают стоимость каждой возрастной группы по анализируемому периоду, характеризуют динамику, рассчитывают удельный вес каждой возрастной группы в общей стоимости фондов. Оценивают изменение возрастной структуры;

3) по фондам в целом, по каждой группе и элементу в отдельности рассчитывают коэффициент износа:
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где
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- сумма начисленного износа;
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- первоначальная стоимость основных средств.

Коэффициент сравнивают по годам, оценивают динамику, характеризуют значимость износа по каждой группе;

4) по всем группам и элементам рассчитывают коэффициент годности:
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где 


[image: image97.wmf]Ост

- остаточная стоимость основных средств;

5) рассчитывают коэффициент соотношения фактической (плановой) производительности и паспортной производительности. Как правило, паспортную производительность рассчитывают по техническим характеристикам оборудования на конкретный ассортимент продукции, выпускаемой предприятием. Фактическую производительность можно рассчитать по данным отчетности, разделив фактический выпуск продукции на фактический фонд работы оборудования. Однако, эта величина не всегда бывает достоверной, поэтому лучше фактическую производительность определить на основе фотографии рабочего дня работы оборудования, хронометража, либо методом моментных наблюдений;

6) рассчитывают средний возраст оборудования по видам или типам и сравнивают со сроком полезного использования;

7) определяют удельный вес прогрессивного оборудования в общей стоимости парка оборудования;

8) определяют удельный вес полностью автоматизированного оборудования в общей стоимости парка оборудования;

9) определяют удельный вес полностью автоматизированного оборудования в общей стоимости парка оборудования;

10) определяют удельный вес морально устаревшего оборудования в общей стоимости парка оборудования. 

3.5. Анализ эффективности использования основных фондов

Основными показателями проведения анализа являются:

1) фондоотдача, в т.ч. активной части;

2) фондоемкость, в т.ч. активной части;

3) рентабельность основных фондов.


Схема расчета:

1) по годам рассматриваемого периода рассчитывают показатели использования основных фондов в действующих и сопоставимых ценах, характеризуют динамику;

2) определяют влияние эффективности использования основных средств на выпуск и реализацию продукции (расчет в действующих ценах):
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3) определяют характер развития предприятия с точки зрения использования основных фондов (расчет в сопоставимых ценах):
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4) определяют относительную экономию (перерасход) основных фондов:
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5) определяют соотношение темпов прироста основных фондов и объема выпуска (на сколько процентов надо увеличить основные фонды, чтобы на 1% увеличить товарную продукцию):
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6) далее выполняют факторный анализ фондоотдачи:

Факторы первого порядка:
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когда работаем с факторами первого порядка, стоимостные показатели берутся в действующих ценах;

Факторы второго порядка:
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 где
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При работе с факторами второго порядка необходимо стоимость выпуска и основных фондов перевести в сопоставимые цены. В расчете участвуют следующие показатели: 

[image: image114.wmf]о

сц

о

б

о

сц

о

б

ОФ

ОФ

ОФ

ВП

ТП

ВП

ТП

ВП

ТП

,

,

,

)

(

,

)

(

,

)

(

 (3.19)
Выполняют ряд вспомогательных расчетов:

1) 
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2) 
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3) 
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4) 
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5) 
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В результате расчетов получается отклонение фондоотдачи по действующим ценам.

Факторы третьего порядка:

Аналитические модели третьего порядка зависят от целей и задач анализа. Стоимостные показатели берутся в сопоставимых ценах
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где
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Вопросы для самоконтроля:

1. По каким основным  направлениям проводится анализ основных производственных фондов?

2. Какие показатели характеризуют движение и техническое состояние основных фондов?

3. Как определяется уровень обеспеченности предприятия основными производственными фондами? Показатели характеризующие оснащенность предприятия ОПФ.

4. Какой экономический смысл имеют расчет и анализ показателя фондоотдачи основных средств?

5. Какой экономический смысл имеет  анализ показателя фондоемкости основных средств?

6. Какие показатели используются для определения степени загрузки оборудования?

7. Охарактеризуйте основные факторы роста фондоотдачи основных средств. Какие из них имеют приоритетное значение?

8.  Что такое производственная мощность предприятия и порядок ее анализа?

ТЕМА 4.  АНАЛИЗ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ТРУДОВЫХ РЕСУРСОВ
4. 1. Задачи и цель анализа

В основные задачи анализа использования трудовых ресурсов входят:

1) в области использования рабочей силы – оценка обеспеченности предприятия необходимыми кадрами по численности, составу, структуре, уровню квалификации; установление соответствия профессионального состава и уровня квалификации работающих, требованиям производства; 

изучение форм, динамики и причин движения рабочей силы, анализ влияния численности работающих на динамику продукции; 

проверка данных об использовании рабочего времени и разработка мероприятий лучшего использования рабочего времени и по устранению непроизводительных затрат рабочего времени;

2) в области производительности труда – установление уровня производительности труда по структурным подразделениям; 

сопоставление полученных показателей с показателями предыдущих периодов; 

определение экстенсивных и интенсивных факторов роста производительности труда; 

оценка факторов, влияющих на рост производительности труда; 

выявление резервов дальнейшего роста производительности труда и их влияние на динамику выпуска продукции.

Цель анализа трудовых ресурсов состоит в том, чтобы вскрыть резервы повышения эффективности производства за счет производительности труда, более рационального использования численности рабочих, их рабочего времени.

4.2. Анализ обеспеченности предприятия трудовыми ресурсами
1. Характеризуют состав и структуру персонала по категориям (рабочие: основные и вспомогательные; служащие: руководители, специалисты, другие служащие). 

По каждой категории численности сравнивают по годам рассматриваемого периода, характеризуют динамику. Рассчитывают удельный вес численности каждой категории в общей численности персонала предприятия. 

Оценивают изменение структуры персонала по годам.

2. Характеризуют обеспеченность предприятия персоналом по категориям. 

Для этого по каждому году фактическую численность каждой категории сравнивают с нормативной (норматив рассчитывают самостоятельно, исходя из трудоемкости производственной программы и нормативов по труду; можно в качестве норматива принять штатное расписание, если есть доверие к плановику).

Рассчитывают коэффициент обеспеченности: 
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Характеризуют динамику коэффициента обеспеченности по каждой категории работников.

3. Характеризуют профессиональный состав и структуру персонала.

 При этом работников делят по профессиям и специальностям. 

Характеризуют динамику численности по каждой специальности и профессии. Рассчитывают профессиональную структуру, т.е. удельный вес численности каждой специальности в общей численности персонала.

4. Характеризуют обеспеченность предприятия профессиональным составом (аналогично п.2).

5. Характеризуют квалификационный состав персонала. 

Анализ ведут отдельно для категории служащие (18 разрядов) и для категории рабочих (6 разрядов). Работники делятся по соответствующим разрядам. 

Характеризуется динамика численности по каждому разряду. 

Рассчитывается квалификационная структура персонала, т.е. удельный вес численности каждого разряда в общей численности соответствующей категории.

Примечание. Если для служащих на предприятии не используется сетка квалификационных разрядов, то для этой категории анализ квалификации можно провести по уровню образования.

6. Характеризуют обеспеченность предприятия работниками соответствующей квалификации (аналогично п.2).

Примечание. На практике п.3 и п.5; п.4 и п.6 совмещают, т.е. выполняется сразу профессионально-квалификационный анализ состава персонала.

По каждой специальности рассчитывают средний квалификационный разряд: 
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где


[image: image131.wmf]Р

 - разряд;


[image: image132.wmf]Ч

 - численность.

Средний квалификационный разряд рабочих сравнивают со средним разрядом выполняемых работ. 

Отклонение не должно быть больше 1.

7. Характеризуют половозрастной состав и структуру персонала.

8. Характеризуют состав и структуру персонала по стажу работы, в т.ч. непрерывному по данному предприятию.

9. Характеризуют наличие и выполнение программ по подготовке и повышению квалификации кадров.

10. Выявляют причины недостаточной обеспеченности предприятия трудовыми ресурсами, разрабатывают мероприятия по устранению.

4.3. Анализ движения трудовых ресурсов

Анализ проводится на основе абсолютных и относительных величин.

При характеристике движения трудовых ресурсов на основе абсолютных величин по годам рассматриваемого периода сравнивают следующие показатели: 

- численность персонала на начало года (
[image: image133.wmf]нг
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); 

- численность принятых (
[image: image134.wmf]пр
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); 

- численность уволенных, в т.ч. по причинам (
[image: image135.wmf]ув
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); 

- численность персонала на конец года (
[image: image136.wmf]кг
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); 

- среднесписочная численность.

Характеризуют динамику указанных показателей, сравнивают соотношение темпов роста, оценивают движение.

Для более детальной характеристики рассчитывают коэффициенты:

1) коэффициент оборота по приему:
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2) коэффициент оборота по выбытию:
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3) коэффициент сменяемости кадров:
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4) коэффициент текучести кадров:
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где
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- численность уволенных по собственному желанию;
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 - численность уволенных за нарушения;

5) коэффициент стабильности:
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Динамику показателей можно признать положительной, если первые четыре коэффициента стремятся (
[image: image144.wmf]®

) к 0, а коэффициент стабильности 
[image: image145.wmf]®

 к 1.

Заключительным этапом является выявление и ранжирование причин текучести кадров, а также разработка рекомендаций по их устранению. 

4.4. Анализ затрат рабочего времени

Позволяет увидеть, с какой напряженностью работники выполняют работу.

1. Выполняют общую оценку затрат рабочего времени.
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где


[image: image147.wmf]ФРВ

 - фонд рабочего времени;
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 - численность всех работников;
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 - затраты рабочего времени.

Фонд рабочего времени необходимо скорректировать в сопоставимый вид с помощью индекса численности.
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Для этого отчетный показатель фонда рабочего времени сравнивают с базовым, скорректированным на индекс роста численности в отчетном периоде по сравнению с базой. 

	Показатели
	Прошлый год
	Отчетный год
	Скорректиро-

ванный отчетный
	Абсолютное отклонение

	1. Среднесписочная численность ППП, чел.
	1000
	1010
	1010
	0

	2. Отработано работниками всего, тыс. чел/час.
	1844
	1826
	1862,4
	- 36,4

	3. Отработано работниками всего, тыс. чел/дн.
	245
	252
	247,5
	4,5
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 - индекс численности.

2. Рассчитывают показатели затрат рабочего времени в расчете на одного среднесписочного работника.

Для этого дополнительно рассчитывают следующие показатели:

- среднее количество дней, отработанных одним работником;

- среднюю продолжительность рабочего дня.
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где 
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среднесписочная численность промышленно-производственного персонала.
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Характеризуют динамику рассчитанных показателей, оценивают изменения.

На этом этапе проводят также разграничения общего отклонения затрат рабочего времени в чел/днях на целодневное и внутрисменное. 

Для того, чтобы выполнить это разграничение, необходимо из общего отклонения затрат рабочего времени (- 36,4 тыс. чел/час.) вычесть целодневные, выраженные в часах. 

Для этого сначала выразим целодневное отклонение (+ 4,5 тыс. чел/дн.) в часах:
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Тогда внутрисменные изменения составят:
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Т.о., из расчетов видно, что по сравнению с базовым годом затраты рабочего времени сократились на 36,4 тыс. чел/час. Причем за счет снижения интенсивности загрузки внутри смены потеряно 70,3 тыс. чел/час., что было частично компенсировано на 33,9 тыс. чел/час. за счет увеличения количества отработанных дней.

3. Далее выполняют анализ интенсивности загрузки работников внутри смены. 

С этой целью проводят фотографию рабочего дня работника (приставляют наблюдателя).

4. Рассчитывают непроизводительные затраты рабочего времени. 

Определяют их удельный вес в общей сумме затрат рабочего времени, характеризуют динамику. 

Непроизводительные затраты рабочего времени – время на выпуск брака.

Последовательность расчета непроизводительных затрат:

1) определяют удельный вес заработной платы производственных рабочих в себестоимости выпуска;

2) определяют величину заработной платы, забракованной в окончательном браке. Удельный вес по п.1 умножают на объем окончательного брака;

3) рассчитывают удельный вес заработной платы производственный рабочих в себестоимости выпуска без учета материальных затрат:
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где
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- заработная плата производственных рабочих;
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- себестоимость объема выпуска;
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 - материальные затраты.

4) определяют величину заработной платы, приходящуюся на исправление брака:
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 где


[image: image163.wmf]ЗИБ

- затраты по исправлению брака.

5) определяют общую величину заработной платы, приходящуюся на брак = 
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6) определяют среднечасовую заработную плату одного рабочего (по отчетности) 
7) = 
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8) определяют непроизводительные затраты рабочего времени (сколько часов потребуется на брак) = 
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9) определяют долю непроизводительных затрат в общей сумме затрат рабочего времени.

Аналогичные расчеты выполняют по каждому году, характеризуют динамику.

Кроме того, составляют баланс рабочего времени в расчете на одного среднесписочного работника, характеризуют изменение баланса по годам анализируемого периода.

Баланс:

1. Календарный фонд рабочего времени (365 – 366 дн.).

2. Праздники и выходные.

3. Номинальный фонд рабочего времени = 
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4. Невыходы, дни.

5. Фактический фонд времени работы, дни = 
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6. Средняя продолжительность рабочего дня.

7. Установленная продолжительность рабочего дня.

8. Потери рабочего времени в течение смены.

9. Фактический фонд рабочего времени, чел/час.

10.  Коэффициент использования номинального фонда времени работы.

11.  Коэффициент использования календарного фонда времени работы.

4.5. Анализ эффективности использования трудовых ресурсов

Для оценки эффективности использования трудовых ресурсов используют систему показателей производительности труда, которая классифицируется:

1) по методам учета объема выпуска продукции:

- натуральные;

- стоимостные;

- трудовые (трудозатраты);

2) по категориям, на которые рассчитывают производительность труда, различают:

- производительность труда рабочих;

- производительность труда работающих;

3) по периодам:

- годовая;

- квартальная;

- полугодовая;

- месячная и т.д.


Последовательность проведения анализа:

1. По годам рассматриваемого периода рассчитывают показатели производительности труда, характеризуют динамику.

2. Определяют влияние эффективности использования трудовых ресурсов на выпуск продукции (расчет ведут в действующих ценах):
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3. Определяют характер развития предприятия с точки зрения использования трудовых ресурсов (расчет в сопоставимых ценах):
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4. Определяют относительную экономию (перерасход) численности работающих:
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5. Определяют соотношение темпов прироста численности и объема выпуска (при сложившемся на предприятии характере развития на сколько процентов необходимо повысить численность, чтобы добиться увеличения выпуска на 1%).

6. Выполняют факторный анализ.

Факторы первого порядка.

Расчет в действующих ценах:
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Факторы второго порядка.

Выполняют ряд вспомогательных расчетов:
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В результате расчетов сходятся на отклонение производительности труда по действующим ценам.

Факторы третьего порядка:
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4.6. Анализ фонда заработной платы

1. По годам рассматриваемого периода сравнивают величину фонда заработной платы, характеризуют динамику.

2. Характеризуют состав и структуру фонда заработной платы по источникам формирования (себестоимость и прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия; 

фонд оплаты труда и выплаты за счет прибыли). 

По каждой составляющей характеризуют динамику по годам, рассчитывают удельный вес в общей сумме заработной платы, оценивают изменение.

3. Характеризуют состав и структуру фонда заработной платы по категориям работников. 

Сравнивают фонд заработной платы по каждой категории, оценивают динамику, рассчитывают удельный вес в общей сумме фонда заработной платы, характеризуют изменение структуры фонда заработной платы по категориям (для оценки структуры фонда заработной платы по категориям можно сравнить со структурой персонала по категориям).

Примечание. Если имеется информация, целесообразно выполнить анализ по каждой категории работников фонда заработной платы в разбивке по источникам формирования.

4. По каждому году и каждой категории работников рассчитывают среднемесячную заработную плату, характеризуют динамику по годам.

5. По каждому году среднемесячную заработную плату сравнивают с потребительской корзиной или прожиточным минимумом. 

Рассчитывают соотношение, по динамике соотношения делают вывод об изменении реального уровня заработной платы.

6. Характеризуют состав и структуру фонда оплаты труда (сначала в целом по предприятию).

7. Оценивают Положение об оплате труда и премирования (на предмет стимулирования труда).

8. Характеризуют состав и структуру персонала по формам и системам оплаты труда, оценивают адекватность использования для каждой категории работников систем оплаты труда.

9. Выполняют факторный анализ формирования фонда заработной платы:
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10. Рассчитывают соотношение роста среднемесячной заработной платы и роста производительности труда.

11. Устанавливают причины неэффективного использования фонда заработной платы, разрабатывают рекомендации по их устранению.

 Вопросы для самоконтроля:

1. По каким основным направлениям проводится анализ трудовых ресурсов предприятия?

2. В какой последовательности и на основе каких показателей проводится анализ обеспеченности предприятия трудовыми ресурсами?

3. Какие показатели используются для  характеристики движения  трудовых ресурсов на предприятии и как определяют их уровень?

4. В какой последовательности и на основе каких показателей проводтся анализ использования рабочего времени?

5. Назовите причины сверхплановых целодневных и внутрисменных потерь рабочего времени на предприятии.

6.  Охарактеризуйте показатели производительности труда и методику их расчета.

7. В какой последовательности проводится анализ расходов на оплату труда?

8. Показатели оценки эффективности средств фонда оплаты труда на предприятии и порядок их расчета.

ТЕМА 5. АНАЛИЗ СЕБЕСТОИМОСТИ
5.1. Задачи анализа

Задачами анализа себестоимости продукции являются:

1) оценка динамики важнейших показателей себестоимости и выполнение плана по ним;

2) оценка обоснованности и напряженности плана по себестоимости продукции;

3) определение факторов, повлиявших на динамику показателей себестоимости и выполнение плана по ним, величины и причин отклонений фактических затрат от плановых;

4) оценка динамики и выполнения плана по себестоимости в разрезе элементов и по статьям затрат отдельных видов изделий;

5) выявление упущенных возможностей снижения себестоимости продукции.

Цель анализа себестоимости продукции заключается в выявлении возможностей повышения эффективности использования всех видов ресурсов в процессе производства и сбыта продукции.

5.2. Общая оценка себестоимости

1. Показатели себестоимости выпущенной и реализованной продукции сравнивают по годам рассматриваемого периода, характеризуют динамику.

2. В себестоимости выпуска (реализации) выделяют себестоимость сравнимой и несравнимой продукции. Характеризуют динамику по годам, рассчитывают удельный вес сравнимой и несравнимой продукции в себестоимости выпуска (реализации), оценивают изменение по годам.

3. По сравнимой продукции выполняют пересчет себестоимости на сопоставимые условия (по каждому наименованию натуральный объем выпуска умножают на себестоимость единицы этого же наименования и складывают по всему перечню сравнимой продукции).

4. Выявляют и количественно измеряют влияние факторов первого порядка на себестоимость выпуска (реализации) сравнимой продукции.

Влияние натуральных объемов определяют как разницу между себестоимостью выпуска отчетного периода в сопоставимых условиях и базовой себестоимостью. Индекс натуральных объемов определяют отношением себестоимости отчетного периода в сопоставимых условиях к базовой себестоимости.

Влияние себестоимости отдельных наименований определяется как разница между себестоимостью отчетного периода и себестоимостью отчетного периода в сопоставимых условиях. Индекс себестоимости отдельных наименований определяется как отношение себестоимости отчетного периода к себестоимости отчетного периода в сопоставимых условиях.

5. 3. Анализ состава и структуры себестоимости по экономическим 

элементам и калькуляционным статьям

1. Рассматривают себестоимость по экономическим элементам. Сравнивают абсолютную сумму каждого элемента по годам анализируемого периода. Характеризуют динамику (по соотношению темпов роста отдельных элементов выполняют предварительную оценку изменения структуры).

2. По каждому элементу рассчитывают удельный вес себестоимости выпуска (реализации), характеризуют динамику по годам.

3. По каждому элементу необходимо дать заключение обоснованности изменений в периоде.


Материальные затраты
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где
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По элементу затрат на оплату труда

Факторами обоснованного влияния являются:

- увеличение численности персонала вследствие изменения объема выпуска продукции;

- повышение тарифов и окладов;

- изменение форм и систем оплаты труда;

- изменение Положения об оплате и премировании.

По каждому из факторов отдельно выполняют расчет обоснованного прироста затрат на оплату труда. Суммы складываются. Увеличение сверх этой суммы является необоснованным приростом по указанным элементам.

Отчисления на социальные нужды

Факторами обоснованного изменения являются:

- обоснованный прирост затрат на оплату труда, рассчитанный по предыдущим элементам;

- изменение нормативов отчислений на социальные нужды.
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где


[image: image185.wmf]СН

О

 - отчисления на социальные нужды;


[image: image186.wmf]ЗОТ

 - затраты на оплату труда;


[image: image187.wmf]Н

 - норматив.


[image: image188.wmf]б

обосн

обосн

ЗОТ

СН

Н

ЗОТ

О

×

D

=

D

D

.

                                       (5.7)

[image: image189.wmf]Н

ЗОТ

ЗОТ

О

обосн

б

обосн

Н

СН

D

×

D

+

=

D

D

)

(

.

                                       (5.8)
Амортизация

Факторами обоснованного изменения будут являться:

- изменение натурально-вещественного состава основных средств;

- изменение метода начисления амортизации;

- переоценка основных средств.

Расчет ведется по каждому из перечисленных факторов. Результаты складываются. Сверх полученных сумм – необоснованный прирост.

Прочие

Зависят от специфики предприятия. Раскрываются по элементам (ПБУ 10/99 – затраты на рекламу, затраты на организованный набор рабочей силы, содержание вычислительных центров).

4. Рассматривают состав и структуру себестоимости по калькуляционным статьям.

Статьи калькуляции:

- прямые;

- косвенные.

Рассчитывают уровень безубыточности предприятия:
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Уравнение безубыточности:


[image: image191.wmf]ед

пер

пост

кр

З

Ц

З

V

1

-

=

                                                                      (5.10)
Сначала выполняют разграничение затрат на переменные и постоянные.

Переменные складываются из переменных статей калькуляции и части затрат, включенных в комплексные статьи (например, затраты на охрану труда). 
Существует 3 метода разграничения затрат:

- логарифмический;

- метод наименьших квадратов;

- метод высшей и низшей точек.

Метод высшей и низшей точек:

По статьям (по месячной калькуляции) строится таблица:
	Месяцы
	Затраты (сумма накладных расходов)
	Объем
	

	Январь
	528
	23
	

	Февраль
	452
	18
	min

	Март
	643
	28
	max

	Апрель
	580
	24
	


Строится уравнение затрат:
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Сначала определяют переменные затраты на единицу (ставка переменных расходов), затем затраты постоянные. 

После нахождения величины переменных затрат на единицу по комплексным статьям, к ней необходимо прибавить величину затрат по прямым статьям.


Анализ безубыточности имеет много недостатков:

- релевантный интервал;

- предполагает фиксированную структуру (которая влияет на достоверность расчета);

- при многономенклатурных производствах неэффективен.

Оценка безубыточности ограничена. Поэтому при многономенклатурном производстве используют анализ затрат на 1 рубль товарной продукции.
Вопрос 4. Анализ затрат на 1 рубль выпущенной (реализованной) продукции
1. По годам рассматриваемого периода рассчитывают показатель затрат на 1 рубль выпущенной (реализованной) продукции:
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2. Определяют влияние затрат на 1 рубль выпущенной (реализованной) продукции на себестоимость выпуска:
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3. Выявляют и количественно измеряют влияние факторов на показатель затрат на 1 рубль:
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Факторы второго порядка:
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Для того, чтобы выполнить анализ с помощью факторов второго порядка, необходимо дополнительно выполнить пересчеты себестоимости на сопоставимые условия и реализованной (выпущенной) продукции на сопоставимые цены (методом цепных подстановок).


По третьему правилу метода цепных подстановок выполняют вспомогательные расчеты:
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1) затраты на 1 рубль реализованной продукции в базовом периоде:
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2) затраты на 1 рубль реализованной продукции отчетного года в сопоставимых условиях:
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3) затраты на 1 рубль реализованной продукции отчетного года, исходя из цен на продукцию базового года:
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4) затраты на 1 рубль реализованной продукции отчетного года:
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4. Определяют влияние выявленных факторов на себестоимость выпуска (реализации):
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5. Выявляют факторы негативного влияния на себестоимость, разрабатывают рекомендации по их устранению.

Вопрос 5..5. Анализ прямых материальных и трудовых затрат


К прямым материальным и трудовым затратам относят следующие статьи калькуляции:

- сырье и материалы;

- вспомогательные материалы;

- топливо на технологические нужды;

- энергия на технологические нужды;

- заработная плата основных и дополнительных производственных рабочих;

- начисления на заработную плату производственных рабочих.

Т.к. статьи калькуляции предприятие определяет самостоятельно, этот перечень может быть дополнен.

1. По перечисленным статьям калькуляции и в сумме характеризуют величину затрат по годам рассматриваемого периода. Оценивают соотношение темпов роста затрат по отдельным статьям калькуляции и себестоимости в целом.

2. Выявляют и количественно измеряют влияние факторов первого порядка на изменение прямых материальных затрат. Факторами первого порядка в этом случае являются:

- натуральный объем производства;

- структура и ассортимент продукции;

 - уровень затрат в себестоимости отдельных наименований 
(
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Чтобы определить влияние натурального объема необходимо выполнить расчет вспомогательной величины, которая определяется как произведение базовых затрат на индекс роста объема производства. Влияние натурального объема будет определяться как разница между рассчитанной вспомогательной величиной и уровнем базовых затрат.


Для расчета влияния структуры и ассортимента выпускаемой продукции дополнительно рассчитывают материальные затраты отчетного периода по базовым нормам расхода и ценам. Влияние структуры и ассортимента определяется как разница между этой величиной и базовыми затратами, скорректированными на индекс роста объемов производства.


Влияние уровня затрат определяется как разница между материальными затратами в отчетном периоде и материальными затратами отчетного периода, пересчитанным по базовым нормам расхода и ценам.


Для удобства можно использовать следующую таблицу.

	Статьи калькуляции
	Баз. год
	Отчетный год
	Влияние факторов

	
	
	по базовой структуре, нормам расхода и ценам
	исходя из баз. норм расхода и баз. цен на МР
	факт
	Всего
	В т.ч.

	
	
	
	
	
	
	объем
	стр-ра и асс.
	ур. затрат

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	
	
	
	
	
	5 - 2
	3 - 2
	4 - 3
	5 - 4


Следующим этапом является разграничение фактора уровня затрат. В нем выделяют влияние норм расходов и влияние цен. Расчет трудоемкий, его выполняют по каждому наименования материальных ресурсов, по всему перечню продукции, в состав которой включается данный материальный ресурс. Результаты расчета сводятся.
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По трудовым затратам расчеты аналогичные.

5.6. Анализ расходов на содержание и управление производством

К расходам на содержание и управление производством относятся комплексные накладные статьи затрат.

Выделяют несколько групп комплексных расходов:

- расходы, связанные с работой оборудования и освоением техники. Они входят в состав цеховых расходов либо отражаются отдельно (расходы по обслуживанию и эксплуатации оборудования);

- цеховые расходы (общепроизводственные);

- общехозяйственные расходы;

- внепроизводственные расходы.

Анализ начинают с изучения исполнения сметы, т.е. определяют отклонение по каждой статье расхода и общую сумму отклонения. С этой целью рассматривают плановые и фактические суммы по каждой статье расхода, выявляют снижение или перерасход. Наряду с абсолютным отклонением по статьям расхода и в целом определяют и относительное отклонение, но только по условно-переменным статьям, расходам.

Чтобы определить количественное влияние факторов на изменение сметы комплексных расходов, необходимо все расходы разделить на две группы: условно-постоянные и условно-переменные. По каждой группе определить общую сумму расходов.

К условно-постоянным относят амортизацию, аренду, ссуду, содержание помещений, общехозяйственные расходы, зарплату в цехе персонала (по обслуживанию). Условно-постоянные расходы практически не изменяются с изменением объема выпуска на весь объем, но изменяются на единицу в обратной зависимости от изменения объема.

К условно-переменным относят сырье, материалы, зарплату вспомогательных рабочих, возмещение износа инструмента, текущий ремонт, некоторые расходы по эксплуатации транспорта. Это статьи, величина которых меняется под влиянием объема выпуска пропорционально общему объему выпуска, но практически является неизменной на единицу продукции.

Однако не всегда это изменение идет прямо пропорционально. Рост объема производства несколько обгоняет рост переменных расходов на объем выпуска, т.к. при большом объеме производства появляется возможность замены по отдельным видам переменных затрат, и наоборот.

Затем плановую величину условно-переменных затрат необходимо откорректировать на процент выполнения плана по объему выпуска продукции (плановую величину условно-переменных расходов умножить на процент выполнения плана и разделить на 100%). Условно-постоянные расходы не корректируются.

Сравнивая пересчитанные суммы расходов (с учетом изменения выполнения плана по объему выпуска) с плановыми суммами расходов (постоянных и переменных), определяем отклонения, образовавшиеся вследствие изменения объема производства. Вычитая из отчетных (фактических) постоянных и переменных расходов суммы расходов, пересчитанные на фактический выпуск, получим отклонения, образовавшиеся вследствие нарушения сметы (структуры производства).

По результатам проведенных расчетов необходимо сделать выводы, выяснить причины отклонений и определить резервы. 
Вопросы для самоконтроля

1. Каковы основные направления анализа себестоимости продукции?

2. Классификация затрат  на производство и реализацию продукции  по экономическому содержанию.

3. Изложите методику анализа общей суммы затрат на производство и реализацию продукции.

4. Как рассчитывается и анализируется показатель затрат на рубль продукции?

5. Какова методика  анализа себестоимости отдельных видов продукции?

6. Назовите факторы и сконструируйте факторные модели изменения суммы:

· прямых материальных затрат; 

· прямых трудовых затрат;

· затрат на содержание основных средств;

· накладных и коммерческих расходов
ТЕМА 6. АНАЛИЗ ФОРМИРОВАНИЯ И ИСПОЛЬЗОВАНИЯ
 ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ
6.1. Задачи и источники анализа

Основными задачами анализа финансовых результатов деятельности хозяйствующих субъектов являются:

1) оценка динамики абсолютных и относительных показателей финансовых результатов (прибыли и рентабельности);

2) факторный анализ прибыли от реализации продукции (работ, услуг);

3) анализ финансовых результатов от прочей реализации, внереализационной деятельности;

4) анализ и оценка использования чистой прибыли;

5) выявление и оценка возможных резервов роста прибыли и рентабельности на основе оптимизации объемов производства и издержек производства и обращения;

6) анализ взаимосвязи затрат, объема производства (продаж) и прибыли;

7) разработка мероприятий по использованию выявленных резервов.

Основными источниками информации для анализа финансовых результатов являются форма  «Отчет о финансовых результатах», форма «Бухгалтерский баланс», форма  «Отчет о движении капитала» и форма  «Отчет о движении денежных средств». 
Кроме того, в анализе используются данные финансового плана, аналитического бухгалтерского учета.
6.2. Общая оценка формирования финансовых результатов

В процессе анализа используются следующие показатели прибыли:

1) маржинальная прибыль (разность между выручкой (нетто) и прямыми производственными затратами по реализованной продукции);

2) прибыль от реализации продукции, работ, услуг (разность между суммой маржинальной прибыли и постоянными расходами отчетного периода);

3) общий финансовый результат до налогообложения (брутто-прибыль) (финансовые результаты от реализации продукции, доходы и расходы от финансовой и инвестиционной деятельности, внереализационные и чрезвычайные доходы и расходы);

4) налогооблагаемая прибыль (разность между брутто-прибылью и суммой прибыли, облагаемой налогом на доходы (по ценным бумагам и от долевого участия в совместных предприятиях), а также сумма льгот по налогу на прибыль в соответствии с налоговым законодательством, которое периодически пересматривается);

5) чистая прибыль – та ее часть, которая остается в распоряжении предприятия после уплаты всех налогов, экономических санкций и прочих обязательных отчислений;

6) нераспределенная прибыль – часть чистой прибыли, которая направляется на финансирование прироста активов;

7) потребленная прибыль – та ее часть, которая расходуется на выплату дивидендов, персоналу предприятия или на социальные программы.

6.3. Факторный анализ финансовых результатов от продаж

Расчет влияния фактора «Выручка от продаж»:
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При проведении факторного анализа необходимо учитывать влияние инфляции (индекс цен).

Тогда выручка в отчетном периоде в сопоставимых ценах будет равна:
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1) расчет влияния фактора «Цена»:
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2) расчет влияния фактора «Количество проданной продукции»:
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Расчет влияния фактора «Себестоимость проданной продукции»:
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Расчет влияния фактора «Коммерческие расходы»:
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Расчет влияния фактора «Управленческие расходы»:
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6.4. Анализ формирования прибыли от прочей операционной деятельности

При определении влияния факторов от прочей операционной деятельности на прибыль используют метод балансовой увязки, факторную модель чистой прибыли отчетного периода аддитивного вида.

Влияние фактора определяется как его абсолютное отклонение. 
Все показатели нужно разделить на факторы прямого и обратного влияния по отношению к прибыли. 
На какую величину увеличится (уменьшится) показатель-фактор «прямого действия», на такую же сумму увеличится (уменьшится) прибыль. Факторы «обратного действия» (расходы) влияют на сумму прибыли наоборот.

6.5. Анализ формирования прибыли от внереализационной деятельности

Анализ прочих внереализационных доходов и расходов ведут по каждому виду:

1) убытки от выплаты штрафов возникают в связи с нарушением отдельными службами договоров с другими организациями и учреждениями. При анализе устанавливаются причины невыполнения обязательств, применяются меры по их предотвращению;

2) изменение суммы полученных штрафов может произойти не только в результате нарушения договорных обязательств поставщиками и подрядчиками, но и по причине ослабления финансового контроля со стороны предприятия в их отношении. Поэтому при анализе данного показателя следует проверить, во всех ли случаях нарушения договорных обязательств поставщикам были предъявлены соответствующие санкции;

3) убытки от списания безнадежной дебиторской задолженности возникают обычно на тех предприятиях, где постановка учета и контроля за составлением расчетов находится не на должном уровне. Прибыли (убытки) прошлых лет, выявленные в текущем году, также свидетельствуют о недостатках бухгалтерского учета.

В заключении анализа разрабатываются конкретные мероприятия, направленные на предупреждение и сокращение убытков и потерь от внереализационных операций и увеличение прибыли от долгосрочных и краткосрочных финансовых вложений.

6.6.  Анализ распределения финансовых результатов

Общая схема распределения прибыли.
В процессе анализа необходимо изучить факторы изменения величины налогооблагаемой прибыли, суммы выплачиваемых дивидендов, процентов, налогов из прибыли, размера чистой прибыли, отчислений в фонды предприятия.
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6.7. Анализ рентабельности предприятий

Показатели рентабельности характеризуют эффективность работы предприятий в целом. Они более объективно, чем прибыль, отражают конечные результаты хозяйствования, потому что их величина показывает соотношение эффекта с наличными или использованными ресурсами. Эти показатели применяют для оценки деятельности предприятий и как инструмент в инвестиционной политике и ценообразовании. Показатели рентабельности можно разделить на три основных вида: 

1) показатели, характеризующие окупаемость издержек производства и инвестиционных проектов, - рентабельность затрат;

2) показатели, характеризующие прибыльность продаж, - рентабельность продаж;

3) показатели, характеризующие доходность капитала и его частей, - рентабельность капитала.

Все эти показатели рассчитываются на основе балансовой прибыли, прибыли от реализации продукции (услуг) и чистой прибыли.

Рентабельность затрат – это отношение прибыли от реализации продукции (Прп) или чистой прибыли (ЧП) к сумме затрат по реализованной продукции (Зрп):

	Rз
	=
	Прп
	или
	Rз
	=
	ЧП

	
	
	Зрп
	
	
	
	Зрп

	
	
	
	
	
	
	


Данный показатель характеризует, сколько прибыли имеет предприятие с каждого рубля, затраченного на производство и реализацию продукции. Он может рассчитываться в целом по предприятию, отдельным его подразделениям и видам продукции. Аналогичным образом определяется окупаемость инвестиционных проектов: полученная или ожидаемая прибыль от проекта относится к сумме инвестиций в данный проект.

Рентабельность продаж (оборота) – это отношение прибыли от реализации продукции    (услуг) или чистой прибыли к сумме полученной выручки (В): 

	Rп
	=
	Прп
	или
	Rп
	=
	ЧП
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Этот показатель характеризует эффективность предпринимательской деятельности: сколько прибыли имеет предприятие с рубля продаж. Широкое применение рассматриваемый показатель получил в рыночной экономике. Он рассчитывается в целом по предприятию и отдельным видам продукции.

Рентабельность (доходность) капитала – это отношение балансовой прибыли (прибыли от реализации продукции или чистой прибыли) к среднегодовой стоимости всего инвестированного капитала (КL) или отдельных его слагаемых: собственного (акционерного), заемного, основного, оборотного, производственного капитала и т.д.: 
	Rк
	=
	БП
	;
	Rк
	=
	Прп
	;
	Rк
	=
	ЧП
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В процессе анализа следует изучить динамику всех перечисленных показателей рентабельности, выполнение плана по их уровню и провести межхозяйственные сравнения с предприятиями-конкурентами.

Рассмотрим расчет показателей рентабельности на условном примере. Уровень рентабельности производственной деятельности (окупаемости затрат), рассчитанный в целом по предприятию, зависит от трех основных факторов: структуры реализованной продукции, ее себестоимости и средних цен реализации.
 Определить влияние перечисленных факторов на изменение уровня рентабельности можно методом цепных подстановок. 
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Тогда общее изменение рентабельности составит: 
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в том числе:
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Полученные результаты свидетельствуют о том, что план по уровню рентабельности перевыполнен в связи с повышением среднего уровня цен и удельного веса более рентабельных видов продукции в общем объеме реализации. Рост себестоимости реализованной продукции на 2317 тыс. руб. вызвал снижение уровня рентабельности на 3,67%.

Затем необходимо провести факторный анализ рентабельности по каждому виду продукции. Уровень рентабельности отдельных видов продукции зависит от изменения среднереализационных цен и себестоимости единицы продукции: 
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 (6.10)
Аналогично осуществляется факторный анализ рентабельности совокупного капитала. Балансовая сумма прибыли (числитель) зависит от объема реализованной продукции, ее структуры, себестоимости, среднего уровня цен и финансовых результатов от прочих видов деятельности, не связанных с реализацией продукции и услуг (ВФР).

Среднегодовая сумма основного и оборотного капитала (КL, знаменатель) зависит от объема продаж и коэффициента оборачиваемости капитала (Коб), который определяется отношением выручки к среднегодовой сумме основного и оборотного капитала. Чем быстрее оборачивается капитал на предприятии, тем меньшее его требуется для обеспечения запланированного объема продаж. И наоборот, замедление оборачиваемости капитала требует дополнительного привлечения средств для обеспечения того же объема производства и реализации продукции. При этом исходят из того, что объем продаж сам по себе не оказывает влияния на уровень рентабельности, т.к. с его изменением пропорционально увеличиваются или уменьшаются сумма прибыли и сумма основного и оборотного капитала при условии неизменности остальных факторов. Для расчета влияния перечисленных факторов на уровень рентабельности используем данные табл. 

Используя данные таблиц, выполним расчет влияния факторов на изменение уровня рентабельности капитала методом цепной подстановки:

Исходные данные для анализа рентабельности капитала

	П о к а з а т е л и
	План
	Факт

	 1. Прибыль от реализации продукции, тыс.  руб.
	17900
	19296

	2. Внереализационные финансовые результаты, тыс. руб.
	600
	704

	3. Сумма балансовой прибыли (с.1+с.2), тыс. руб.
	18500
	20000

	4. Среднегодовая сумма основного и оборотного капитала, тыс. руб.
	48845
	50000

	5. Выручка от реализации продукции, тыс. руб.
	95250
	99935

	6. Коэффициент оборачиваемости капитала (с.5:с.4)
	1,95
	2,0
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Общее отклонение от плана по уровню рентабельности составляет:
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в том числе за счет:
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Таким образом, план по уровню рентабельности перевыполнен в основном за счет повышения цен. Также положительно повлияли сдвиги в структуре реализованной продукции, внереализационные финансовые результаты и ускорение оборачиваемости капитала. В результате повышения себестоимости продукции доходность капитала снизилась на 4,5%.

Для анализа рентабельности производственного капитала, определяемой как отношение балансовой прибыли к среднегодовой стоимости основных фондов и оборотных средств, можно использовать факторную модель, предложенную М.Бакановым и А.Шереметом: 
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где

Р – балансовая прибыль;

F – средняя стоимость основных производственных фондов;

Е – средние остатки оборотных средств;

N – выручка от реализации продукции;

Р/N – рентабельность продаж;

F/N+E/N – капиталоемкость продукции (показатель обратный коэффициенту оборачиваемости);

S/N – затраты на рубль реализованной продукции;

U/N, M/N и А/N – соответственно зарплатоемкость, материалоемкость и фондоемкость продукции. 

Последовательно заменяя базовый уровень каждого показателя на фактический, можно определить, на сколько изменился уровень рентабельности производственного капитала за счет зарплатоемкости, материалоемкости, фондоемкости и капиталоемкости, т.е. за счет отдельных факторов интенсификации производства.  

ТЕМА 7. АНАЛИЗ ПРИБЫЛИ И РЕНТАБЕЛЬНОСТИ ПО МЕЖДУНАРОДНЫМ  СТАНДАРТАМ
Последнее время все больший интерес проявляется к методике анализа прибыли и рентабельности, которая базируется на делении производственных и сбытовых затрат на переменные и условно-постоянные, а также категории маржинального дохода. Такая методика широко применяется в странах с развитыми рыночными отношениями. Она позволяет изучить зависимость прибыли и рентабельности от небольшого круга наиболее важных факторов и на основе этого управлять процессом формирования их величины.

В отличие от традиционной методики анализа, которая применяется на отечественных предприятиях, новый подход позволяет более полно учесть взаимосвязи между показателями и точнее измерить влияние факторов. Покажем это с помощью сравнительного анализа.
 В нашей стране при анализе прибыли обычно используют следующую модель:

П = VРП * (Ц – С), где                               (7.1)
П – сумма прибыли;

VРП – объем реализованной продукции в натуральном выражении;

Ц – цена реализации;

С – себестоимость единицы продукции.

При этом исходят из предположения, что все приведенные факторы изменяются сами по себе, независимо друг от друга. Прибыль изменяется прямо пропорционально объему продаж, если реализуется рентабельная продукция. Если продукция убыточна, то прибыль изменяется обратно пропорционально объему продаж.

Однако в этой методике не учитывается взаимосвязь объема реализации продукции и ее себестоимости. При увеличении объема реализации себестоимость единицы продукции снижается, т.к. обычно возрастает только сумма переменных расходов, а сумма условно-постоянных затрат остается, как правило, без изменения. И наоборот, при спаде производства себестоимость изделий возрастает из-за того, что больше постоянных расходов приходится на единицу продукции.

7.1. Методика факторного анализа прибыли в системе директ-костинг

В зарубежных странах для обеспечения системного подхода при изучении факторов изменения прибыли и прогнозирования ее величины используют маржинальный анализ, в основе которого лежит понятие маржинального дохода. 
Маржинальный доход (Дм) – это прибыль в сумме с условно-постоянными затратами предприятия (Н):

Дм = П + Н                                                   (7.2)
Отсюда П = Дм – Н                                   (7.3)
В свою очередь маржинальный доход можно представить в виде произведения количества проданной продукции (VРП) и ставки маржинального дохода на единицу продукции (Дс):

П = VРП * Дс – Н                                       (7.4)
Дс = Ц – V                                                   (7.5)
П = VРП * (Ц – V) – Н        (1), где          (7.6)
V – переменные затраты на единицу продукции.

Формула (1) используется для анализа прибыли от реализации одного вида продукции. 
Она позволяет определить изменение суммы прибыли за счет количества реализованной продукции, цены, уровня удельных переменных  и суммы условно-постоянных затрат. 
Исходные данные для анализа прибыли приведены в таблице
Данные для факторного анализа прибыли по изделию «А»

	Показатели
	По плану
	Фактически

	Объем реализации продукции, шт.

Цена реализации, тыс. руб.

Себестоимость изделия, тыс. руб.

В т.ч. удельные переменные расходы, тыс. руб.

Сумма условно-постоянных затрат, тыс. руб.

Прибыль, тыс. руб.
	5700

5,0

4,0

2,8

6840

5700
	4850

5,2

4,5

3,1

6790

3395


Расчет влияния факторов на изменение суммы прибыли выполним способом цепной подстановки:

Ппл = VРПпл * (Цпл – Vпл) – Нпл = 5700 * (5,0 – 2,8) – 6840 = 5700 тыс. руб.;

Пусл1 = VРПф * (Цпл – Vпл) – Нпл = 4850 * (5,0 – 2,8) – 6840 = 3830 тыс. руб.;

Пусл2 = VРПф* (Цф – Vпл) – Нпл = 4850 * (5,2 – 2,8) – 6840 = 4800 тыс. руб.;

Пусл3 = VРПф* (Цф – Vф) – Нпл = 4850 * (5,2 – 3,1) – 6840 = 3345 тыс. руб.;

Пф = VРПф* (Цф – Vф) – Нф = 4850 * (5,2 – 3,1) – 6790 = 3395 тыс. руб.

Общее изменение прибыли составляет:

∆Побщ = 3395 – 5700 = -2305 тыс. руб.

в том числе за счет изменения:

– количества реализованной продукции:

∆Пvрп = 3830 – 5700 = -1870 тыс. руб.;

– цены реализации:

∆Пц = 4800 – 3830 = +970 тыс. руб.;

– удельных переменных затрат:

∆Пv = 3345 – 4800 = –1455 тыс. руб.;

– суммы условно-постоянных затрат:

∆Пн = 3395 – 3345 = +50 тыс. руб.

Сравнив полученные результаты с данными табл. 10.3, которые рассчитаны по традиционной методике, нетрудно заметить, что они существенно различаются. За счет спада производства и как следствие уменьшения объема реализации продукции и повышения ее себестоимости предприятие получило прибыли меньше не на 850, а на 1870 тыс. руб. Следовательно, рассмотренная методика позволяет более правильно определить влияние факторов на изменение суммы прибыли, т.к. она учитывает взаимосвязь объема производства (продаж), себестоимости и прибыли.

Методика анализа прибыли усложняется в условиях многономенклатурного производства, когда, кроме рассмотренных выше факторов, необходимо учитывать еще и влияние структуры реализованной продукции. В зарубежных странах для изучения влияния факторов на изменение суммы прибыли в многономенклатурном производстве используется следующая модель:

П = В * 
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 где
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- средняя доля маржинального дохода в выручке.

В свою очередь средняя доля маржинального дохода в выручке зависит от удельного веса каждого вида продукции в общей сумме выручки (УДi) и доли маржинального дохода в выручке по каждому изделию (отношение ставки маржинального дохода к цене):
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Выручка зависит от общего объема реализации продукции, ее структуры и отпускных цен:

В = (VРПобщ * УДi * Цi.                            (7.11)
После этого факторная модель прибыли от реализации продукции будет иметь вид:

П =( (VРПобщ * УДi * Цi) * ( (УДi *
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С помощью этой модели можно установить, как изменилась прибыль за счет количества реализованной продукции, ее структуры, отпускных цен, удельных переменных издержек и условно-постоянных затрат предприятия. Для расчета влияния перечисленных факторов по моделям (2) и (3) используем информацию, приведенную в табл. 
В нашем примере условно-постоянные затраты предприятия по плану составляют 24865 тыс. руб., фактически – 27638 тыс. руб.

Сначала определим плановую долю маржинального дохода в цене для каждого вида продукции:

–для изделия А: 5000 – 28000/5000 = 0,44;

–для изделия B: 6000 – 3600/6000 = 0,40;

–для изделия C: 7000 – 3500/7000 = 0,50;

–для изделия D: 7500 – 3750/7500 = 0,50.

Затем определим среднюю величину 
[image: image250.wmf]Ду

для общего объема реализации продукции по плану:
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 EMBED Equation.3  [image: image252.wmf]»

0,44677

Выручка от реализации продукции

	Показатели
	Сумма выручки, 

тыс. руб.
	Условия расчета выручки

	
	
	объем продаж
	структура продаж
	цена реализации

	Впл = ΣVРПiпл *Цiпл
Вусл1 = Впл * Крп

Вусл2 = (VРПiф *Цiпл
Вф = (VРПiф * Цiф
	95250

95250*0,9912=

94411,8

96600

99935
	План

Факт

Факт

Факт
	План

План

Факт

Факт
	План

План

План

Факт


Структура реализации продукции

	Вид изд.
	 Цена  изделия, руб.
	Переменные затраты на изделие, руб.
	Удельный вес в общей выручке,  %
	Индивидуальная ставка маржинального дохода 
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	План 
	Факт 
	План 
	Факт 
	План 
	Факт 
	План 
	Усл.*
	Факт 

	A

B

C

D
	5000

6000

7000

7500
	5200

6100

7350

7800
	2800

3600

3500

3750
	3100

3500

3600

3744
	29,92

35,28

19,84

14,96
	25,10

32,92

22,10

19,88
	0,44

0,40

0,50

0,50
	0,4615

0,4098

0,5238

0,5192
	0,4038

0,4262

0,5102

0,5200


*Условная величина Дуi при фактической цене и плановом уровне переменных затрат на единицу продукции. 

По формуле (2) найдем сумму прибыли от реализации по плану:

Ппл = Впл * 
[image: image255.wmf]упл

Д

- Нпл = 95250 * 0,44677 – 24865 
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17690 тыс. руб.

В процессе последующего анализа необходимо рассчитать, как изменилась сумма прибыли за счет количества проданной продукции. Если объем реализации увеличивается равномерно по всем видам продукции, то его структура сохраняется и не будет изменяться средняя доля маржинального дохода в сумме выручки. В таком случае сумма прибыли составит: 

Пусл1= Вусл1 * 
[image: image257.wmf]упл

Д

 - Нпл = 94411,8 * 0,44677 – 24865 
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17315 тыс. руб.

Данные расчета показывают, что за счет сокращения объема реализации продукции сумма прибыли уменьшилась на 375 тыс. руб. (17315 – 17690).

Далее следует определить, как изменилась сумма маржинального дохода и прибыли за счет структуры реализации продукции. Отметим, что сдвиги в структуре реализации приводят не только к изменению выручки, но и среднего удельного веса маржинального дохода в выручке. Расчет суммы прибыли при фактическом объеме и структуре, но при плановых ценах, переменных и условно-постоянных затратах проводится в той же последовательности.

Средняя величина 
[image: image259.wmf]Ду

для всего фактического объема реализации продукции при сохранении плановых отпускных цен и переменных расходов на единицу продукции будет равна:
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 EMBED Equation.3  [image: image262.wmf]»
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Прибыль от реализации продукции для фактического выполнения при неизменных ценах и затратах составит:

Пусл2 = Вусл2 * 
[image: image263.wmf]1
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Д

   - Нпл = 96600 * 0,45202 – 24865 
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18800 тыс. руб.

Полученная сумма больше предыдущей на 1485 тыс. руб. (18800 – 17315) в связи с изменениями в структуре реализации: увеличилась доля изделий C и D в общей сумме выручки.

Большое влияние на сумму прибыли оказывает изменение цен на продукцию. За счет этого фактора изменяются сумма выручки и средняя доля маржинального дохода. Сначала определим Дуi для каждого изделия при фактической цене, но плановом уровне переменных затрат на единицу продукции: 

–для изделия А: 5200 – 2800/5200 = 0,4615;

–для изделия B: 6100 – 3600/6100 = 0,4098;

–для изделия C: 7350 – 3500/7350 = 0,5238;

–для изделия D: 7800 – 3750/7800 = 0,5192.

Средний уровень маржинального дохода для всего фактического объема реализации продукции при фактических структуре и ценах, но при плановом уровне удельных переменных затрат равен:
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Прибыль от реализации фактического объема продукции при изменении цен и сохранении уровня переменных и условно-постоянных затрат составит:

Пусл3 = Вф * 
[image: image267.wmf]2
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Д

- Нпл = 99935 * 0,47 – 24865 
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22104 тыс. руб.

За счет повышения цен на все изделия сумма прибыли увеличилась на 3304 тыс. руб. (22104 – 18800).

Далее рассчитываются индивидуальные и среднее значение 
[image: image269.wmf]Ду

при всех фактических условиях (структуре, ценах и удельных переменных затратах):

–для изделия А: 5200 – 3100/5200 = 0,4038;

–для изделия B: 6100 – 3500/6100 = 0,4262;

–для изделия C: 7350 – 3600/7350 = 0,5102;

–для изделия D: 7800 – 3744/7800 = 0,5200.
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Прибыль при всех фактических условиях, но при плановой сумме условно-постоянных издержек предприятия составляет:

Пусл4 = Вф * 
[image: image273.wmf]уф
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—

- Нпл = 99935 * 0,45780 – 24865 
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 20885 тыс. руб.

Сопоставление полученного результата с предыдущим показывает, что за счет повышения уровня удельных переменных затрат прибыль уменьшилась на 1219 тыс. руб. (20885-22104). 

Затем рассчитывается фактическая сумма прибыли:

Пф = Вф * 
[image: image275.wmf]уф
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- Нф = 99935 * 0,45780 – 27638
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18112 тыс. руб.

Отклонение от плана по сумме условно-постоянных затрат на +2773 тыс. руб. (27638-24865) привело, соответственно, к уменьшению прибыли на эту же сумму (18112 - 20885 =  - 2773).

В обобщенном виде этот расчет представлен в таблице.
Расчет влияния факторов на сумму прибыли с использованием маржинального дохода

	Расчет суммы прибыли,

 тыс. руб.
	Факторы

	
	объем продаж
	струк-ра реализа-ции
	цена реали-зации
	перем затраты
	усл-пост затраты

	95250*0,44677-24865=17690

94411,8*0,44677-24865=17315

96600*0,45202-24865=18800

99935*0,46972-24865=22104

99935*0,45780-24865=20885

99935*0,45780-27638=18112
	План

Факт

Факт

Факт

Факт

Факт  
	План

План

Факт

Факт

Факт

Факт
	План

План 

План

Факт

Факт

Факт
	План

План

План

План

Факт

Факт
	План

План

План

План

План

Факт


Общее отклонение от плана по сумме прибыли равно:

∆Побщ = 18112 – 17690 = +422 тыс. руб.

в том числе за счет изменения:

– объема реализации продукции:

∆Пvрп = 17315 – 17690 = -375 тыс. руб.;

– структуры реализации продукции:

∆Пуд = 18800 – 17315 = +1485 тыс. руб.;

– отпускных цен:

∆Пц = 22104 – 18800 = +3304 тыс. руб.;

– удельных переменных затрат:

∆Пv = 20885 – 22104 = -1219 тыс. руб.

– условно-постоянных затрат:

∆Пн = 18112 – 20885 = -2773 тыс. руб.

Полученные данные существенно отличаются от результатов, приведенных в главе X. По методике маржинального анализа прибыль более существенно зависит от объема и структуры продаж, т.к. эти факторы влияют одновременно и на себестоимость продукции. Из-за недовыполнения плана по общему объему реализации продукции больше условно-постоянных затрат приходится на одно изделие.

Таким образом, сравнительный анализ возможностей различных методик факторного анализа прибыли убеждает нас в преимуществе методики маржинального анализа, позволяющей исследовать и количественно измерить не только непосредственные, но и опосредованные связи и зависимости. Ее использование в финансовом менеджменте российских предприятий даст возможность более эффективно управлять процессом формирования финансовых результатов. Однако это возможно только при условии организации планирования и учета издержек предприятий по системе директ-костинг, т.е. на основе их деления на условно-постоянные и переменные.

7.2. Методика анализа рентабельности в системе директ-костинг

Методика анализа рентабельности, применяемая на большинстве российских предприятий, не учитывает взаимосвязь затраты - объем - прибыль. По традиционной методике уровень рентабельности не зависит от объема продаж, т.к. с изменением последнего происходит равномерное увеличение прибыли и суммы затрат. В действительности и прибыль, и издержки предприятий не изменяются пропорционально объему реализации продукции, поскольку часть расходов является постоянной. Поэтому в маржинальном анализе расчет влияния факторов на изменение уровня рентабельности отдельных видов продукции производится по следующей модели:
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Для анализа рентабельности издержек в целом по предприятию используют следующую факторную модель:
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 (7.14)
Прибыль (числитель указанной формулы) при разных значениях факторов приведена в табл. 11.4, а затраты – в таблице
Издержки по реализованной продукции

	Издержки
	Расчет
	Сумма, 

тыс. руб.

	По плану
	( (VРПiпл * Viпл ) + Нпл = 

= 52695 + 24865
	77560

	При фактическом объеме продаж, но плановых структуре, уровне переменных и усл.-постоянных затрат
	 ( (VРПiпл * Viпл ) * Крп + Нпл =  =52695 * 0,9912 + 24865
	77096

	При фактическом объеме и структуре продаж, но плановом уровне переменных  и усл.-постоянных затрат
	( (VРПiф * Viпл ) + Нпл = (4850* * 2,8 + 5300 * 3,6 + 3050 * 

* 3,5 + 2560 * 3,75) + 24865
	77800

	Фактические при плановой сумме усл.-постоянных затрат
	( (VРПiф * Viф ) + Нпл = (4850 * * 3,1 + 5300 * 3,5 + 3050 * 

* 3,6 + 2560 * 3,744) + 24865
	79015

	Фактические
	( (VРПiф * Viф ) + Нф = 

= 54150 + 27638
	81788


Последовательно заменяя плановый (базовый) уровень каждого факторного показателя на фактический и сравнивая результат расчета до и после замены каждого фактора, можно определить, как изменился уровень рентабельности за счет объема реализованной продукции, ее структуры, отпускных цен, удельных переменных расходов и суммы условно-постоянных затрат:

Rпл = 
[image: image279.wmf]77560

17690

* 100 = 22,81%;                     Rусл1 = 
[image: image280.wmf]77096

17315

* 100 = 22,46%;

Rусл2 = 
[image: image281.wmf]77800

18800

* 100 = 24,16%;                    Rусл3 = 
[image: image282.wmf]77800

22104

* 100 = 28,41%;

     Rусл4 = 
[image: image283.wmf]79015

20885

* 100 = 26,43%;                Rф = 
[image: image284.wmf]81788

18112

* 100 = 22,15%.

Рентабельность издержек в целом уменьшилась на 0,66% (22,15 – 22,81), в том числе за счет изменения:

– общего объема продаж: ∆Rvрп = Rусл1 - Rпл = 22,46 – 22,81 = – 0,35%;

– структуры продаж: ∆Rуд = Rусл2 – Rусл1 = 24,16 – 22,46 = + 1,70%;

– цен на продукцию: ∆Rц = Rусл3 – Rусл2 = 28,41 – 24,16 = + 4,25%;

– уд. перемен. расходов: ∆Rv = Rусл4 – Rусл3 = 26,43 – 28,41 = – 1,98%;

– усл.-постоян. расходов: ∆Rн = Rф – Rусл4 = 22,15 – 26,43 = – 4,28%.

Аналогичным образом проводится анализ рентабельности продаж:
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 (7.15)
По данным таблиц методом цепной подстановки рассчитывается влияние факторов на изменение уровня этого показателя:

	Rпл = 
[image: image286.wmf]95250

17690

* 100 = 18,57%;
	Rусл1 = 
[image: image287.wmf]8

,

94411

17315

* 100 = 18,34%;

	Rусл2 = 
[image: image288.wmf]96600

18800

* 100 = 19,46%;

	Rусл3 = 
[image: image289.wmf]99935

22104

* 100 = 22,12%;

	Rусл4 = 
[image: image290.wmf]99935

20885

* 100 = 20,90%;
	Rф = 
[image: image291.wmf]9935

18112

* 100 = 18,12%.


Рентабельность продаж (оборота) в целом уменьшилась на 0,45% (18,12 – 18,57), в том числе за счет изменения:

– общего объема продаж: ∆Rvрп = Rусл1 - Rпл = - 0,23%,

– структуры продаж: ∆Rуд = Rусл2 – Rусл1 = + 1,12%,

– цен на продукцию: ∆Rц = Rусл3 – Rусл2 = + 2,66%,

– уд. переменных расходов: ∆Rv = Rусл4 – Rусл3 = - 1,22%,

– усл.- постоянных расходов: ∆Rн = Rф – Rусл4 = - 2,78%.

Анализ рентабельности совокупного капитала проводится по следующей модели:
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 (7.16)
где KL – среднегодовая сумма капитала;

Коб – коэффициент оборачиваемости капитала (отношение выручки к капиталу);

ВФР – внереализационные финансовые результаты.

Для расчета влияния перечисленных факторов на изменение рентабельности капитала используем информацию табл. 7.3, 7.2 и 7.4:
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Рентабельность совокупного капитала в целом увеличилась на 0,22% (37,66 – 37,44), в том числе за счет изменения:

– общего объема продаж: ∆Rvрп = Rусл1 - Rпл = - 0,44%,

– структуры продаж: ∆Rуд = Rусл2 – Rусл1 = + 2,16%,

– цен на продукцию: ∆Rц = Rусл3 – Rусл2 = + 5,14%,

– уд. переменных расходов: ∆Rv = Rусл4 – Rусл3 = - 2,38%,

– усл.- постоянных расходов: ∆Rн = Rусл5 – Rусл4 = - 5,41%,

– внереализац. финан. результатов: ∆Rврф = Rусл6 – Rусл5 = + 0,21%,

– коэффициента оборач. капитала: ∆Rкоб = Rф – Rусл6 = + 0,94%.

Результаты факторного анализа показывают, что руководство предприятия в первую очередь должно обратить внимание на снижение переменных и условно-постоянных затрат. В этом направлении сохраняются большие резервы повышения основных показателей рентабельности.

Вопросы для самоконтроля.

 1.Что понимается под финансовыми результатами деятельности предприятия?

 2.Какие виды прибыли отражаются в отчете о прибылях и убытках и чем они отличаются друг от друга?

 3.Из чего складываются доходы организации?

 4.Какие поступления отражаются в составе операционных доходов предприятия?

  5.Какие поступления отражаются в составе внереализационных доходов предприятия?

 6.Как определить и проанализировать прибыль от продаж, прибыль  до налогообложения и чистую прибыль?

 7.Какое значение имеет анализ состава прибыли в динамике?

 8.В какой последовательности проводится анализ прибыли от продаж?

 9.Какие факторы влияют на прибыль от продаж, прибыль до налогообложения и чистую прибыль?

 10. Как рассчитываются рентабельность продаж и рентабельность продукции предприятия?

 11. Какими показателями оценивается деловая активность предприятия, порядок их расчета и анализа? 

ТЕМА 8. АНАЛИЗ ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ ПРЕДПРИЯТИЯ
8.1. Понятие и направления анализа финансового состояния

Финансовое состояние предприятия (ФСП) – это экономическая категория, отражающая состояние капитала в процессе его кругооборота и способность субъекта хозяйствования к саморазвитию на определенный момент времени. Внешним проявлением ФСП выступает платежеспособность. Финансовое состояние может быть устойчивым, неустойчивым (предкризисным) и кризисным.

Для обеспечения финансовой устойчивости предприятие должно обладать гибкой структурой капитала, уметь организовать его движение таким образом, чтобы обеспечить постоянное превышение доходов над расходами с целью сохранения платежеспособности и создания условий для самовоспроизводства.                     

Финансовое состояние предприятия, его устойчивость и стабильность зависят от результатов производственной, коммерческой и финансовой деятельности. Следовательно, устойчивое финансовое состояние не является счастливой случайностью. Это итог грамотного, умелого управления всем комплексом факторов, определяющих результаты хозяйственной деятельности.

Главная цель финансовой деятельности сводится к одной стратегической задаче – увеличению активов предприятия. Для этого оно должно постоянно поддерживать платежеспособность и рентабельность, а также оптимальную структуру активов и пассивов баланса. Оценка ФСП проводится по следующим направлениям:

· анализ платежеспособности и инвестиционной привлекательности;

· наличие и размещение капитала, эффективность и интенсивность его использования;

· оптимальность структуры пассивов предприятия, его финансовая независимость и степень финансового риска; 

· оптимальность структуры активов предприятия и степень  производственного риска;

· оптимальность структуры источников формирования оборотных активов;

· оптимальность соотношения между отдельными элементами активов и пассивов;

· риск банкротства (несостоятельности) субъекта хозяйствования;

· порог   рентабельности   и    запас    финансовой     устойчивости    (зона  безубыточного объема  продаж).

Анализ ФСП основывается главным образом на относительных показателях, т.к. абсолютные в условиях инфляции очень трудно привести в сопоставимый вид. В качестве базы для сравнения принимаются следующие показатели:

· общепринятые нормы для оценки степени риска и прогнозирования возможности банкротства;

· аналогичные данные других предприятий, что позволяет выявить сильные и слабые стороны исследуемого предприятия и его возможности;

· аналогичные данные за предыдущие годы для изучения тенденций улучшения или ухудшения ФСП.


Основными источниками информации для анализа ФСП служат отчетные бухгалтерские балансы, отчеты о прибылях и убытках, о движении капитала, о движении денежных средств и другие формы отчетности, данные первичного и аналитического бухучета, которые расшифровывают и детализируют отдельные статьи баланса.

8.2. Анализ финансовой структуры баланса

Финансовое состояние субъектов хозяйствования во многом зависит от оптимальности структуры источников капитала (соотношения собственных и заемных средств) и от оптимальности структуры активов и в первую очередь от соотношения основного и оборотного капитала.

Анализ структуры пассивов. Собственный капитал является основой самостоятельности и независимости предприятий.
 Особенность собственного капитала состоит в том, что он инвестируется на долгосрочной основе и подвергается наибольшему риску. Чем выше его доля в общей сумме капитала и меньше доля заемных средств, тем выше уровень защиты кредиторов от убытков, а следовательно, меньше риск потерь.

Однако нужно учитывать, что финансирование деятельности предприятия только за счет собственных средств не всегда выгодно для него, особенно в тех случаях, когда производство имеет сезонный характер. 
Кроме того, следует иметь в виду, что если цены на финансовые ресурсы (проценты по кредитам) невысокие, а предприятие может обеспечить более высокий уровень отдачи на вложенный капитал, чем платит за кредитные ресурсы, то привлекая заемные средства, оно может повысить рентабельность собственного капитала.                                              

В то же время если средства предприятия созданы в основном за счет краткосрочных обязательств, то его финансовое положение будет неустойчивым, т.к. с капиталами краткосрочного использования необходима постоянная оперативная работа.

В связи с этим важными показателями, характеризующими оптимальность источников капитала, являются:

- коэффициент финансовой автономии (независимости) или удельный вес собственного капитала в его общей сумме;

- коэффициент финансовой зависимости (доля заемного капитала в общей валюте баланса);

- плечо финансового рычага или коэффициент финансового риска (отношение заемного капитала к собственному).

Чем выше уровень первого показателя и ниже второго и третьего, тем устойчивее финансовое состояние предприятия. Обычно анализируется динамика перечисленных показателей за ряд периодов.

Структура активов также имеет очень большое значение в улучшении финансового состояния предприятия. От того, какие инвестиции вложены в основные и оборотные средства, сколько их находится в сфере производства и обращения, в денежной и материальной форме, насколько оптимально их соотношение, во многом зависят результаты производственной и финансовой деятельности, а следовательно, и финансовая устойчивость предприятия.

В экономическом анализе выделяют понятия «оборотные фонды» и «оборотные средства». Оборотные фонды – это те материальные средства производства, которые полностью потребляются в каждом производственном цикле, целиком переносят свою стоимость на готовую продукцию и в процессе производства меняют или теряют свои потребительские свойства. 
В состав оборотных фондов включаются: 
1) основные и вспомогательные материалы, топливо, энергия и полуфабрикаты, получаемые со стороны; 
2) малоценные и быстроизнашивающиеся инструменты и запасные части для ремонта оборудования; 
3) незавершенное производство и полуфабрикаты собственного изготовления;

4) тара.

Оборотные средства более широкое понятие, которое включает в себя оборотные фонды. Под оборотными средствами предприятия понимается совокупность средств, вложенных в запасы предметов труда и готовую продукцию, а также средства, находящиеся на различных стадиях процесса производства и обращения. Они складываются из трех элементов: 
1) производственных запасов; 
2) средств в производстве; 
3) средств в обращении. 

Оборотные средства или текущие активы предприятия состоят из следующих групп:

I. Производственные запасы

1. Запасы сырья и основных материалов

2. Запасы покупных полуфабрикатов

3. Запасы вспомогательных материалов

4. Запасы топлива

5. Запасы тары

6. Запчасти для текущего ремонта

7. Малоценные и быстроизнашивающиеся инструменты, приспособления и инвентарь 

II. Средства в производстве

8. Остаток незавершенного производства и полуфабрикатов                          собственного изготовления 

9. Расходы будущих периодов (к этим расходам относятся: а) затраты, связанные с подготовкой производства новых видов продукции; б) затраты на подготовительные работы у тех предприятий, которые имеют свои карьеры, шахты и т.п.; в) затраты на аренду помещений, выписку газет и др., входящие в состав общезаводских расходов)

III. Средства в обращении

10. Готовая продукция на складах предприятий-производителей

11. Товары отгруженные, но не оплаченные покупателями

12. Денежные средства в кассе и на счетах в банках

13. Средства в расчетах (дебиторы)

Важным направлением анализа финансового состояния предприятия является определение обеспеченности собственными оборотными средствами. Для этого используются следующие показатели:

- размер иммобилизованных активов (раздел I баланса), к которым относятся нематериальные активы (патенты, лицензии, товарные знаки и т.д.), основные средства (земельные участки, здания, машины, оборудование), незавершенное строительство, долгосрочные финансовые вложения (инвестиции в дочерние и зависимые общества, займы, предоставленные на срок более 12 месяцев, и т.д.) – F;

- размер собственных и приравненных к ним средств (разделы I и II пассива), к которым относятся уставный, добавочный и резервный капитал, фонды накопления, фонд социальной сферы, нераспределенная прибыль отчетного и прошлых лет и т.д.; кредиты и займы, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты и т.д. –    

     - норматив собственных оборотных средств – Ен
Тогда обеспеченность собственными оборотными средствами можно определить по следующему алгоритму:
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2. Определяется излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств:
ΔEc = Ec - Eн
8.3. Анализ равновесия между активами и пассивами.
Оценка финансовой устойчивости предприятия

Наиболее полно финансовая устойчивость предприятия может быть раскрыта на основе изучения соотношения между отдельными статьями актива и пассива баланса. Как известно, между статьями актива и пассива существует тесная взаимосвязь. Каждая статья актива имеет свои источники финансирования. Так, источником финансирования долгосрочных активов, как правило, является собственный капитал и долгосрочные заемные средства.

Оборотные (текущие) активы образуются как за счет собственного капитала, так и за счет краткосрочных заемных средств. Желательно, чтобы оборотные активы были наполовину сформированы  за счет собственного, а наполовину – за счет заемного капитала. В зависимости от источников формирования общую сумму текущих активов (оборотных средств) принято делить на две части:

а) переменную, которая создана за счет краткосрочных обязательств предприятия;

б) постоянный минимум текущих активов (запасов и затрат), который образуется за счет собственного капитала.

Недостаток собственного оборотного капитала приводит к увеличению переменной и уменьшению постоянной части текущих активов, что свидетельствует об усилении финансовой зависимости предприятия и неустойчивости его положения. Схематически взаимосвязь активов и пассивов баланса можно представить следующим образом.

	Долгосрочные активы 

(основной капитал)
	Собственный основной капитал и долгосрочные кредиты
	Перманентный (постоянный) капитал

	Текущие активы (рабочий капитал)
	Постоянная часть
	Собственный оборотный капитал
	

	
	Переменная часть
	Краткосрочный заемный капитал


Собственный капитал в балансе отражается общей суммой в I разделе пассива. Чтобы определить, сколько его используется в обороте необходимо из общей суммы по I и II разделам пассива баланса вычесть сумму долгосрочных (внеоборотных) активов и убытки.

Сумму собственного оборотного капитала можно рассчитать и таким образом: из общей суммы текущих активов вычесть сумму краткосрочных финансовых обязательств (III раздел пассива). Разность покажет, какая сумма текущих активов сформирована за счет собственного капитала, или что останется в обороте предприятия, если погасить одновременно всю краткосрочную задолженность кредиторам.

Рассчитывается также структура распределения собственного капитала, а именно доля собственного оборотного капитала и доля собственного основного капитала в общей его сумме. Отношение собственного оборотного капитала к общей его величине получило название коэффициента маневренности капитала, который показывает, какая часть собственного капитала находится в обороте, т.е. в той форме, которая позволяет свободно маневрировать этими средствами. Коэффициент маневренности должен быть достаточно высоким, чтобы обеспечить гибкость в использовании собственных средств предприятия.

Можно выделить четыре типа финансовой устойчивости.

1. Абсолютная устойчивость финансового состояния, если запасы и затраты меньше суммы плановых источников их покрытия (Ипл), к которым относятся не только собственный оборотный капитал, но и краткосрочные регулярные кредиты банков, нормальная (непросроченная) задолженность поставщикам, полученные от покупателей авансы:

Запасы + Затраты < Источники плановые

Тогда коэффициент обеспеченности запасов и затрат плановыми источниками средств (Ко.з) будет больше единицы:

	Ко.з
	=
	Ипл
	>1

	
	
	З
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2. Нормальная устойчивость, при которой гарантируется платежеспособность предприятия:

	Запасы + Затраты = Ипл,
	
	Ко.з =
	Ипл
	=1

	
	
	
	З
	


3. Неустойчивое (предкризисное) финансовое состояние, при котором нарушается платежный баланс, но сохраняется возможность восстановления равновесия платежных средств и обязательств за счет привлечения временно свободных источников средств (Ивр) в оборот предприятия (резервного фонда, фондов накопления и потребления), экстренных кредитов банков на временное пополнение оборотных средств, превышения нормальной кредиторской задолженности над дебиторской и др.:

	Запасы + Затраты = Ипл  + Ивр,
	
	Ко.з =
	Ипл +Ивр
	=1

	
	
	
	З
	


4. Кризисное финансовое состояние (предприятие находится на грани банкротства), при котором:

	Запасы + Затраты > Ипл  + Ивр,
	
	Ко.з =
	Ипл +Ивр
	<1

	
	
	
	З
	


Равновесие платежного баланса в данной ситуации обеспечивается за счет просроченных платежей по оплате труда, ссудам банков, поставщикам, налогам и т.д. Устойчивость финансового состояния может быть восстановлена путем:

а) ускорения оборачиваемости капитала в текущих активах, в результате чего произойдет его относительное сокращение на рубль товарооборота;

б) обоснованного уменьшения запасов и затрат (до норматива);

в) пополнения собственного оборотного капитала за счет внутренних и внешних источников.

Поэтому при внутреннем анализе осуществляется углубленное изучение причин изменения запасов и затрат, оборачиваемости текущих активов, а также резервов сокращения долгосрочных и текущих материальных активов, ускорения оборачиваемости средств, увеличения собственного оборотного капитала. Темпы роста собственного капитала зависят от следующих факторов:

· рентабельности продаж (Rп) – отношение чистой прибыли к выручке;

· оборачиваемости капитала (Коб) – отношение выручки к среднегодовой сумме капитала;

· структуры капитала (Кз), характеризующей финансовую активность предприятия по привлечению заемных средств (отношение среднегодовой суммы валюты баланса к среднегодовой сумме собственного капитала);

· доли отчислений чистой прибыли на развитие производства (Дотч) – отношение реинвестированной прибыли к сумме чистой прибыли.

Для расчета влияния перечисленных факторов на изменение темпов роста собственного капитала А. Шереметом и Р. Сайфулиным предложена следующая модель:

	Т↑СК=
	Пр
	=
	ЧП
	*
	В
	*
	KL
	*
	Пр
	= Rп * Коб * Кз * Дотч

	
	СК
	
	В
	
	KL
	
	CK
	
	ЧП
	


где Т↑СК – темп прироста собственного капитала;

Пр – реинвестированная прибыль;

СК – собственный капитал;

ЧП – чистая прибыль;

В – выручка;

КL – общая сумма капитала.

Расчет влияния этих факторов можно выполнить одним из способов детерминированного факторного анализа.

8.4. Оценка производственно-финансового левериджа

Процесс оптимизации структуры активов и пассивов предприятия с целью увеличения прибыли в финансовом анализе получил название левериджа. Различают три вида левериджа: производственный, финансовый и производственно-финансовый. В буквальном смысле «леверидж» – это рычаг, при небольшом усилии которого можно существенно изменить результаты производственно-финансовой деятельности предприятия.

Для раскрытия его сущности представим факторную модель чистой прибыли (ЧП) в виде разности между выручкой (В) и издержками производственного (ИП) и финансового характера (ИФ):

ЧП = В – ИП – ИФ              
Издержки производственного характера – это затраты на производство и реализацию продукции (полная себестоимость). По степени зависимости от объема производства продукции они подразделяются на условно-постоянные и переменные. Соотношение между этими частями издержек зависит от технической, технологической и инвестиционной стратегии предприятия. Инвестирование капитала в основные фонды обуславливает рост условно-постоянных и относительное сокращение переменных расходов. Взаимосвязь между объемом производства, условно-постоянными и переменными издержками выражается показателем производственного левериджа (операционного рычага).

Производственный леверидж – потенциальная возможность влиять на прибыль предприятия путем изменения структуры себестоимости продукции и объема ее реализации. Исчисляется уровень производственного левериджа отношением темпов прироста валовой прибыли ((П%) (до выплаты процентов и налогов) к темпам прироста объема продаж в натуральных, условно-натуральных единицах или в стоимостном выражении ((VРП%):
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Он показывает степень чувствительности валовой прибыли к изменению объема реализации. При его высоком значении даже незначительный спад или увеличение продаж приводит к существенному изменению прибыли. Более высокий уровень производственного левериджа обычно имеют предприятия с более высоким уровнем технической оснащенности производства. При повышении уровня технической оснащенности происходит увеличение доли условно-постоянных затрат и уровня производственного левериджа. С ростом последнего увеличивается степень риска недополучения выручки, необходимой для возмещения условно-постоянных расходов. 

Вторая составляющая формулы (1) – финансовые издержки (расходы по обслуживанию долга). Их величина зависит от суммы заемных средств и их доли в общей сумме инвестированного капитала. Как уже отмечалось, увеличение плеча финансового рычага (соотношения заемного и собственного капитала) может привести как к увеличению, так и уменьшению чистой прибыли.

Взаимосвязь между прибылью и соотношением собственного и заемного капитала – это финансовый леверидж. Финансовый леверидж – потенциальная возможность влиять на прибыль предприятия путем изменения объема и соотношения собственного и заемного капитала. Его уровень измеряется отношением темпов прироста чистой прибыли ((ЧП%) к темпам прироста валовой прибыли ((П%):
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Он показывает, во сколько раз темпы прироста чистой прибыли превышают темпы прироста валовой прибыли. Это превышение обеспечивается за счет эффекта финансового рычага, одной из составляющих которого является его плечо (отношение заемного капитала к собственному). Увеличивая или уменьшая плечо рычага в зависимости от сложившихся условий, можно влиять на прибыль и доходность собственного капитала.

Возрастание финансового левериджа сопровождается повышением степени финансового риска, связанного с возможным недостатком средств для выплаты процентов по кредитам и займам. 
Незначительное изменение валовой прибыли и рентабельности инвестированного капитала в условиях высокого финансового левериджа может привести к значительному изменению чистой прибыли, что опасно при спаде производства. Если предприятие финансирует свою деятельность только за счет собственных средств, коэффициент финансового левериджа равен единице, т.е. эффект рычага отсутствует. 

Обобщающим показателем является производственно-финансовый леверидж – произведение уровней производственного и финансового левериджа. Он отражает общий риск, связанный с возможным недостатком средств для возмещения производственных расходов и финансовых издержек по обслуживанию внешнего долга.

8.5. Балльная рейтинговая оценка финансово-хозяйственной 
деятельности  предприятий

Балльная рейтинговая оценка позволяет определить предприятия (подразделения), добившиеся наилучших результатов по совокупности нескольких анализируемых показателей. Достоинства этого метода: простота, любой набор показателей, возможность сравнения показателей на определенную дату или их динамики.

Рейтинговая оценка осуществляется в два этапа. 
На первом этапе (подготовительном) изучаются особенности финансово-хозяйственной деятельности анализируемых предприятий (подразделений), проводится сбор и обработка исходной информации за оцениваемый период, а также формируется система оценочных показателей. 
На втором этапе выполняются необходимые расчеты и определяется рейтинг каждого предприятия (подразделения).

Применение метода балльной оценки рассмотрим на примере хозяйства сигнализации и связи Московской железной дороги. Хозяйство сигнализации и связи (ШЧ) относится к числу обеспечивающих подразделений железнодорожного транспорта. 
Главная его задача состоит в создании нормальных и безопасных условий для осуществления перевозок пассажиров и народнохозяйственных грузов.

I. Подготовительный этап. Анализ деятельности дистанций сигнализации и связи за последние годы позволил сделать вывод о целесообразности использования в качестве оценочных следующих показателей:

- себестоимости содержания одной технической единицы (тыс. руб.);

- производительности труда одного работника эксплуатационного контингента (тех. ед./чел.);

- объема капитального ремонта, приходящегося на одного эксплуатационщика (тыс. руб./чел.) и т.д. 

В то же время рассмотрение деятельности дистанций ШЧ привело к выводу, что балансовую прибыль не целесообразно включать в число оценочных показателей хозяйства сигнализации и связи. Это связано с двумя обстоятельствами. 
Во-первых, подразделения ШЧ относятся к числу обеспечивающих, т.е. их цель не максимизация прибыли, а создание нормальных условий для перевозочной деятельности. 
Во-вторых, анализ финансовых аспектов работы дистанций ШЧ показал, что на период обследования большая их часть находилась в неустойчивом финансовом положении и балансовая прибыль не давала объективной характеристики сложившегося положения.

II. Расчетный этап. В общем виде алгоритм сравнительной рейтинговой оценки предприятий может быть представлен в виде последовательности пяти следующих действий.

1. Систематизация информации. Исходные данные представляются в виде таблицы (матрицы), где по строкам записаны номера предприятий (j=1,2,3,…,7), а по столбцам – оценочные показатели (i=1,2,3).

2. Формирование показателей условно-эталонного предприятия. Это центральный момент рассматриваемой методики, т.к. математической основой балльной рейтинговой оценки является метод эвклидовых расстояний. 
Требуется идеально работающее предприятие, с которым можно будет сравнить результаты существующих субъектов хозяйствования. Выбор его названия не случаен. Условность этого объекта сравнения заключается в том, что он не существует в реальной хозяйственной практике. Это результат абстрактного логического обобщения. 
Эталонность предусматривает, что данное предприятие обладает лучшими значениями всех оценочных показателей.

В то же время следует иметь в виду, что все экономические показатели делятся на две большие группы. 
В первом случае лучшие значения показателей стремятся к максимуму. К этой группе относятся выпуск продукции, производительность труда, прибыль, рентабельность и др.
 Во втором случае лучшие значения стремятся к нулю. Это показатели фондоемкости, материалоемкости, трудоемкости, себестоимости и др.

Существует несколько подходов к определению уровня показателей условно-эталонного предприятия. 
Так, широкое применение нашел метод экспертных оценок, когда лучшие значения оценочных индикаторов выбирают на основе мнения высококвалифицированных специалистов, имеющих большой опыт работы. Однако такой подход не свободен от субъективности оценок.   

В рассматриваемой методике лучшие значения выбираются из числа фактически сложившихся показателей по анализируемым предприятиям с учетом направленности их изменения, т.е. по каждому критерию находится максимальное или минимальное значение из имеющихся и заносится в строку условно-эталонного предприятия.
 Результаты первых двух подэтапов представлены в таблице.

.    
Сводная таблица исходных показателей рейтинговой оценки

	Дистанции
	Себестоимость содержания одной тех. единицы

тыс. руб.
	Производи-тельность труда

тех. ед./чел.
	Объем капремонта на одного эксплуатационщика тыс. руб./чел.

	ШЧ-1
	31,1
	1,95
	3,358

	ШЧ-2
	22,9
	2,20
	5,328

	ШЧ-5
	29,1
	2,18
	10,686

	ШЧ-13
	20,9
	2,44
	2,696

	ШЧ-15
	22,9
	2,09
	4,136

	ШЧ-19
	21,0
	1,72
	5,000

	ШЧ-32
	20,6
	1,82
	3,404

	Условно-                     эталонная     дистанция
	20,6
	2,44
	10,686


3. Стандартизация исходной информации. Исходные данные, содержащиеся в таблице 12.1., стандартизируются (сравниваются) в отношении соответствующего показателя условно-эталонного предприятия по формулам:

Хji=
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где Хji – стандартизированные показатели финансово-хозяйственной деятельности j-го предприятия.

Стандартизированные показатели представлены в таблице. Чем ближе они к единице, тем лучше работало то или иное предприятие.
Сводная таблица стандартизированных показателей

	Дистанции
	Себестоимость содержания одной тех. единицы
	Производительность труда
	Объем капремонта на 1-го эксплуатационщика

	ШЧ-1
	0,66
	0,80
	0,31

	ШЧ-2
	0,90
	0,90
	0,50

	ШЧ-5
	0,71
	0,89
	1

	ШЧ-13
	0,99
	1
	0,25

	ШЧ-15
	0,90
	0,86
	0,39

	ШЧ-19
	0,98
	0,70
	0,47

	ШЧ-32
	1
	0,75
	0,32


4. Определение рейтинговой оценки. Для каждого анализируемого предприятия значение его рейтинговой оценки определяется по формуле:
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где Rj – рейтинговая оценка для j-го предприятия;

Хj1, Хj2, … Хjn – стандартизированные показатели j-го анализируемого предприятия.

В нашем примере рейтинговые оценки составили:

              R1 = 0,795


R15 = 0,634

              R2 = 0,520


R19 = 0,609

              R5 = 0,310


R32 = 0,724

              R13 = 0,750 

5. Определение лучшего предприятия. Анализируемые предприятия ранжируются в порядке возрастания рейтинговой оценки. Причем наиболее успешно работающей будет считаться организация с минимальным значением рейтинговой оценки. В нашем случае это пятая дистанция. 

ТЕМА 9. ОБОБЩАЮЩАЯ КОМПЛЕКСНАЯ ОЦЕНКА ЭФФЕКТИВНОСТИ ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ
9.1. Теоретические основы комплексной оценки деятельности предприятия

Комплексная оценка хозяйственной деятельности представляет собой характеристику,  полученную в результате комплексного экономического анализа и отражающую основные аспекты производственных и финансовых процессов.

 Применение методики комплексного анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия обеспечивает: 

1. Объективную оценку прошлой деятельности, поиск резервов повышения эффективности  финансово-хозяйственной деятельности предприятия;

2. Технико-экономическое обоснование перехода на новые формы собственности и хозяйствования;

3. Сравнительную оценку предприятий в конкурентной борьбе и выборе партнеров.

Хозяйственная деятельность предприятия характеризуется системой показателей, являющихся базой комплексного анализа в целом и  комплексной оценки хозяйственной деятельности  предприятия, в частности.

Группы методов комплексной оценки эффективности хозяйственной деятельности предприятия:

1. Без расчета интегрального (единого) показателя (эвристические методы);

2. С расчетом единого интегрального показателя. 

К эвристическим методам (способам) оценки относятся:

1. Динамические сравнения показателей (горизонтальный сравнительный анализ);

2. Структурные сравнения показателей (вертикальный сравнительный анализ);

3. Пространственные сравнения (межхозяйственный сравнительный анализ);

4. Группировки показателей по различным признакам.

Эвристические методы  могут базироваться на оценке более чем 40  показателей, характеризующих хозяйственную деятельность предприятия, в том числе:

· объем продаж в фактических и сопоставимых ценах;

· объем выпуска товарной продукции в сопоставимых ценах;

· объем  реализации продукции в натуральном и стоимостном выражении;

· среднесписочная численность ППП;

· средняя выработка на одного работающего;

· размер фонда оплаты труда;

· среднегодовая заработная плата;

· среднегодовая стоимость ОПФ;

· фондоотдача;

· материалоотдача;

· полная, производственная себестоимость продукции;

· оборачиваемость активов;

· прибыль (от продаж, до налогообложения, чистая);

· рентабельность (продукции, продаж, активов);

· коэффициенты платежеспособности и т.д.

 Конкретный набор показателей может варьироваться в зависимости от целей анализа и предпочтений аналитика.

 Оценка с помощью эвристических методов возможна в основном по принципу «лучше» или «хуже» по сравнению с базой  (данными прошлых периодов, планом, другого предприятия).

 Методы расчета единого интегрального показателя следующие:

 Расчет показателя рентабельности активов.

9.2. Методика комплексной оценки интенсификации и эффективности производства

Конечные результаты хозяйственной деятельности предприятия зависят от воздействия как интенсивных (качественных), так и экстенсивных (количественных) факторов.

Количественное соотношение экстенсивности и интенсивности развития выражается в показателях использования производственных и финансовых ресурсов. 

Показатели экстенсивности развития (количественные показатели использования ресурсов) включают:

· численность работающих;

· величина израсходованных предметов труда;

· величина амортизации;

· объем ОПФ;

· объем авансированных оборотных  средств.

Показатели интенсивности развития (качественные показатели использования ресурсов) включают:

· производительность труда (выработки или трудоемкость);

· фондоотдача (или фондоемкость);

· материалоотдача (или материалоемкость);

· количество оборотов оборотных средств (или коэффициент закрепления оборотных средств).

  Обобщающим показателем, показывающим результат воздействия всех видов ресурсов, является объём производства в стоимостном  выражении.

  Российская практика и опыт западных стран показывают, что повышение эффективности производства за счет интенсивных факторов предпочтительнее.
 Показатели интенсификации производства  есть синтетические  качественные показатели использования ресурсов. Для более углубленной оценки можно проанализировать на интенсивность производства факторов второго и последующего порядков.

 Особенностью интенсивного и экстенсивного использования ресурсов является их взаимозаменяемость, Так, недостаток рабочей силы можно восполнить повышением производительности труда.

В показателях интенсификации использования производственных и финансовых ресурсов проявляется динамика технико-организационного уровня производства.

 Методика анализа интенсификации производства включает:

1. Анализ динамики качественных показателей;

2. Анализ соотношения прироста ресурсов на 1% прироста объема производства;

3. Расчет доли влияния интенсивности на прирост объема производства;

4. Определения относительной экономии (перерасхода) ресурсов;

5. Окончательный расчет комплексной оценки  интенсификации производства.

   Рассмотрим порядок анализа интенсификации производства на конкретном  примере, предложенном Шереметом А.Д.

Расчет показателей  интенсификации по предприятию

	Показатели
	Предыдгод
	Отчет год
	Отклонения,
%

	1. Продукция в сопоставимых ценах без НДС, тыс. руб.
	 79700
	83610
	   104,9

	2.Производственный персонал

    а) численность, чел

    б) оплата труда с начислениями, руб
	  381

9628
	З82

9894
	100,3

102,8

	3. Материальные затраты, тыс. руб.
	52228
	54434
	104,2

	4.Стоимость ОПФ, тыс. руб.
	74350
	78581
	105,7

	5.Оборотные средства в товарно-материальных ценностях , тыс. руб.
	16007
	16241
	101,5

	 6.а) Производительность труда (стр.1 : стр.2а), руб

  б) Продукция на 1 руб. оплаты (стр.1 6 стр. 2б), руб
	209186

8,278
	218874

8,451
	101,5

102,1

	7.Материалоотдача, руб
	1,526
	1,536
	100,7

	8.Фондоотдача, руб/руб.
	1.072
	1,064
	99,3

	9.Оборачиваемость оборотных средств (стр.1 : стр.5), раз
	5,979
	5,148
	103,4


    Опираясь на эти показателей проведем анализ интенсификации, результаты расчетов сведем в таблицу
  Сводный анализ интенсификации

	Вид ресурса
	Динамика качественных показателей
	Прирост ресурсов на 1% пророста продукции,%
	Доля влияния на 100% прироста продукции
	Относительная экономия

	1.Производственный персонал
	а) 1,049

б) 1,02
	0,061

0,571
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    + 6,1                            + 93,9

    + 57,1                          + 42,9
	· 46

	2.Материальные затраты
	1,007
	0,875
	 + 85,7                             + 14,3   
	- 353

	3.ОПФ
	0,993
	1,164
	+ 116,4                             - 16,2
	+588

	4.Оборотные средства
	1,034
	0,306
	+ 30,6                               +69,4
	-550

	5.Комплексная оценка всесторонней интенсификации
	1,003
	0,929
	+92,9                                  + 7,1            
	 - 521


     Анализ динамики качественных показателей проводится методом сравнения.

    Расчет комплексного показателя динамики комплексного показателя проводится в следующем порядке:

· Рассчитывается совокупная доля влияния экстенсивности и интенсивности по ресурсам:

· для 1-го года – 9628 +52228+74350 + 16007 = 152 213 (тыс. руб.);

· для 2-го года – 9694+54434+78581+16241 = 159150 (тыс. руб.).

· Рассчитывается динамика  совокупных затрат: 159 150 : 152 213 = 1,046;

· Рассчитывается динамика совокупных затрат: 1,049 : 1,046 = 1,003; 

  Расчет прироста ресурсов на 1 % прироста продукции:

Прирост совокупного ресурса : прирост объема продукции = 4,56 : 4,906= 0,929. 

   Значит доля экстенсивности в 100% прироста продукции составит – 92,9%, а доля интенсивности 7,1% (100 – 92,9).

    Совокупный экономический эффект составит: (-206) + (-353) + 588 +       (-550) = - 521 (тыс. руб.).

     Данная методика позволяет определить совокупный экономический эффект, полученный благодаря более эффективному использованию производственных ресурсов.

Комплексный финансовый анализ

    В системе финансового анализа в целом и анализа финансовой отчетности, в частности, присутствует комплексная оценка финансового состояния предприятия и финансовых результатов его деятельности.

    В системе комплексного финансового анализа  рекомендуется проводить комплексную сравнительную рейтинговую оценку финансового состояния предприятия, основанную на теории и методике финансового анализа в рыночных условиях.

 Этапы анализа:

1. Сбор и обработка исходной информации;

2. Обоснование системы показателей, используемых для рейтинговой оценки финансового состояния предприятия, их классификация;

3. Расчет итогового показателя рейтинговой оценки;

4. Классификация (ранжирование) предприятий по рейтингу.

    Итоговая рейтинговая оценка должна учитывать важнейшие параметры (показатели) финансовой и производственной деятельности предприятия.

     Она должна базироваться не на произвольном наборе показателей, а исходя из целей анализа (принятие управленческих решений, оценка платежеспособности предприятия, оценка бизнеса и т.д.).

 В свою очередь расчет системы показателей должен основываться на публичной бухгалтерской отчетности, что делает анализ массовым, позволяет контролировать изменение в финансовом состоянии предприятия всем заинтересованным пользователям результатов анализа.

  Вариант исходных показателей которые могут быть применены в рейтинговой оценке финансового состояния предприятия и финансовых результатов его деятельности показаны в таблице.
Система исходных показателей для рейтинговой оценки финансового состояния предприятия по данным публичной бухгалтерской отчетности 

	 1 группа. Показатели оценки прибыльности хозяйственной деятельности
	2 группа. Показатели оценки финансовой устойчивости предприятия
	З группа. Показатели оценки платежеспособности
	4 группа. Показатели оценки деловой активности

	1.Рентабельность активов;

2.Рентабельность собственного капитала;

3.Рентабельность продаж;

4.Рентабельность продукции.
	1.Коэффициент автономии;

2.Коэффициент соотношения заемных и собственных средств;

3.Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами;

4.Коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственными средствами;

5.Коэффициент маневренности;

6.Коэффициент финансирования.
	1.Коэффициент абсолютной ликвидности;

2.Коэффициент быстрой ликвидности;

3.Коэффициент текущей ликвидности.
	1.Коэффициент оборачиваемости всех оборотных активов предприятия;

2.Коэффициент оборачиваемости материальных запасов;

3.Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности.

4.Фондоотдача

5.Материалоотдача.


    При расчете этих показателей рекомендуется брать усредненное значение  абсолютных показателей из форм бухгалтерской отчетности.

     Итоговый показатель рейтинговой оценки рассчитывают путем сравнения каждого исходного показателя финансового состояния предприятия с таким же показателем эталонного (условного) предприятия, имеющего наилучшие результаты по всем сравниваемым параметрам.

Этот алгоритм оценки финансового состояния предприятия может применяться для сравнения предприятий на дату составления баланса (по данным на конец отчетного периода) или в динамике.

Имеются модифицированные варианты формул для вычисления рейтинговой оценки предприятия (подробнее можно прочитать  в работах Шеремета А.Д.)

Достоинства предлагаемой методики рейтинговой оценки финансового состояния предприятия:

1. Методика базируется на комплексном, многомерном подходе;

2. В методике в качестве источника информации используются формы публичной бухгалтерской отчетности;

3. Методика является сравнительной и учитывает реальные достижения всех конкурентов;

4. Для получения рейтинговой оценки используется гибкий вычислительный алгоритм 

Вопросы для самоконтроля:

1. В чем заключается сущность комплексной оценки деятельности предприятия?

2. Какие существуют методы комплексной оценки эффективности хозяйственной деятельности?
3. Сущность эвристических методов оценки, их недостаток.
4. Сущность основных методов расчета интегрального показателя.
5.  В чем заключается содержание методики комплексной оценки интенсификации и эффективности производства?
6. Комплексный финансовый анализ: сущность, методика проведения.
ВОПРОСЫ ДЛЯ ПОДГОТОВКИ К ЭКЗАМЕНУ 
1. Предмет и метод экономического анализа

2. Основные задачи экономического анализа

3. Виды экономического анализа

4. Роль информации в экономическом анализе

5. Классификация аналитических показателей

6. Абсолютные показатели, Относительные показатели

7. Средние величины

8. Метод цепных подстановок

9. Метод абсолютных разниц, Метод относительных разниц

10. Важнейшие показатели объема производства и реализации продукции

11. Анализ динамики и выполнения плана производства и реализации продукции

12. Анализ качества произведенной продукции

13. Анализ ритмичности работы предприятия

14. Классификация основных средств

15. Анализ обеспеченности предприятия основными средствами

16. Анализ количественных параметров оборудования

17. Анализ использования производственной мощности предприятия

18. Показатели эффективности использования основных средств

19. Анализ обеспеченности предприятия трудовыми ресурсами

20. Анализ использования фонда рабочего времени

21. Показатели производительности труда

22. Факторный анализ производительности труда

23. Факторный анализ среднечасовой выработки рабочих

24. Анализ трудоемкости продукции

25. Анализ абсолютного и относительного отклонения по фонду оплаты труда

26. Сравнение темпов роста средней зарплаты и производительности труда

27. Анализ эффективности использования трудовых ресурсов

28. Классификация затрат на производство

29. Определение порога рентабельности и зоны финансовой безопасности

30. Факторный анализ общей суммы затрат на производство и реализацию продукции

31. Факторный анализ затрат на рубль товарной продукции

32. Формирование чистой прибыли (убытка) предприятия

33. Анализ прибыли от реализации продукции по традиционной методике

34. Показатели рентабельности предприятия

35. Факторный анализ рентабельности по традиционной методике
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